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Revista de informagdo internacional do Grupo

Acompanhando a evolugdo rumo a uma empresa
infernacional - multi-produto,  multi-mercado e multi-sefor,
ouwvimos o préprio Diretor Executivo, Giovanni Fassi

Marrel de Franga e Cranab da Suécia juntaramsse & familia
Fassi. Os Diretores Execufivos de cada empresa — Jerome
Semay da Marrel e Fredrik Jonsson da Cranab — discutem as
novas oportunidades que a parceria com a Fassi fraz

As raizes da grua do Fassi baseiomse no comércio
da construgdo, mas ndo existem fronteiras para as
novas aplicagdes que se estdo a fornar acessiveis
internacionalmente

Como as novas empresas do grupo estdo a abrir novos
horizontes de mercado: Marrel, Cranab, Slagkraft,
Vimek, Bracke Forest

F145AZ e F165AZ: os primeiros modelos de grua de
garra sdo caraterizados pela sua capacidode de se dobrar
com o acessério hidraulico. Uma solugdo inovadora para
responder as necessidades de mudanga do mercado
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de Fassi Gru

Os seus mercados tém carateristicas muito diferentes, mas
os nossos revendedores nos EUA e na Alemanha partilham
um enfendimento comum dos seus clientes finais

Desde o mar da Turquia até as estradas da Gra-Bretanha;
dois estudos de caso mostram a exceléncia das gruas da
Fassi no frabalho
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A EVOLUCAO
das “espécies”

Se pensar nisso, todas as empresas sdo criadas no
sentido de sobreviver. Parece redutor, mesmo um cli-
ché talvez, no enfanto, o principal objetivo de qualquer
empresa é simplesmente manterse em atividade. Exi-
stem empresas que fizeram contribuicdes significantes
para a histéria da economia infernacional, mas hoje &
ndo existem. H& exemplos de empresas extremamente
bem-sucedidas que, num periodo de apenas dez anos,
cedo se tornaram sinénimo de bancarrota.

Sobreviver é o elemento fundador de todas as enti-
dades empresariais. Nao é suficiente fazer produtos
que sdo mais bonitos, ndo ¢ suficiente ter milhares de
clientes ou mesmo um alcance mundial. Se for incapaz
de ultrapassar obstéculos, para adaptarse ao confexto
de mudanga, entdo, a sua empresa é improvavel que
sobreviva. E o principio de Darwin da evolugdo das
espécies fransposto na drea de negdcio.

Apenas aquelas espécies que mostraram uma forte ap-
tiddo para a mudanga, que conseguiram coexistir e
lidar com o clima em mudanca e o ambiente ainda
estdo aqui no nosso planeta hoje. Acontece o mesmo
na economia, especio|mente, em momentos como este,
no qual o cendrio fornouse complexo, ilegivel, frag-
mentado e ultira-competitivo.

Na Fassi estamos perfeitomente conscientes disso. Por-
que quando falamos de inovagdo sendo impressa no
nosso ADN, esfamos a dizer exatamente o qudo im-
portante é nunca ficar parado na constante evolugdo
das nossas “espécies”. Mas a inovacdo, como expli-
caremos nesta edicdo de Without Compromise, ndo
é simplesmente inovagdo tecnolégica ou do produto.
E um processo geral que toca em todos os aspetos do
negécio. De cerfa forma, necessitamos de nos redefe-
nir todos os dias para sobreviver.

Ha um velho ditado de negécio: se continuar a fazer
o que sempre fez, continuard a obter o que sempre
obteve. Se quiser mais ou melhor, entdo, tem fazer de
modo diferente.

Precisamos de abandonar as nossas posicdes e ir para
além dos nossos limites para avangar — redefenindo-
nos sempre para superar os novos desafios, para nos
renovarmos confinuamente como temos feito desde os
primérdios. Tudo isto sem nunca perder a nossa identi-
dade, sem deixar de nos comprometermos. Mudando
sempre, permanecendo ainda os mesmos.




No.15 - ano 2014 w

25

ROMISE

WITH8

C

A empresa
Multi-
DIMENSIONAL

Através da diversificagdo regional e do
produto, a Fassi estd a evoluir para uma
empresa internacional multi-produto, multi-
mercado e multisetor. O Diretor Executivo
Giovanni Fassi explica como isso estd a
ser alcancado

Fassi no MUNDO

O grupo Fassi opera em mais de 60
paises e em cada um destes conseguiu
aproveitar novas oportunidades. Tendo
em conta diferentes empresas e neces-
sidades, o grupo assumiu uma natureza
multi-dimensional enquanto manteve os
seus padrdes de exceléncia
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Fassi no mundo

Saber como ver além do horizonte significa ter visGo. Saber
como definir os objetivos de cada um claramente e como afin-
gifos significa fer uma esfratégia. Nunca esfar satisfeito, mas
em vez dissso frabalhar todos os dias para uma maior excelén-
cia significa ter uma vocagdo para a inovagdo. Tudo isto &
o espirito do Grupo Fassi, como nos damos conta mais uma
vez, pelo seu Diretor Executivo e Director Geral Mr Giovanni
Fassi, que esboga um cendrio para a empresa. £ um cendrio
no qual foram tomados importantes passos para construir uma
verdadeira empresa internacional multi-dimensional.

Vamos comecar a partir dai. O que significa ser
uma empresa multi-dimensional?

Significa que frabalhédmos arduamente para fragar um co-
minho preciso que nos fez passar de uma empresa de um
Unico-produto, Gnicomercado e Unicosetor para uma empresa
multi-produto, multir-mercado e multi-sefor com alcance global.

Conte-nos os pormenores desta importante fransicgo...
Somos capazes de nos movimentar em diferentes direcdes, rea-
gindo a diferenfes pontos fortes e oportunidades. Comegdmos
um importante processo de internacionaliza¢do hd alguns anos
que nos levou a novos mercados. A nossa reorienfagdo da

Giovanni Fassi, Direfor Executivo do Grupo Fassi



A recente expansdo da Fassi

Dimensao GLOBAL

exportacdo incrivelmente levounos a aproveitar oportunidades
de mercado em mais partes do mundo. Consolidamos e re-
forcamos estrategicamente a nossa presenca em mdltiplas fren-
tes. Também trabalhdmos arduamente para penetrar em novos
mercados que possam represenfar novos desenvolvimentos,
especialmente, em paises em dsenvolvimento.

Hoje a Fassi é uma organizacao global...
Exatamente. E isto permitivnos compensar um declinio da
procura de mercados fradicionais com novas dreas de cresci-
mento. Demonstrdmos ser Hexiveis, alertas e, mais importante,
prontos para lidar com as dificuldades que os pontos fortes de
mercado global nos apresentam.

Que medidas tomou o grupo para se aproximar
de novos setores de mercado, além do setor de
construcao tradicional?

A indUstria da construc@o encontrou enormes dificuldades em
muitos paises nos Ultimos anos. Desde ent@o, encontrdmos no-
vas oportunidades a vir na nossa diregdo de outros sefores que
se tornaram cada vez mais imporfantes. Estou a falar de sefores
da industria tais como a energia, o naval, o petroguimico e mui-
fos mais. Mesmo o sefor militar deunos um bom negécio e, em-

O que signitica
MULTI-DIMENSIONAL?

Historicamente, a Fassi espe-
cializou-se em fazer um Uni-
co produto para um Unico se-
tor: gruas hidraulicas para a
indUstria da construcgo. No
entanto, a crise econémica
parou a construgdo residen-
cial e industrial. Por isso, a
empresa conseguiu evoluir
ao aplicar as tecnologias que
desenvolveu para outros se-
tores, incluindo os setores
do petréleo & gas, naval,
militar e florestal. Esta nova
estratégia levou as parcerias
com Marrel e Cranab, que
sdo lideres na producdo de
equipamento para veiculos
industriais e no setor flore-
stal, respetivamente.

Portanto, multi-dimenséo si-
gnifica ser capaz de mudar,

adaptando-se as necesssida-
des de diferentes mercados
em todo o mundo, desenvol-
vendo produtos ad hoc. Tudo
isto sem nunca esquecer o
que tornou o Grupo Fassi
excelente - elevada qualida-
de, profissionalismo e ino-
vacdo. Ou, de forma mais
sucinta, exceléncia.
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Gruas da Fassi vendidas em 2012

Médio Oriente

8,77%

Europa Oriental
/ 14,74%

América Central e do Sul
3,95%

Asia
13,36%

bora com algumas recessdes, continua a fazer investimentos.
Foi a equipa de trabalho com todos os nossos distribuidores
que nos permifiu fracar novos caminhos para o crescimento.

Uma empresa internacional, capaz de aceder a
novos mercados com o seu produto primario:
gruas hidraulicas. Depois vieram os acordos
estratégicos com a Marrel e a Cranab, que abri-
ram oportunidades completamente novas. O que
guiou a Fassi nessas direcoes?

Consciéncia, antes de mais. Como todos sabem, na frente
internacional o confexto econémico e social tornou-se exire-
mamente complexo. Todos os pontos de referéncia que fo-
ram imporfantes fafores no passado, em termos de definir
politicas comerciais e esfratégicas, tinham deixado de existir
nos Gltimos anos. Todo o cendrio fornou-se muito mais fluido.
Esté em consfante mudanga, é complexo e irregular, portan-
fo, uma empresa modema ndo pode refugiarse nas suas
posicdes consolidadas. Estivemos a procurar novas oportu-
nidades durante algum tempo e acreditamos que os nossos
recenfes investimentos na Marrel e na Cranab produzirdo
resultados, pois abremnos para o mercado com uma gama

-

Europa Ocidental
18,70%

extremamente ampla de produtos desenhada para sefores de
reciclogem, ecologia e de madeira.

A reciclagem, a ecologia e a madeira sdo consi-
deradas intimamente associadas com os setores
de energia e sustentabilidade que estdo em forte
modo de crescimento ...

De facto, necessitdvamos de um modelo de negécio capaz
de se mover na mesma dire¢do que o mundo e, em primeiro
lugar, em que a Europa se estd a mover.

Vocé apenas tem de pensar nas direfivas da Comunidade Eu-
ropeia que estabelecem obijetivos claros para reducdo dos
residuos. Isto estd a afetar direfamente o crescimento do merco-
do da energia ligado o tratfamento da valorizagdo energética
de residuos e & reciclagem. Somos capazes de oferecer uma
ampla gama de solugdes para a logistica, manuseamento e
fratamento de materiais associados a esses processos.

Qual foi a abordagem da Fassi que levou a estas
novas areas de negécio?

Para mim é importante salientar que a Fassi, a Marrel e a
Cranab n&o sofreram qualquer alteragdo. Estes investmentos



ndo pretendiam desvirtuar ou mudar a nossa identi-
dade, ou a sua. Tentémos olhar para o seio das re-
spefivas empresas e implementar agdes que visavam
potenciar os nossos pontos fortes mituos através de
uma parfilha de infengdes e esfratégias. Estamos a
falar de empresas que sGo lideres nos seus mercados
originais. E uma unido de exceléncia. Isso ndo devia
ser absolufamente subestimado. Também ¢ significan-
fe que decidimos mais uma vez investir na Europa, o
contexto natural no qual nascemos e fomos criados, o
berco do nosso modelo de fazer negécio.

Em resumo, a Fassi procura a inovacao
no sentido mais lato do termo - nao ape-
nas inovacdo do produto e do processo,
mas também inovacao empresarial. Mas
qual é a visao global que as une?

E bastante. Onde quer que estejamos, o que quer
que esfejamos fazendo, temos sempre de garantir
os principios de qualidade, exceléncia e inovagdo.
Essas s@o as carateristicas distintivas do grupo Fassi.
E ndo esquecamos o nosso enfusiasmo por novos
desafios. Isso fornou possivel viajarmos por novos
caminhos em diversas frentes, com toda a forca da
nossa tradigd@o e da nossa marca, j& com olhos que
estdo sempre aberfos, prontos a observar e perce-
ber a melhor direcdo a tomar, quais as oportunida-
des que podemos aproveitar. Se hoje a nossa em-
presa fala vérias linguas, opera através do mundo
e em multiplos cendrios, contudo, jamais pode trair
o seu ADN e a sua personalidade, que é senza
compromessi — “without compromisse”.

A reciclagem, a
ecologia e a madeira
sdo consideradas
infimamente associadas
com Os sefores

da energia e da

sustentabilidade que
estco em forte modo
de crescimento. . .
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A EMPRESA MULTI-SETOR

ENERGIA
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Fassi
Marrel

Diferentes culturas ainda que convergentes, diferentes pro-
dutos ainda que complementares e um Gnico obijetivo: para
ser lider de mercado. Esta é a base da colaboracdo entre
a Fassi e a Marrel, uma empresa francesa famosa, que se
especializou em bracos de carga para camides porta con-
tentores e veiculos industriais. Na verdade, a Fassi investiu
na Marrel em colaboragdo com a Miltra SAS, o seu distri-
buidor exclusivo para Franga. E uma parceria transalpina
que promete beneficiar todas as parfes: por um lado, a
rede mundial de revendedores da Fassi ajudard a Marrel
a reforcar a sua posicdo infernacional; por outro lado, @
Fassi tem acesso agora ao setor dos residuos, no qual o

seu novo parceiro ja estd bem estabelecido.

Jerome Semay, Diretor Executivo da Marrel's CEO, fala
acerca do enorme potencial desta fransacdo, que repre-
senta uma nova pdgina na histéria de ambas as empresas.

De que forma a nova parceria esta a afetar as
suas operacoes?

Comegar a cooperar com novos acionistas foi, certamen-
fe, um momento muito especial, mas a fase de adaptacdo
foi muito rapida. Esfou convencido que esta parceria repre-
senta uma oportunidade fantéstica para a Marrel crescer
em diferenfes campos; é muito emocionante fazer parte
dessa parceria.

Volume de vendas
2013
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A jogar na mesma equipa
oara ganhar em fodas as
frentes, as empresas italiana
e francesa juntaram ponfos
forfes para escrever uma
nova pdgina na sua histéria.
Marrel, Diretor Executivo
Jerome Semay anuncia

A empresa francesa
estd bem estabelecida
internacionalmente,
especialmente,

na Europa e nos

EUA. Quarenta e
cinco por cento das
suas vendas de

2013 provém das
exportacdes




A principal OPRTUNIDADE

de negdcio

A Fassi afirmou a sua presenca em
todo o mundo através de uma rede
forte com uma boa cobertura do
mercado. Esta rede da uma oportu-
nidade Unica a Marrel para entrar
em novos paises ou refor¢ar a sua

posicdio em territérios onde ja esta
representada. Por outro lado, a Mar-
rel estd bem estabelecida no setor
de tratamento dos residuos e apo-
iara o desenvolvimento das vendas
das gruas da Fassi neste negécio.

o ‘E‘ _\.‘J

Quais sdo as principais diferencas ao gerir a Marrel em
parceria com um parceiro industrial em vez de ser com
um investidor puramente financeiro?

A principal diferenca é que os nossos acionistas Fassi e Miltra s@o
os players em equipamento de elevag@o para veiculos industriais. O
seu conhecimento do mercado, a sua competéncia e as suas marcas
representam ativos valiosos para a Marrel. Ainda que prestemos muita
ateng@o aos nossos indicadores-chave de desempenho, podemos ago-
ra comegar a pensar mais estrategicamente, numa base a longo prazo.
O nosso desenvolvimento do produto e os nossos planos de investimen-
fo j& ndo sdo de um ano para o outro, mas abrangem vdrios anos. Isto
forna mais facil o envolvimento de todos os frabalhadores no projeto.

Na sua opinido, qual é o ponto forte da parceria entre
a Fassi e a Marrel?

E claro que as gruas e os bragos de carga sé@o produtos complemento-
res. Ambas as marcas firardo partido de cada uma. A Fassi e a Mar-
rel tem organizagdes industriais semelhantes: ambas produzem cilin-

45%

Exportagdes 2013

PROTAGONISTAS
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Jerome Semay, Direfor Executivo da Marrel

dros hidraulicos e pegas soldadas para os nossos
bragos de carga e para as nossas gruas.

As pessoas de Franca e da ltdlia ndo sdo diferen-
fes e conseguem facilmente entenderse umas as
outras. Porfanto, o ponto forte desta parceria é que
foz senfido para ambas as empresas e ndo femos
de enfrenfar nenhum choque cultural.

2014 revelou ser um ano atarefado,
entdo, quais sdo as prioridades e como
planeia aborda-las?

As prioridades para nés séo adaptar a nossa or-
ganizagdo interna para oferecer o melhor apoio &
rede da Fassi e aprimorar a nossa gama de pro-
dutos para atender as necessidades dos clientes.
O primeiro passo é obter um melhor conhecimen-
to das diferentes exigéncias especificas dos novos
mercados nos quais nos preparamos para enfrar
e adaptar os nossos produtos em conformidade,
para safisfazer as necessidades locais.

Quais sdo as principais carateristicas
que a sua equipa devera ter no sentido
de apoid-lo nesta importante fase?
Seguramente, flexibilidade e capacidade de re-
sposta serd@s as palavraschave na Marrel para
apoiar este projefo ambicioso.



25

C

WITH
8 ROMISE

No.15 - ano 2014

A Fassi junta-se

4

Se é verdade que unidade ¢ forga, entdo, quando a unido
consiste em dois players de calibre da Fassi e da Cranab, o
resultado apenas pode ser uma vitéria certa. Isso acontece
porque os dois grupos & est@o na administrag@o dos seus
respetivos sefores, gruas hidrdulicas e equipamento florestal.
Aqui Fredrik Jonsson, Direfor Executivo do grupo Cranab, dé-
nos algumas palavras.

Como se sente com esta nova parceria?

E uma sensacdo muito boa. Houve um bom principio com
esta nova parceria e vemos fanto potencial em todos os fi-
pos de dreas tais como produtos, marketing e produgdo.

Uma nova empresa competitiva
esta a operar a nivel
internacional, oferecendo
equipamento e tecnologia

ao setor florestal através de
toda a sua cadeia: desde

o reflorestamento para a
exploracéo controlada das
florestas, até a logistica da
madeira e manuseamento de
matérias-primas.

Estamos ansiosos para comecar a trabalhar com a Fassi.
Sentimo-nos realmente bem com o nosso parceiro ltaliano.

Porque escolheu um parceiro como a Fassi para
enfrentar este novo desafio no mercado?

Como a Fassi é forte no aspeto dos camides e nds somos
fortes nas maquinas florestais, as duas empresas complemen-
fam-se uma & oufra. Esta é uma razdo. Além disso, pode
dizerse que somos muito semelhantes como somos empresas
familiares. Como resultado temos, se ndo a mesma, uma
mentalidade muito semelhante embora, geograficamente fa-
lando, estamos muito longe.

Assim sendo, pensa que as empresas tém ori-
gens semelhantes?

Sim, penso que sim, especialmente, quando se frata de
historia e mentalidade. Quando nos apercebemos que a
Fassi representa uma antiga familia, comegamos a ver fo-
das as similaridades enfre as duas empresas, que s@o ori-
entados para os produtos e para a produgdo.

Fazemos as mesmas maquinas e como a Fassi soldamos,
pintamos e montamos. Por dltimo, porém n&o menos im-
portante, temos a mesma configuracdo. Isto significa que
podemos confrolar a qualidade, ser flexiveis e se fivés-
semos problemas podiamos mudar as coisas muito facil-
mente. Além disso, temos recursos internos que permitem
aos nossos designers inferagir com a produgéo.
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Na sua opinido, qual é o principal ponto forte da
parceria entre a Fassi e a Cranab?

Ha varios pontos forfes, mas digamos que um ponfo forte im-
portante é a tecnologia. Esta experiéncia em gruas significa
muito para nos.

Estamos no negécio ha mais de cinquenta anos e a Fassi estd
no negécio hd muito tempo também. Complementamo-nos e,
por isso, femos grandes oportunidades no mercado.

Além disso, os nossos canais de distribuicdo também nos per-
mitem reforcar ainda mais a nossa posicao.

O que vé como a principal oportunidade de
negocio?

Néo sei quanto deviamos pdr no papel para j&, mas temos
alguns planos interessantes para novos produtos, dado que
existe um aumento na procura de madeira.

E obvio que em todo o mundo é cada vez maior o nimero
de pesssoas que quer construir a sua casa de madeira e
que utilizam papel diariamente.

Refere-se ao material tanto para a producao de
energia quanto para a mobiliario do lar?

E o caso de cada vez mais pessoas que estdo utilizar papel,
como papel higiénico, por exemplo (lencos e papéis toalhal.
Portanto, a fibra serd particularmente importante no sentido de
resolver variadissimos problemas que temos com energia bem
como com o ambiente.

Assim sendo, pensa que o mercado esta aberto
a novas solucoes e isso da-nos oportunidades?
Dependemos deste desenvolvimento; todavia, depositaremos
as nossas esperangas no negécio das gruas. Temos de ser
capazes de ver as necessidades e as possibilidades para
solugdes das gruas, sempre que vidvel.

Consequentemente, estaremos muito focados na utilizagdo
mais profissional de gruas n&o apenas para frabalhar nas
florestas, mas fambém para manuseio dos materiais que ob-
femos destas.

PROTAGONISTAS

2014 esta a revelar-se um ano atarefado, por-
tanto, quais s@o as prioridades e como tenciona
aborda-las?

A nossa prioridade € naturalmente servir os nossos clientes o
melhor que pudermos. Por outras palavras, femos como obje-
fivo fornecer um produto de qualidade em tempo oportuno e
com um custo adequado.

No enfanto, também devemos tomar as decisdes adequadas
no desenvolvimento do produto, visto que & nessas decisdes
que o nosso futuro desenvolvimento basearse-d, especial-
mente, agora que esfamos a cooperar com a Fassi.

Penso que a comunicagdo entre os parceiros serd muito impor-
fante, especio|menfe, sobre os proximos eventos, como, por
exemplo, a exposicdo IFAT.

Vai ser um grande evento para nés porque, até agora, temos
esfado focados, principalmente, no negécio da maquina flor-
estal, mas agora esta cooperagdo com a Fassi danos a opor-
tunidade de esfar cada vez mais no mercado da reciclagem
e em muitos outros mais também.

E presumo que a exposicao IFAT nao sera apenas
um evento para apresentar o grupo, mas tam-
bém uma oportunidade para testar o mercado e
explorar novas possibilidades commerciais?
Absolutamentel Isso serd com certeza muito interessante de
qualquer perspetiva.

Que qualidades a sua equipa ira necessitar para
apoiar esta importante fase?

Estas duas empresas tém muita experiéncia e competéncia,
e devido a isso teremos novas oportunidades. Esta ¢ uma
boa oportunidade para nés para entrar em novos mercados e
como consequéncia desenvolver novos produtos.

A nossa origem é a experiéncia que carateriza ambas as
empresas. Penso que o primeiro passo serd extremamente im-
portante, em particular, para a equipa comercial, visto que
ela serd o primeiro ponto de confacto para todas as novas
oportunidades.

Produg@o, compra e design também sdo importantes, mas
claro que o marketing é o que trard novas oportunidades e
aumentard as nossas possibilidades.

Como a Fassi é forfe no
aspefo dos camides e nds
somos fortes no aspeto
das maquinas  florestais,
as duas empresas comple-

mentam-se. E uma impor-
tante colaboracdo.
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Abrir novas
OPORTUNIDADES

A Fassi ndo estabelece limites para ela
propria. A sua procura de inovagdo e a
sua capacidade para antecipar tecnolo-
gios e necessidadespermitirom & empresa
aceder a novos e inexplorados merca-
dos. Esté a levar as suas gruas além dos
camides standards para diferentes tipos de
maquinas. Em todo o mundo, a Fassi estd
procurando n&o descansar sobre os seus
louros, mas alavancar a sua posicéo de
mercado e as competéncias técnicas para
criar novas oportunidades comerciais. A
crise financeira global que comegou em
2008 e viu o colpaso de grandes bancos

Para a Fassi, a mudanca que atingiu
os mercados tornou-se um incentivo
para procurar novos pontos de venda.
As guas desenhadas para o mercado
europeu foram parcialmente adaptadas
as necessidades especificas desses
novos clientes, mas o seu poder e o

desempenho nunca diminuiu.

feve, especilamente, um enorme impacto
no sefor da construcdo em todo o mundo.
Os fabricantes de gruas e outras maquinas
de construgdo jomais tinham visto tempos
tdo dificeis. Para a Fassi, contudo, esta
crise foi um esfimulo para procurar novos
pontos de venda e novas oportunidades,
e esfa afitude positiva j@ estd a produzir
resultados. As gruas da Fassi comegaram
a aparecer em setores tais como o flor-
estal, naval, logfstica, ferrovidrio e defesa.
Mas a inovagdo da Fassi ndo pdra aqui.
O grupo passou a focarse no novo de-
senvolvimento do produto, alargando o

O grupo
passou a focar-se
no desenvolvimento de novos
produtos, alargando o seu portfélio
de produtos além dos tradicionais
veiculos com gruas de carga para
novas industrias mantendo, todavia,
os padrdes de exceléncia técnica
que tém sido desde sempre a
assinatura de marca

da Fassi.

seu portfélio de produtos além dos seus
fradicionais veiculos com gruas de carga
para novas inddstrias, mantendo ainda os
padides de exceléncia técnica que tem
sido desde sempre a assinatura de marca
da Fassi. E esfe confexio que propiciou a
recente aquisicdo da Marrel e a parceria
com a Cranab.



Novos CENARIOS

O nimero de aplicacdes esté a crescer em numerosos
setores: floresta, naval, energia renovavel, logistica,
ferrovidrio e defesa. Isto acontece devido a um esforco
de inovagdo e proximidade dos clienfes

Marrel

O Grupo Fassi adquiriv uma participagdo maioritaria da
Marrel SAS, um fabricante famoso francés de bracos de
carga, camides de caixa basculante, bracos elevatorios e
cilindros hidraulicos. A empresa italiana @ ¢ lider na produgdo
de veiculos com gruas de carga e, porfanto, este negdcio
represenfa uma modesfa, mas légica diversificagdo, mais
profunda no sefor do equipamenfo de veiculos industriais.
A Fassi oferecerd agora produtos da Marrel junfamente com
as suas proprias gruas articuladas. A transagdo foi efetuada
junfamente com a Milira SAS, importador e distribuidor
exclusivo das gruas da of Fassi para Franga desde 1978.

Cranab2a
& marrel

Cranab

A empresa ifaliana fornou-se uma das participacdes maiori-
térias na Cranab, um lider Sueco na produgéo de gruas.
Com a Fassi Gru no quadro como um investidor e parceiro,
ha uma nova forga no mercado para o equipamento flor-
esfal e a tecnologia. A Cranab também inclui equipamento
de corte de arbustos Slagkraft e a Vimek, um produtor de
maquinas ligeiras florestais. A enfrada da Fassi coincidiu
com a restruturag@o que também viu a Cranab fomou pos-
se da Bracke Forest, um fabricante de equipamento para
limpeza e regeneracdo do reflorestamento. Este acréscimo
significa que o equipamento da Fassi e da Cranab cobre
agora todo o ciclo de vida da érvore, desde a escarifi-
cacdo até ao desmatamento, com énfase na protecdo am-
biental e na gest@o sustentavel de recursos.
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Um\fracllc\o

Desde 1919 até
965 dias de hoje, a
empresa francesa
inventou o sistema
de bracos de carga
Ampliroll, camioces
de caixa basculante
e bracos elevatérios

———

Cmarrel
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A histéria da adaptagdo dos veiculos industriais
passa por uma pequena cidade perfo de Lyon, no
cenftro da Franga. Aqui, em 1919, na cidade de
Andrézieux-Bouthéon, a Marrel comegou por inven-
tar novas solugdes para o setor, tecnologias revolu-
ciondrias que fornaram a empresa lider na Europa.

Muitas das invengdes surgiram num periodo de meio
século: o primeiro corpo basculante com jib e cabo;
o sistema de bragos de carga Ampliroll; camides
de caixa basculante e bracos elevatérios. Sistemas
hidraulicos desenhados para facilitar o trabalho da
fransporfadora, combinando eficiéncia, as melhores em fodo o mundo
matériasprimas, uma longa vida Uil e baixos custos
operacionais. Hoje, & medida que se aproxima do
seu cenfendrio, a Marrel mantém a sua tradicdo de
inovag@o continua e falhou o seu nome que em todo
o mundo representa produtos de qualidade e inova-
dores — um simbolo de progresso tecnolégico.

revendedores

Primeiro Marrel

A empresa aparecimento . inventa o

ETAPAS /\/\orrzl (5l dos sistemas m\éemo = brago de
HISTORICAS T hidraulicos de racos carga

elevatérios

basculagdo Ampliroll
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UNIVERSO do Marrel

A producdo

Na Marrel, a inovagdo comeca com uma ideia e acaba com o
produto acabado. O fabrico de maquinas industriais de Glima
geracdo garante a maxima eficiéncia e, sobretudo, precisdo
fotal duranfe todos as fases da produgdo. Isto possibilita &
Marrel garantir excelentes padrées de mao-de-obra.

Ot

A experiéncia

Ha quase um século de experiéncia por detras
da competéncia da Marrel no tratamento de
chapa de metal. Apenas utiliza o melhor aco
para uma excelente relagcdo peso/resisténcia.
Além disso, foi um dos primeiros fabricantes
de equipamento industrial para utilizar aco
de elevada resisténcia.

A montagem

A equipa da Marrel é altamente qualificada para oferecer
um servico de elevada qualidode também para a fase de
montagem. Todos os centros de apoio local estdo equipados
com tecnologia de ponta que o sefor fem para oferecer.

As SOLUCOES

Ampliroll

Com o seu design aerodinamico e hidraulica de elevada presséo,
a Ampliroll oferece aos utilizadores de bracos de carga profis-
sionais, a combinagéo perfeita de eficiéncia e produtividade.

Camibes de caixa basculante

O design inovador e os materiais de elevada qualidade (aco de
elevada resisténcia) asseguram um elevado desempenho e uma
longa vida Util para os camides de caixa basculante da Marrel.

Cilindros hidraulicos

A Marrel foi uma das primeiras empresas a explorar o poder
da presséo hidraulica, com a introducéo do sistema hidraulico
de basculacao ja em 1934.

Bracos elevatoérios

A Marrel também inventou bracos elevatérios. Preste especial
aten¢o mesmo ao mais infimo pormenor do design que com-
bina com as melhores tecnologias para tornar os bracos ele-
vatérios da Marrel os melhores do mercado.

Separacdo de
atividades e
criagdo da sub-
sididria Bennes

Marrel

A Marrel
dos EUA

é fundada

Novo braco de
carga com jib
articulado na
gama Ampliroll

de 3 foneladas

A Marrel
junta-se
ao Grupo
Fassi
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Lider mund
no sefor

Cranab2

O norte da Suécia tem produzido
as tecnologias mais modernas para
o manuseamento da madeira e a
logistica florestal. Cranab, um nome
reconhecido em todo o mundo,
fem origem aqui, na provincia de
Vasterbotten, onde o  paisagem
irompe em bosques, lagos e rios.

A sua sede é em Vindeln, ndo muito
distante de Umed& (700 km a norte
de Estocolmo). Embora se situe a
um passo do Golfo da Boétnia, ela
estd mesmo no coracdo das vastas
florestas da Suécia.

A localizagdo geogréfica da empresa
explica a sua  especializagGo
industrial. E uma drea diferente de
qualquer outro lugar na Terra e foi aqui
que hd mais de cinquenta anos que @
Cranab deu os seus primeiros passos
para o reconhecimento internacional.
Em Vindeln, o empresa esta
estruturada em  duas  modernas
fabricas que no total empregam 150
colaboradores. A empresa  possui
ampla experiéncia em silvicultura,
devido a décadas de colaboracdo
estreita e essas relacdes permanecem
estreitas. Os operadores que utilizam
O equipamento intensivamente —
dia sim, dia ndo — d&o algum tipo
de feedback, dando ideias Uteis
para melhoria. A agéncia ambiental
sueca, o organismo responsavel pela
protecdo ambiental e pela produgdo
confrolada, teve uma contribuicdo
fundamental para o desenvolvimento

da Cranab.

Esta  cooperagdo entre cultura,
protecdo de florestas e tecnologia
moderna criou um maior conhecimento
que é a verdadeira esséncia do
produto da Cranab.

ETAPAS HISTORICAS

Servico - ABS

A Cranab foi fundada em 1963
pelos irma@os Jonsson, Rune e Allan.
A producéo de gruas comegou
cedo, em 1959, os dois fundadores
deixaram de fornecer um servico
simples — eles eram os donos de um
centro de atendimento ABS em Vindeln
- para fabricar baldes de vala para
escavadoras ABS. As primeiras sete
gruas foram fabricadas entre 1959
e 1960; elas eram maquinas simples
que continham um tubo cilindrico (o
brago) que era levantado por um tubo
hidraulico.

Em 1961, as gruas foram
desenvolvidas com  bracos que
podiam dobrarse e ser equipados
com uma garra. Nos proximos dois
anos, a empresa confinuou a crescer,
enveredando por um caminho que fez
dela a Cranab.

A fundacao da Cranab

1963 marcou um momento decisivo:
os irmdos Jonsson decidiram empenhar-
se no fabrico de gruas e desistiram do
negdcio do servigo de escavadoras ao
mesmo tempo que um_empreendedor
chamado Karl- Ragnar Astrém comprou
as acdes de Rune Jonsson, tomando logo

No.15 -ano 2014

no terreno

A sinergia perfeita entre
competéncia e experiéncia
nas tecnologias florestais

posse da empresa, que depois passou a
chamar-se Cranab. A empresa formada
recentemente confinuou a  expandir-
se, fanto que em 1964 foi construida
uma fdbrica nova e maior (Cranab1).



Novos CENARIOS

foi para trazer de volia a familia Jonsson e,
especificamente, Fredrick Jonsson, o atual Direfor
Executivo, para o comando da empresa. Tudo
comegou em 2004 com a aquisicdo da Valmet
logging por Komatsu da Kone. Com as gruas a
estarem fora do inferesse da gigante japonesa
de escavadoras, surgiv a oportunidade para a
Cranab tornarse uma empresa sueca mais uma
vez: os lideres de negécio local Friedrik Jonsson
— o sobrinho dos fundadores — e Hans Eliasson
adquiriram a empresa.

Cranab fora da Suécia

Apenas um ano apds a sua fundacdo, a Cranab
ié tinha afravessado as fronteiras da Suécia e
comegou a exportar os seus produtos. A primeira
encomenda de exporfagd@o veio da Finlandia
e foi de uma grua hidréulica florestal com
empilhadora de garra. Em 1967, a empresa
foi ainda mais longe, dado que se expandiu
fora dos paises Nérdicos até & Jugoslavia e
a Franga. Em 1970, a Cranab conquistou
aproximadamente 85% do mercado finlandés
e nunca parou de crescer. Atualmente, & um
dos maiores fabricantes mundias de gruas para
aplicagdes em madeira

fébricas  anos de histéria empregados

No final de 1960 e no inicio de 1970, a Cranab
confinuou a inovar, desenvolvendo sempre novas
solucées, incluindo modelos conhecidos tais como o
SK3000, SK4000, SK5000, SK7000 e SKQOOO.

Este crescimento resultou na construcdo de uma

segunda fébrica (Cranab 2) em 1972.

As aquisicoe

A especializagdo da empresa no sefor das gruas
continuou e, em 1974, a Cranab fabricou o seu
primeiro veiculo com grua. Nesse mesmo ano, a
empresa foi comprada por Jonsereds e apenas
quarfo anos depois a posse da empresa foi
fransferida para a multinacional Belga Hiab Foco.
No enfanfo, a inovacdo continuou e, em 1978,
a Cranab desenhou a primeira grua de bragos
paralelos. No inicio de 1980, a empresa tornou-se
propriedade sueca mais uma vez, sendo adquirida
por Valmet Loggings apenas em 1988. Apds apenas
seis anos, a Valmet Loggings foi comprada pela Sisu
Corporation, que, por sua vez, foi adquirida pela
grande Partek Corporation em 1996.

O novo milénio

O ano 2002 comecou com outra mudanca na
propriedade da Cranab: a Partek Corporation
fornou-se parte da Kone. Isso foi apenas o comego
de outro perfodo de profunda fransformagdo que

Um conhecimento profundamente arreigado
de madeiras e das suas condicdes, cheio
de tradicéio da vida florestal que remonta
a geragdes, e uma proximidade esfreita ao
préprio habitat torna natural que esta empre-
sa compreeenda melhor do que ninguém as
necessidades de mudanca deste mercado
particular. Pode ver em primeira m&o, todos
os dias, os beneficios proporcionados pelos
seus produtos e fer uma oportunidade Gnica
para festar novas ideias e produtos ao nivel
dos centros de decisdo e de acdo. A Cranab
estd estruturada em duas fébricas modernas
bem equipadas e coopera estreitamente com
os guardas florestais suecos, especialmente,
na sua pesquisa & desenvolvimento.

Esta cooperacdo entre a cultura da flore-
sta, a moderna tecnologia e o frabalho de
avancado desenvolvimento é a melhor ga-
rantia para as gruas da Cranab safisfazerem
as necessidades especificas deste segmento
de mercado. Por isso, a Cranab muitas ve-
zes sublinha que o segredo do seu sucesso
estd na atencdo aos detalhes. Hoje a sua
mé&o-de-obra altamente qualificada ufiliza a
Oltima geracdo de méquinas industrial.
Antes de chegar ao mercado, cada produ-
to Cranab deve passar por testes rigorosos.
Estas verificagdes ndo asseguram apenas
que eles afendem os atuais regulamentos,
mas também antecipam futuros regulamen-
tos ao serem construidos para durar.

A sede é localizada em Vindeln, ndo muito distante de Umed
(700 km a norte de Estocolmo), na provincia de Vésterbotten
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Craft 601 :
IR ErR IR0

A meta era tornarse lider no setor das tecnologias de
limpeza de matos; o caminho para alcancar isso era
desenhar e produzir a melhor e a mais inovadora. O
maior éxito foi o langamento de uma nova geragdo de
gadanheiras de alta qualidade. Esta, para resumir, é a
histéria da Slagtkraft AB, uma empresa Sueca fundada ha
mais de meio século na cidade de Vindeln. Ela é especialista
na produgdo de mdaquinas utilizadas para operacdes de
limpeza e manutengdo do bosque — mato e relva — que s@o
tdo importantes como as drvores. Isto acontece, porque
na Suécia as florestas representam um importante ativo e a
sua protec@o, de fodos os pontos de vista, é considerada
primordial. A sua vasta experiéncia e o seu forte impefo

Innovacéao no servico

do setor florestal. A nova
geracdo de gadanheiras
de corte que conquistaram
o mundo.

inovador trouxeram sucesso & exportacdo também e a
empresa fornou-se lider no seu nicho através do mercado
internacional. A América do Norte e do Sul, a Europa
Oriental e Ocidental, a Asia Oriental, a Asia Ocidental,
o Médio Oriente e a Africa sdo alguns dos mercados de
referéncia que est@o a conquistar em todo o mundo. As
maquinas da marca Slagtkraft est@o equipadas com uma
ferramenta que é exclusiva: um conjunfo de gadanheiras,
a SH, desenhada pela empresa. Simples ainda que
robustas e sem precisarem de muita manutencdo, essas
gadanheiras oferecem um servico excecional, o melhor no
setor florestal: um corte limpo e preciso combinado com
grande estabilidade e uma vida util mais longa.



A série SH é caraterizada pelo design do nicleo, ou con-
cha, da lamina. Comporodo com a versdo anterior, esta
estd ligeiramente aumentada com lados inclinados e ndo
fem cinfas ajustéveis. Esta mudanga melhorou a sua eficécia
operacional e tornou a manutengdo mais simples.

Apesar de ferem uma “aderéncia” superior, essas novas
gadanheiras adaptam-se ao solo sem terem de ajustar con-
stanfemente a folga do veiculo no qual estdo montados.
Além disso, o novo design oferece melhor aderéncia em ter-
reno acidentado e mais poténcia. Isto também tornou possiv-
el remover os ganchos ajustaveis, para um corfe mais limpo
do mato. A série SH estd disponivel em cinco comprimentos

de corte diferentes: 125, 150, 170, 190 e 210 cm.

* A unidade do motor Craft 401 é consfituida por um motor
Ieco de 4 cilindros. A grua de brago articulado SC45 com o
cortador de impacio H150 fem um alcance de 6,3 m. O Craft
401 fambém pode ser ajusiado a oufras gruas e corfadores de
impacto.

* A unidade do motor Craft 601 é consfituida por um motor
129kW Iveco de 6 cilindros. Traz uma grua de brago articulado
SC85 com um cortador de impacto H170 para alcangar 8.3
m. Na verdade, pode ser ajusiado a todos os modelos de corfa-
dor de impacio, desde o H125 até ao H210.

® A unidade do motor Craft 603 também é consfituida por um
motor 129kW Iveco de 6 cilindros. Utiliza um braco articulado
SC12 com corfador de impacto H170, alcangando 10 m.

Uma estrutura, MIL TRATORES

A estrutura compacta Slagkraft foi desenhada para se
adaptar a diferentes tipos de trator. Esta equipada com
a sua prépria bomba e tanque, que estéo diretamente
conetados a fonte de alimentacao do trator através do

PTO. Uma valvula de controlo isolada esta conetada ao
sistema hidraulico do tractor, que ajusta os sinais de
pressdo. Os bracos articulados Slagkraft sdo selecio-
nados de acordo com o tamanho do trator.
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Vimek. PEQUENAS

magquinas para

vastas florestas

Quando o famanho confa: tecnologias compactas
colocadas ao servico do ambiente. Solucoes

orofissionais com a minima pegada da Suécio

NUMERO UM
das méquinas
ligeiras

Alcancando lugares que
os outros ndo podem
alcancar, a Vimek é lider
global na producao de
equipamento de pequenas
dimensoes para o setor
florestal.

Cortar &rvores traz vida nova &s flo-
restas. Profege e simultaneamente
fortalece um recurso precioso para
que possa ser passado as futuras ger-
acdes.Este simples conceito apoia o
trabalho da Vimek, lider na producao
de equipamento florestal ligeiro.

Ndo necessita consfruir maquinas
de grandes dimensdes para ser um
gigante. Pelo contrario, no setor flor-
estal as pequenas dimensdes podem
oferecer um importante valor acre-

cenfado, especialmente, no caso de desbaste, um método que inclui derrubar
arvores quando a floresta & muito densa no sentido de incentivar o crescimento
selefivo. Fundada no fim do século XX em Lidvagen, no norte da Suécia, a Vimek,
consfituiu-se como uma empresa de referéncia no mercado, gragas & sua capaci-
dade de ouvir as necessidades dos seus clientes e satisfazé-las através de tecnolo-
gias “répidas, simples e inteligentes”.

Este & o ponfo de partida para o equipamento de ponta, leve e compacto, desen-
hado para satfisfazer as necessidades daqueles que investem em silvicultura, tanto
no setor publico como privado.

A Vimek foz ferramentas para cortar, recolher e transportar madeira num ciclo que
também fomenta o crescimento de drvores mais resistentes de madeira de elevada
qualidade.Sdo méquinas resistentes, fiGveis e que precisam de pouca manutengéo
que, gracas ao seu baixo consume de combustivel, fem um impacto minimo no
ambiente e sGo menos dispendiosas para frabalhar.



Altura a partir do solo

A pegada fambém é central para a
proposta do produto.

Cragas ao tamanho compacto do equi-
pamento Vimek, vocé pode can penetrar
na densiddo da floresta, até mesmo em
terreno accidentado, sem causar danos
ds arvores mais damaging the mais re-
sistentes ou danificar as suas raizes — em
resumo, sem deixar qualquer rasfo.

No contexto desta especializacdo, a
empresa exporta o seus produtos pelo
mundo infeiro, com tofal confianca que
as suas solucdes de trabalho adequadas
as condicdes ambientais.

A Vimek deu um valioso contributo & pro-
tecGo ambiental e deixa uma melhoria
tangivel da qualidade das florestas.

Capacidade de carga

Novos CENARIOS

Motore CAT

Ligeiro e COMPACTO

MINIMASTER

Uma nova geragdo de mdquinas que sdo
extremamente faceis de manejar devido a:
tragdo as quarfo rodas com diregdo assistida;
pneus largos montados na fébrica; joystick com
dois niveis opcionais. O peso da disténcia
de 40 cm ao solo e uma protegdo inferior
protegem as pegas mais vulnerdveis das
mdquinas, fazendo-as, assim, perfeitas para
trabalhos pesados.

Do modelo 606 TTEX ao 610

A Vimek oferece uma vasta a gama de
empilhadoras, da mais ligeira (606) & mais
pesada (610). As dltimas também s&o as mais
potentes, com uma capacidade de carga de
5.000 kg, e estdo equipadas com o Gltimo
motor 60 HP Caterpillar. Este estd equipado

com a moderna transmiss@o hidrostdtica Bosch
Rexroth juntamente com o reboque e a grua.
Modello 404 T5

Este modelo pretence a uma nova geragdo
de equipamento de corte de darvores, também
alimentado por um motor 60 HP Cat e
equipado com uma transmissdo hidrostdtica
moderna Bosch Rexroth. O eixo dianteiro
da diregdo é mais largo do que a mdquina
(1,80 m ou 2,15 m). A cabine do operador é
espagosa e confortavel, e apresenta um assento
de borrracha, um novo monitor de controlo
e um mini joystick. A sua dupla regulacdo
torna-o estremamente manobrével enquanto
o seu baixo consumo em combustivel e o
prego acessivel fazem do modelo 404 T5 um
investimento relativamente dispendioso.
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Tecnologias que

\. sustentam o
AMBIENTE

Sensibilidade para com as questdes ambientais e um

AS ferrgmentgs OdeqUOdOS desejo de sustentar e proteger dreas verdes sdo os
pO a o CUidOr dO terra e g valores subjocentes da Bracke Forest. Instalada na Suécia

em 1922, a empresa investiv ao longo dos anos no

regenerggdo prOCU ram Obfer desenvolvimento de tecnologias dedicadas & regeneragdo

da terra. A Bracke lida primeiro com a ferra de forma

H A = consciente para a conservagdo, porque a preparagdo do
um eqU|||br|O enfre prOTeCOO solo é o primeiro passo na dire¢do de uma silvicultura
e desenvolvimento florestal

sustentavel.
A Bracke Forest cresceu para se fornar lider mundial no
design e fabrico de maquinas florestais e acessérios, com
tecnologias que combinam o derrubamento de arvores
com a regeneragdo do solo, utilizando métodos tais como
a escarificacdo. Por exemplo, foi a primeira empresa a
fabricar maquinas que permitem plantagcdo invertida de
relva, um método que aumenta os volumes de crescimento
de 20 para 100 por cento, dependendo do tfipo de solo.
FLORESTA BRAC KE Todo o desenvolvimento do produto ocorre em estreita co-
operagdo com as empresas forestais, os contratantes e a
pesquisa florestal sueca.
A fébrica estd localizada na cidade de Bracke, proxima
de Ostersund, mas a qualidade dos produtos da empresa
é tal que eles agora circulam por todo o mundo. O
Canadd e a Finlandia s@o os seus maiores mercados
exportadores, mas ‘recnologic estd a atrair um crescente
numero de compradores na Asia, Europa do Sul e Rissia.
Apesar de ser uma pequena empresa com apenas 20
empregados, a Bracke Forest tem uma grande vis@o e

excelentes perspetivas de crescimento e desenvolvimento.

Uma pioneira no desenvolvimento
de tecnologias para conservacgao
do solo

empregadoss A gama de produtos é diversa e altamente especializada.
para garantir a conservacdo do solo e do ambiente sem

- Escarificadores, escavadoras de valas, equipamento de
l 922 plantagcdo e cabegotes de corte: ferramentas desenhadas
se comprometer com padrées técnicos e econdémicos de

fundacao desenvolvimento florestal.




Novos CENARIOS

SOLUCOES do Brake Forest

Escavadoras de valas de disco
Desenhadas para maquinas florestais

e fratores agricolas, estas sdo perfei-

fas para a escarificagdo na maioria
das condicoes de trabalho.

Gadanheiras de vala

Potentes e versdteis, estas sGo mon-
fadas em maquinas florestais de re-

duzidas ou grandes dimensdes. Isto
forna-as, parficularmente, adaptadas
a sitios htmidos e onde a alta mano-
brabilidade é uma prioridade.

Magquinas de plantacao

As maquinas que tornam possivel di-
rigir o alcance total do trabalho de
regeneracdo de escarificacdo para

plantar com uma Gnica peca do kit.

Maquinas para corte de ar-
vores e para a producao de
biomassas

Uma 0nica maquina para silvicultura e
bicenergia, derrubando e recolhendo
darvores, obtendo combustivel da bio-
massa de plantas de energia renovavel.



extra para as mangueiras hidréulicas

Com os fabricantes de gruas crescentemente a terem de
antecipar as necessidades de mercado, ao oferecer uma
gama de produtos cada vez mais mais vasta, a Fassi langou
a série AZ: dois modelos de grua de garra que se dobram
complefamente mesmo com a garra hidraulica colocada.

Em resposta aos pedidos de contratantes de servigos e
empresas de transporte especializadas, a Fassi desenhou @
F165AZ e a mais pequena F145AZ para manter a carrogaria
de um camido completamente limpa para o espago de
carga maximo. Essas gruas #m uma geometria diferente
dos veiculos com gruas de carga que lhes permite guardar
sem ter de remover a garra ou oufro acessério de elevacdo
ajustado as gruas. Esta é uma inovagdo que antecipa uma
nova Direfiva Europeia que estipula que os veiculos que
fransportam materiais ferdo que fer o seu corpo basculante
coberto ou fechado quando esfiverem no frénsito. logo que
os regulamentos enfrem em vigor, serd ilegal deixar a grua
desdobrada numa superficie plana sobre o corpo basculante
com a garra ainda colocada. Este novo design deverd fornar-
se uma grande vantagem. A geometfria inovadora fambém
permite ao segundo brago dobrarse inversamente — dobrar
para cima bem como para baixo — para reduzir mais as

No.15-ano 2014 ()

geracdo
esta aqui

Uma inovagdo de mercado. As gruas

de garra F145A7 e a F165A7 es-

iGo disponiveis agora. Elas séo as

primeiras que sdo completfamente do- } ‘
braveis, maximizando o espago dis-

ponivel na carrogaria de um camido
enquanto fornecem também profecdo

As VERSOES

A F145AZ

e a F165AZ vém
equipadas com duas
extensoes hidraulicas
para atingir um
alcance de 8 metros.
A capacidade

de elevacdo é de
14.0tme 15.7 tm,
respetivamente.

dimensdes gerais quando a grua for guardada. O design
desta nova série de gruas mantém integralmente a filosofia
da empresa de oferecer solugdes inovadoras que melhoram o
desempenho sem comprometer a confianga no produfo. Além
disso, pela primeira vez, é possivel mover os bragos afravés
de um Unico macaco de corrente montado no segundo braco.
Cragas a esta utilizag@o ofimizada do espago disponivel,
todas as mangueiras estdo insfaladas nas seccdes do braco
para profecdo adicional. Nas versdes standard, a F165AZ
e a F145AZ est@o equipadas com o distribuidor hidréulico
modular Hydrocontrol. As versdes também estdo disponiveis
com um disfribuidor proporcional compensador Danfoss e
comando remoto por rédio RCH/RCS com o dispositivo
GAS (Grab Automatic Shake — Agitagéo Automdtica da
Garra). Este dispositivo tem um software que confrola os
movimentos do balde enquanto descarrega materiais. Isto
mantém os movimentos de abertura e fecho suaves, mesmo
a altas velocidades. Finalmente, numa nova tentativa de criar
produtos adaptados direfamente & necessidade do mercado,
a base da grua estd disponivel em duas versdes diferentes,
dependendo se a posicdo de condugdo do veiculo estd do
lado direito ou do lado esquerdo.
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Nova F145AZ

Carateristicas téecnicas

Capacidade de elevagdo até 14,0 tm
Alcance hidraulico maximo até 8,25 m
Dimensdes gerais L 1.08 m, W 2.50 m, H 2.64 m
Unidade de controlo FX500

Distribuidor hidrdulico modular Hydrocontrol
Versd@o active (.0): sem biela

Rotacdo 415 graus com cremalheira e carreto

14,0 tm

elevacdo

8,25 m

alcance hidrdulico

F145AZ.0.22 & F165AZ.0.22

* FX500 *FEUM *MDL *CPM UHSS FWD cQ RPS
Flﬂl El!dmnlt I::rumujm Ulzra High ch“hldl Cant Qualiry Rack and Pindon
Eum-nl.rmdlun Serength Sueel System

I D D D 3 D 3

* Compulsory for EU market




Noticias do PRODUTO

Nova F1I65AZ

Carateristicas técnicas i

Capacidade de elevagdo até 15,7 tm

Alcance hidrdulico maximo até 8.25 m

Dimensoes gerais L 1.08 m, W 2,45 m, H 2,64 m
Unidade de controlo FX500

Distribuidor hidréulico modular Hydrocontrol HC /D4
Versdo active (.0): sem biela

Rotagdo 415 graus com cremalheira e carreto

15,7 tm

elevacao

8,25 m

alcance hidrdulico

OPTIONAL

D850 D900 5800 S900 *FSC/H OTC GAS RCH/RCS OHT FS

Digital Multifunction | Digital Multifunction Multidunciicn Multidunction Fasd Stabiliy mhmmﬂe Grabﬂ-uw-nm-c RAadia Remote Chutrigger
Distributor Bank Déstributor Bank Distributor Bank Distributes Bank Control  High Cantral Hydraulic Tilt
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“A onda vermelha”’
no ESTRANGEIRO

A assisténcia
pésvenda e a
capacidade para
se adapfar: estas
sdo as chaves

DAra O SUCESSO
da Fascan
International, a

representante da
Fassi nos Estados
Unidos ha 22
anos. Bernie
Faloney, Presidente
e Diretor Executivo
da empresa,
conta-nos mais

FASCAN

International

A empresa tem 29 em-
pregados e uma ampla
cobertura nacional com
uma rede comercial de
mais de 60 revendedores
e mais de 200 centros de
atendimento.

Uma relagdo que remonta hd mais de
20 anos, que cresceu, adaptando-se
ds necesidades de mudanca do mer-
cado e é ainda mais forte nos dias de
hoje, ndo obstante as recentes compli-
cacdes econdémicas. Esta é a colabo-
racdo entre a Fassi e a Fascan, o seu
distribuidor norte-americano.
Entrevistamos o Presidente e Diretor
Executivo Bernie Faloney, que explica
esta colaboracdo, comecando com a
sua capacidade para ir além: além
da indUstria da construgdo para novos
campos fais como o petrdleo & gds e
militar, e além das meras vendas para
fornecer um servico de mercado com-
pleto e afendimento pésvendas.

Fora da Europa, os EUA rep-
resentam um grande mercado
estratégico para a Fassi. Os
nUmeros tém estado a crescer
desde 2007, provando que
foram tomadas estratégias
e escolhas corretas. Qual é o
seu segredo?

Antes de 2007, a Fascan International
investiu fortemente no fornecimento de
Cruas da Fassi para as industrias do
mercado de construcdo de casas de
habitacdo, tais como os telhados, a
fundagdo, o préfabrico, as placas/o
fornecimento de material de con-
strucdo e outros. A crise financeira de
2007 obrigou a Fascan a reavaliar a
sua base de clientes e procurar novos
mercados. A estratégia da empresa
passou por reforcar “a sua resisténcia
e a preparagdo” de modo a sobreviver
e procurar um crescimento das vendas
sem nenhuma expansdo da Fascan.
Foi exafamente o que fizémos.

A economia também mudou.
A crise financeira significou
que muitas empresas na in-
dustria da construcdo tiver-
am de mudar de rumo, in-

Bernie Faloney, Presidente
e Diretor Executivo da Fascan

cludindo a Fascan. Conseguiu
encontrar novos canais para
compensar o abrandamento
na construcdo?

O sefor da construcdo, que era a prin-
cipal fonte da Fascan de vendas das
Gruas da Fassi, ndo abrandou, AP-
ENAS PAROU! Os Gnicos mercados
que ainda davam sinais referem-se
ao militar e ao petréleo & gas. Para
aceder a esses mercados fivémos de
modificar o nosso pensamento, a for-
ma como faziamos negécio e sermos
inovadores com as gruas da Fassi.
Com a ajuda da Fassi, apraz-me dizer
que ndo apenas tivémos sucesso so-
brevivendo a esta crise, mas também
crescemos durante aquele periodo.
A nossa compensacdo foi o facto de
estarmos aqui hoje e agora que os
outros mercados esfGo a voltar nés es-
famos a vender mais gruas da Fassi.
Isto mostra a importancia da diversifi-
cacdo nos setores do mercado. Outra
esfratégia importante empregada pela
Fascan era concentrarse no apoio &
producdo, que teve resullados signifi-
cantes.

A Fassi esta cada vez mais
global e capaz de responder
melhor as diferentes exigén-
cias dos vdrios mercados in-
ternationais. Até que ponto é
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empregadoss

60+

vendedores

que a Fascan e o mercado dos EU influenciaram
as decisdes tomadas pela Fassi em Italia?

Durante a recess@o de 2008-2010, senti que tivémos muita
influéncia sobre a Fassi, especialmente, com a nossa arma
antHED [uma ferramenta de remogdo para dispositivos explo-
sivos improvisados] para os militares dos EU. Até & data a
Fassi e a Fascan forneceram mais de 1.800 dessas gruas por
fodo o mundo para sefe exércitos diferentes. Também houve
algumas configuracdes de novos modelos bem-sucedidas sug-
eridas pela Fascan, para adaptarse & evolugdo das necessi-

dades de mercado dos EU.

Quais sdo os produtos mais vendidos da Fassi no
mercado dos EU?

As utilizagdes militares das gruas da Fassi que foram desen-
hadas, construidas e montadas para tarefas e necessidades
militares especificas. Como resultado desta personalizacdo, a
Fascan viu um grande aumento na venda das gruas de classe
de 5tmaté 21 im.

O que é que o mercado dos EU mais aprecia da
Fassi, das suas gruas e do seu coracao italiano?
Qualidade, aftencdo ao pormenor, propriedade de familia,
controlo da cadeia de abastecimento e apoio ao cliente sGo

200+

centros de atendimento

6000+

gruas vendidas desde 1992

fodos fermos que nos diferenciam dos nossos clienfes. Os com-
pradores de gruas sentem-se muito & vontade ao saber que
tém acesso & administracdo na Fassi. Vimos o entusiasmo nas
feiras, quando os potenciais compradores de grua se aperce-
beram que ndo vao apenas encontrarse com um revendedor
da Fassi, mas também com os principais decisores da Fassi.
Tal como uma grua da Fassi durard muitos anos a um utiliza-
dor, é necessdrio um investimento a tempo de ver o resultado
completo dos seus esforcos na forma de lucros. “As pessoas
compram de pessoas” é um ditado familiar no negécio e o
consumidor dos EU quer ser fratado como uma pessoa e néo
como um nimero.

A Fassi coloca a inovacdo no produto e a con-
stante pesquisa acima de tudo. O que a Fascan
espera ver no futuro?

O que a Fascan quer é mais produtos que estdo direfamente
alinhados com as necessidades do mercado dos EU, que po-
dem ndo coincidir necessariamente com o resto do mundo.
Alguns produtos que poderiam, na minha opinido, beneficiar
a Fascan e o seu mercado s@o: uma gama mais alargada
de gruas especiais para o uso militar dos EU, uma grua de
bracos longos e uma maior variedade de residuos e gruas
de madeira.
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27 anos como
PROTAGONISTA

Os pontos
FORTES

Qualidade

no produto,
apoio ao cliente e
profissionalismo
sao chaves para
as conquistas

de Hans Aumer
GmbH

Franz Meilhammer,
Presidente e dono
da Hans Aumer GmbH

Uma opini@o do setor florestal de
alguém que esté na linha da frente
todos os dias. Entrevista com Franz

Meilhammer, Diretor Executivo do
vendedor alem&o mais importante

de Cranab

Desde 1987, o nome de Hans
Aumer GmbH serviu de garantia de
qualidade e profissionalismo em toda
a Alemanho, e agora prevé fozer
ainda melhor gracas & parceria com
a Fassi.

Hans Aumer GmbH é um dos
revendedores alemaes mais
importantes de Cranab.

Aqui, o dono da empresa e presidente
Franz Meilhammer oferece uma visdo
geral do sefor florestal neste pais e
discute o impacto que ele prevé que
esta nova colaboracdo tenha.

Com a perspetiva privilegiada de
alguém que trabalha no  campo
todos os dias, Meilhammer explica o
presente e o future da empresa, que
foi um player principal no mercado
durante mais de 25 anos.

A Alemanha é um importante
territéorio para os produtos
da Cranab. Quais sdo as
principais carateristicas do
mercado aqui?

A Alemanha, com as suas madeiras

e florestas, representa um importante
mercado para a Cranab.

No entanto, acredito que n&o existem
grandes  diferencas  enftre  fazer
negécio aqui ou em outro pafs, fal
como na Suécia, por exemplo, onde
a sede da empresa esté localizado.
Produtos de qualidade, servico
eficiente e profissionalismo s@o para
sempre e sempre a chave para o
sucesso na Alemanha, tal como em
qualquer outro pafs. Neste sentido, a
Cranab é uma garantia.

Quais sdo os produtos mais
solicitados? E em que setores
opera principalmente?

Na Alemanha, a Cranab é sinénimo
de qualidade e profissionalismo.

O que faz das nossas mdéquinas
serem, especialmente, apreciadas
s@o a sua fiabilidade e a sua vida
dtil longa.

Se fivesse de mencionar um produto
em particular, diria que estamos a fer
um feedback muito positivo da nova
série de gruas.



A inovacdo
sempre foi uma
forca importante da
Cranab, um objetivo
a ser conquistado
afravés de empenho
e dedicacdo

O que pensa desta nova parceria entre a
Cranab e a Fassi? Criara novas oportunidades
de crescimento?

A parceria entre dois players tGo importanefes no nosso setor
apenas pode ter consequéncias positivas. A marca ird ficar
cada vez mais forte e, consequentemente, penso e espero
que as nossas quotas de mercado cresgam ainda mais.

Como avalia as oportunidades oferecidas por
esta parceria?

Espero que esfa parceria traga bastantes oprtunidades,
especialmente, em sefores especificos, onde o Grupo Fassi
seja, particularmente, afivo tal como na utilizagdo de acos
ultra resistentes.

No que respeita a sua empresa, quais séo os
seus objetivos para o futuro?

A inovagdo foi sempre uma importante forca da Cranab,
um objefivo a ser conquistado através de empenho e
dedicacdio. Deve escreverse com maidsculas no seu ADN.
Todos os produtos e todas as solugdes sdo estudados até
aos fnfimos pormenores. Na Cranab, ndo se deixa nada
ao acaso. Esfa nova parceria com o Grupo Fassi € mais
uma confirmagdo disso.

E um momento muito importante para a empresa: comega-
se a escrever uma nova pdgina, que esperemos que seja
o principio de uma relacdo longa e mutuamente lucrativa.

SCHLESWIG-
HOLSTEIN

Fassi no MUNDO

. HAMBURG

BREMEN

NIEDERSACHSEN

NORDRHEIN-WESTFALEN

HESSEN

RHEINLAND-
PFALZ

SAAPLAND,

 BADEN-
WURTTEMBERG

Hans Aumer GmbH
Gewerbering 25, 94060 Pocking, Germany

|

MECKLENBURG-VOPROMMERN

BRANDENBURG

BERLIN

SACHSEN-
ANHALT

SACHSEN

THURINGEN

BAYERN
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GARP&SARK

Rebocadores compactos
ainda que extremamente
faceis de manusear: 20 m de

comprimento, 7,5 m de largura SRR e e R P B S e
e 3,3 m de profundidade = - S To = gk
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A Turquia voltouse para a Fassi para promover a seguranga
nos seus portos e fora do mar. Dois rebocadores construidos
para o servico de Guarda Costeira Turca foram equipados
com uma grua da Fassi F1 TOAFM. Garp and Sark, os nomes
desses dois navios, foram recenfemente entregues ao Besikias
Shipyard em Yalova, no Porto de Istambul, onde o HQ do
cliente esté localizado.

Os rebocadores foram desenhados pelo construtor naval Co-
nadiano Robert Allan Lid (RAL) com os mais elevados padrdes.
Todos os comandos e o equipamento sGo de ponta, o que
explica que as gruas hidréulicas da Fassi sejam indicadas.

Garp e Sark sdo pequenos em tamanho e foram especifica-
mente desenhados para serem répidos e faceis de manejar
— duas qualidades importantes quando se trata de operagdes
das guardas costeiras. A velocidade e a agilidade foram uma
exigéncia particular do cliente.

Os rebocadores atingem uma velocidade de 11 nés na proa
e 7 nés a ré, as velocidades mais elevadas possiveis para
rebocadores deste tamanho. Além disso, gracas a uma linha
flutuante baixa e embarcagdes de baixo calado, eles podem
chegar mesmo aos locais mais dificeis e inacessiveis.

No.15 -ano 2014
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Ambos t&m 20 mefros de comprimento, 7,5 metros de largu-
ra e 3,3 metros de profundidade, com 3-metros de embar-
cacdio de baixo calado e uma linha flutuante méxima de &
metros.

A grua F1T0AFM.0.22 da Fassi estd instalada & ré junto-
mente com um guincho e um gancho de reboque com 27
foneladas.

Rasim Otomotiv Lid.

A Otomotiv € um negécio familiar que foi fundado em 1993
em Ostim, a area industrial da cidade Turca de Ankara. O
seu fundador, Mehmet Rasim, tem estado a trabalhar no
negécio desde 1969 e, com os seus anos de experiéncia,
é reconhecido como um dos peritos lideres da Turquia no
campo. Desde a reparacdo e a manutencao até a venda de
gruas, incluindo gruas utilizadas, a sua empresa é sinénimo
de confianca e profissionalismo em todo o pais. Em funcao da
sua reputacao e conhecimento profundo do mercado, a Rasim
Otomotiv tornou-se o distribuidor exclusivo da Fassi para a
Turquia em 2007. A empresa comercializa com Rasim Makina
Vinc e possui escritérios de vendas em Ankara e Istambul.



Carateristicas técnicas

Versdo active (.0): sem biela

Rotagdio 390° com cavalete e pinhdo
Sistema de unidade de comando FX500
Distribuidor hidréulico modular Hydrocontrol

Dimensoes
C0,78 m
L2,30m
A220m

Alcance

8,10 m

Capacidade
de elevacao

10,70 tm
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Um 25° aniversdrio

A grua e o camido simbolizam
as conquistas da empresa
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Fassi UK Ltd

C1,59m,L250m,A246 m
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Capacidade de elevagdo

56,27 tm

Dimensdes gerais

Alcance padréo

16,40 m

26 Blick Road Heathcote Industrial Estate

Warwick Cv34 6Ta
United Kingdom

Este ndo é um aniversério vulgar! O espe-
cialista de fransporte rodoviério do Reino
Unido, Axle Hauloge deu um presente
Unico a si proprio para marcar os seus 25
anos na esfrada, literalmente: uma grua
de carga FOOORA.2.26 pintada com
cor platina mefélica. A grua, montada
num camido de dlfima geragdo pintado
da mesma cor, acelera nas estradas por
todo o Reino Unido, o simbolo de uma
conquista para uma empresa que, Qo
longo dos anos, conseguiu diferenciarse
dos seus competidores. Esta possui uma
imagem forfe e inovadora, caraterizada
por esta aquisicdo desfacada que esté a
afrair todas as atengdes onde que va.

Com uma frota mista e moderna que op-
era a partir de seis depositos em fodo o
pais, 24 horas por dia, 7/ dias por se-
mana, a Axle Hauloge fornou-se um dos
principais players no mercado de frans:
porte rodovidgrio do Reino Unido. Um
lider a voltarse para outro lider: esfa é a

logica por defras da empresa que investe
nos produtos da Fassi. A FOGOORA.2.26
é uma grua impressionante, capaz de el
evar até 16 toneladas, de modo seguro e
fiavel em qualquer situagdo. £ a pega de
equipamento perfeifa para uma empresa
que, gragas a uma esfavel e boa gesido,
foi capaz de prosperar, apesar da recente
crise econdmica. A grua chegou & Ingla-
ferra vinda diretamente da ltdlia, impor-
fada pela Fassi do Reino Unido, a sub-
sidiaria do grupo e o importador oficial. A
Fassi do Reino Unido é uma empresa bem
esfabelecida que tem estado a operar no
mercado do Reino Unido desde 1979,
apoiada por uma rede principal de rev-
endedores que abrange todas as regides.
Esta grua especial de aniversario foi forne-
cida & Axle Haulage por Walker Crane
Services, um revendedor da Fassi desde
1996. As duas empresas tém estado a
colaborar ha varios anos e esta comisséo
especial reforca ainda mais esta relagdo.



Fornecimento eletronico hidraulico



Foco: Marrel, Cranab, Slagkraft, Vimek, Bracke Forest ® Na linha da frente dos EUA e da Alemanha @ Estudos de caso da Fassi




