mgMPROMISE

Revista internacional de informacién del grupo

La empresa
Multi-DIMENSIONAL

El director ejecutivo Giovanni Fassi explica
la evolucién de Fassi hacia una empresa A
con multiples productos y presencia en ,‘9
multiples mercados y sectores.

OO Los hombres importantes

Entrevistas con Jerome Semay,
director general de Marrel, y
con Fredrik Jonsson, director

general de Cranab

Nuevos contexto

Vamos mas allé del
sector de la construccién
hacia nuevos mercados
en todo el mundo

CO La gama AZ

la F145AZ y la ’
F165AZ: Las primeras

grias de almeja
completamente
plegables

® Puntos de interés: Marrel, Cranab, Slagkraft, Vimek, Bracke Forest ® En primera linea desde EE. UU. y Alemania ® Casos précficos de Fassi



Without
Compromise

c

ta registrada
Tribunal
érgamo n°
2011 de
)8/2011

INDICE

WITHQUT

Una publicacién de
FASSI GRU Spa

Roma, 110

21 Albino (BG)
Italia
tel +
fax

Director Editorial

Silvio Chiap

Director Responsable

Revista internacional de informacién del grupo

Giovanni Fassi, el propio director general, hace un
seguimiento de la evolucion hacia una empresa con
multiples productos y presencia en miltiples mercados
y sectores

Marrel de Francia y Cranab de Suecia se han unido
a la familia Fassi. los directores generales de ambas
empresas, Jerome Semay de Marrel y Fredrik Jonsson de
Cranab, comentan las nuevas oportunidades que ofrece
la asociacién con Fassi

Las raices de la groa Fassi se encuentran en el sector de
la construccion, pero no existen limites para las nuevas
aplicaciones que estan surgiendo a nivel internacional

Coémo las nuevas empresas del grupo estan abriendo
nuevos horizontes de mercado: Marrel, Cranab,
Slagkraft, Vimek, Bracke Forest

F145AZ v F165AZ: los primeros modelos de gria de
almeja se caracterizan por su capacidad para plegarse
con el accesorio hidraulico instalado. Una  solucion
innovadora para satisfacer las cambiantes necesidades
del mercado

Sus mercados fienen caracterfsficas diferentes pero nue-
stros distribuidores en EE. UU. y Alemania comparten
una comprensién comin de sus clientes usuarios finales

Desde el mar de Turquia hasta las carreteras de Gran
Brefaiia; dos casos practicos muestran la excelencia de
las groas Fassi en accién
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Cobalto S

Proyecto grafico y
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La EVOLUCION
de la “especie”

Si uno lo piensa, todas las empresas se crean para
sobrevivir. Parece una simplificacion, incluso un cliché,
pero el objetivo principal de cualquier empresa es sen-
cillamente mantenerse a flote. Hay empresas que han
hecho aportaciones significativas a la historia de la
economia infernacional, pero hoy en dia ya no existen.
Hay ejemplos de empresas con un enorme éxito que,
en un periodo de solo diez afios, se convirtieron en
sinbnimo de quiebra.

la supervivencia es el elemento bésico de todas las
entidades empresariales. No es suficiente con fabricar
productos que sean mds bonitos ni fampoco lo es tener
miles de clienfes o un alcance internacional. Si se ca-
rece de la capacidad para superar obstéculos y para
adaptarse a un contexto cambiante es poco probable
que la empresa sobreviva. Es el principio de la evolu-
cién de las especies de Darwin trasladado al éambito
de los negocios.

Solo las especies que han mostrado una sélida aptitud
para el cambio y han conseguido coexistir y hacer fren-
fe al clima y al enforno cambiantes siguen en nuestro
planefa hoy en dia. Lo mismo ocurre en la economia,
especialmente en épocas como esta, en las que el con-
fexto se ha vuelto complejo, incomprensible, fragmenta-
do vy ultracompetitivo.

En Fassi somos perfectamente conscientes de esto. Por-
que cuando hablamos de que la innovacién estd impre-
sa en nuestro ADN, estamos diciendo exactamente lo
importante que es no quedarnos quietos en la evolucién
constante de nuestra «especie». Pero la innovacion,
como explicaremos en este nimero de Sin concesio-
nes, no se refiere solo a la innovacion fecnolégica o
la innovacion en productos. Se trata de un proceso ge-
neral que afecta a todos los aspectos del negocio. En
cierfo sentido, necesitamos reestructurarmnos cada dia
para sobrevivir.

Hay una antigua maxima empresarial que dice: si siem-
pre haces lo que siempre hiciste, siempre tendras lo
que siempre tuviste. Si quieres algo mas, o algo mejor,
fendrds que hacer las cosas de forma diferente.
Debemos abandonar nuestras posiciones consolidadas
e ir més alla de nuestros limites para conquistar nuevos
refos, para renovamos continuamente como hemos he-
cho desde nuestros comienzos... todo ello sin perder
nunca nuestra identidad y sin hacer concesiones, siem-
pre cambiando, pero siendo los mismos.
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La empresa
Multi
DIMENSIONAL

A través de la diversiticacion regional
de los productos, Fassi estd evolucionan-
do para convertirse en una empresa con
multiples productos vy presencia en mult-
ples mercados y sectores. El director ge-
neral Giovanni Fassi explica cémo se estd
consiguiendo esfa transformacion

Fassi en el MUNDO

El grupo Fassi opera en més de 60 paises
y en cada uno de ellos ha conseguido
aprovechar nuevas oportunidades. Al
tratar con distintas empresas y necesida-
des, el grupo ha adoptado un carécter
multidimensional al iempo que mantiene
sus niveles de excelencia.
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Fassi en el mundo

Saber cémo ver mas alld del horizonte significa tener vi-
sién. Saber cémo definir los propios objetivos con claridad
y como cumplirlos significa tener una esfrategia. Nunca
estar safisfechos sino trabajar cada dia para alcanzar un
mayor nivel de excelencia significa tener vocacion por la
innovacién. Todo esto constituye el espiritu del Grupo Fassi,
como nos recuerda una vez mds su director general Gio-
vanni Fassi, que describe un contexto revolucionario para la
empresa. Es un contexto en el que se han dado pasos im-
portantes para crear una verdadera empresa internacional
multidimensional.

Empecemos por ahi. ¢Qué significa ser una em-
presa multidimensional?

Significa que hemos trabajado mucho para trazar una ruta
precisa que nos ha llevado de ser una empresa de un solo
producto, un solo mercado y un solo sector a convertimos
en una empresa con miltiples productos y presencia en mul-
fiples mercados y sectores con alcance global.

Hablenos de los detalles de esta importante
transicion...
Somos capaces de movemnos de formas diferentes, respon-

Giovanni Fassi, director general de Grupo Fassi



la reciente expansion de Fassi

Dimension GLOBAL

diendo a distintas fuerzas y oportunidades. Hace algunos
afos iniciamos un importante proceso de internacionaliza-
cién que nos llevd a nuevos mercados. Nuestro impulso ex-
portador nos ha llevado a aprovechar cada vez més oportu-
nidades en més partes del mundo. Nos hemos consolidado
estratégicamente y hemos reforzado nuestra presencia en
multiples frentes. También hemos trabajado mucho para pe-
netrar en nuevos mercados que podrian representar nuevos
avances, especialmente en los paises en vias de desarrollo.

Actualmente Fassi es una organizacién global...
Exactamente. Y esto nos ha permitido compensar la reduc-
cion de la demanda en los mercados tradicionales con nue-
vas dreas de crecimiento. Hemos demostrado ser flexibles,
estar alerta vy, lo que es mas importante, estar dispuestos a
hacer frente a las dificultades que nos plantean las fuerzas
de los mercados globales.

¢Qué medidas ha adoptado el grupo para llegar
a nuevos sectores del mercado, aparte del sector
de la construccion tradicional?

El sector de la construccién se ha encontrado con enormes
dificultades en muchos paises en los Ultimos afios. Desde
entonces, se nos han presentado nuevas oportunidades en

sQué significa
MULTIDIMENSIONAL?

Histéricamente, Fassi se ha
especializado en fabricar un
solo producto para un Uni-
co sector: gruas hidraulicas
para el sector de la construc-
cién. Sin embargo, la crisis
econémica ha supuesto un
parén de la construccién resi-
dencial e industrial. Por eso la
empresa ha tratado de evolu-
cionar mediante la aplicacién
de las tecnologias que ha de-
sarrollado a otros sectores,
como los sectores petrolifero
y gasistico, marino, militar y
forestal. Esta nueva estrategia
nos ha llevado a las asociacio-
nes con Marrel y Cranab, que
son lideres en la produccién
de equipos para vehiculos in-
dustriales y en el sector fore-
stal, respectivamente.

Por lo tanto, multidimensional

significa tener capacidad para
cambiar, para adaptarse a
las necesidades de distintos
mercados de todo el mun-
do desarrollando productos
segun las circunstancias. Todo
esto sin olvidar nunca los ra-
sgos que han hecho grande al
Grupo Fassi: méaxima calidad,
profesionalidad e innovacién.
O, por decirlo con una sola
palabra, excelencia.
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ofros sectores que se han convertido en cada vez mas im-
portantes. Estamos hablando de sectores como el energéti-
co, el marino, el petroquimico y muchos mas. Incluso hemos
hecho buenos negocios con el sector militar y, a pesar de
algunas dificultades, este sigue realizando inversiones. Ha
sido el trabajo en equipo con todos nuestros distribuidores
lo que nos ha permitido trazar nuevas vias de crecimiento.

Una empresa internacional, capaz de acceder
a nuevos mercados con su producto principal:
las gruas hidraulicas. Luego llegaron los acuer-
dos estratégicos con Marrel y Cranab, que han
abierto por completo nuevas oportunidades.
¢Qué ha orientado a Fassi en estas direcciones?
El conocimiento, en primer lugar. Como todo el mundo
sabe, en el ambito internacional el contexto econémico y
social se ha vuelto extremadamente complejo. Todos los
puntos de referencia que fueron facfores importantes en el
pasado, en lo que respecta a la definicion de las politi-
cas comerciales y estratégicas, han dejado de existir en
los 0ltimos afios. El panorama es ahora mucho mas fluido.
Siempre estd cambiando y es complejo e irregular, por lo
que una empresa moderna no se puede permitir refugiar-
se en sus posiciones consolidadas. Llevamos algin tiempo
atentos a las nuevas oportunidades y creemos que nuestras
recientes inversiones en Marrel y Cranab producirdn resul-

Western Europe

18,70%

tados, ya que nos abren el mercado con una amplia gama
de productos disefiados para los sectores del reciclaje, la
ecologia y la madera.

El reciclaje, la ecologia y la madera se pue-
den considerar estrechamente asociados a los
sectores de la energia y la sostenibilidad que
estan en fuerte crecimiento...

De hecho, necesitébamos un modelo de negocio capaz de
avanzar en la misma direccion en la que se esté moviendo
el mundo vy, sobre todo, Europa.

Solo hay que pensar en las directivas de la Comunidad
Europea que establecen objetivos claros de reduccion de
residuos. Esfo estd afectando directamente al crecimiento
del mercado energético vinculado al reciclaje y el procesa-
mienfo de residuos para obtener energia. Podemos ofrecer
una amplia variedad de soluciones para la logistica, la mo-
nipulacion y el procesamiento de los materiales asociados
a estos procesos.

¢Cual fue el enfoque de Fassi cuando avanzé
hacia estas nuevas areas de negocio?

Es importante para mf hacer hincapié en que Fassi, Marrel
y Cranab no han cambiado en absoluto. Estas inversiones
no pretendian alterar o cambiar nuestra identidad o la suya.
Intentamos analizar la esencia de cada empresa y poner en
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préctica medidas destinadas a mejorar nuestros puntos
fuertes comunes compartiendo intenciones y estrategias.
Estamos hablando de empresas que son lideres en sus LA EMPRESA MULTISECTORIAL
mercados originales. Se trata de una unién de excelen-
cia. Esto no deberia subestimarse en absoluto. También
es significativo que hayamos elegido una vez mds invertir
en Europo, el contexto natural en el que nacimos y cre-
cimos, la cuna de nuestro modelo de hacer negocios.

En pocas palabras, Fassi busca la innovacién
en el sentido mas amplio del término, no solo
la innovacién en productos y procesos, sino
también la innovacion empresarial. ¢Pero
cudl es la visiéon general que mantiene unido
todo esto?

Es bastante simple. Dondequiera que estemos y cualquier
cosa que hagamos, siempre tenemos que proteger los
principios de calidad, excelencia e innovacién.

Estos son los rasgos distintivos del espiritu de Fassi. Y no
olvidemos nuestro entusiasmo por los nuevos refos.

Esto nos ha permitido recorrer nuevos caminos en di-
stintos frentes, con toda la fuerza de nuestra tradicién
y de nuestra marca, pero siempre con los ojos abierfos,
preparados para observar y averiguar cudl es la mejor
direccién que podemos tomar y qué oportunidades de-
beriamos aprovechar. Aunque actualmente nuestra em-
presa habla muchos idiomas diferentes, opera en todo
el mundo y en mdltiples contextos, no puede fraicionar MILITAR
nunca su ADN y su personalidad, que es senza compro-
messi — “sin concesiones”.

El reciclaje, la ecologia
v la madera se pueden
considerar estrechamente
asociados a los seciores

de la energio v lo
FORESTAL

sostenibilidad que estén
en fuerte crecimiento. .

* ff Q C
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Fassi
Marrel

Culturas diferentes pero convergentes, productos disfintos
pero complementarios, y un Unico objetivo: ser lideres del
mercado. Esfa es la base de la colaboracion entre Fassi
y Marrel, una conocida empresa francesa especializada
en elevadores de gancho para camiones de transporte de
confenedores y vehiculos industriales. De hecho, Fassi ha
invertido en Marrel conjuntamente con Miltra SAS, su distri-
buidor exclusivo en Francia. Se trata de una colaboracién
fransalpina que promete beneficiar a todas las partes: por
un lado, la red mundial de distribuidores de Fassi ayudard
a Marrel a reforzar su posicion inferacional; por ofro

lado, Fassi ahora tiene acceso al sector del tratamiento de
residuos, en el que su nuevo socio ya estd consolidado.
Jerome Semay, director general de Marrel, habla sobre el
enorme potencial de esta transaccion, que representa una
nueva pagina en la historia de ambas empresas.

¢Como va a afectar la nueva asociacion a sus
operaciones?

El hecho de empezar a colaborar con los nuevos accio-
nistas fue por supuesto un momento muy especial, pero la
fase de adaptacién ha sido muy rapida.

Estoy convencido de que esta asociacién representa una
oportunidad fantdstica para que Marrel crezca en distintos
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Jugamos en el mismo equipo
oara ganar en todos los frentes.
las empresas italiana y franceso
unen fuerzas para escribir una
nueva pdgina en su historia.
Habla Jerome Semay, director
general de Marrel

La empresa
francesa tiene
una buena
implantacion
internacional,
especialmente en
Europa y Estados
Unidos. El 45%
de sus ventas en
2013 proceden de
las exportaciones

32 miillones }
Facturacién europea
en 2013




la principcl OPORTUNIDAD

comercial

Fassi ha logrado una presencia
mundial a través de una séli-
da red con buena cobertura del
mercado. Esta red ofrece a Mar-
rel una oportunidad Gnica para
llegar a nuevos paises o reforzar
su posicion en territorios en los

que ya esta representada.

Por otro lado, Marrel cuenta con
una presencia consolidada en el
sector del tratamiento de resi-
duos y apoyara el desarrollo de
las ventas de gruas Fassi en este
ambito.

dmbitos, algo en lo que nos entusiasma participar.

¢Cudles son las principales diferencias de gestionar
Marrel en colaboracién con un socio industrial en lugar
de con un inversor puramente financiero?

La principal diferencia es que nuestros accionistas Fassi y Milira son em-
presas imporfantes en lo que respecta a los equipos de elevacién para
vehiculos industriales. Su conocimiento del mercado, su experiencia y
sus marcas representan activos valiosos para Marrel. Aunque todavia
prestamos la maxima atencién a nuestros principales indicadores de
rendimiento, ahora podemos empezar a pensar mds estratégicamente
a largo plazo. Nuestros planes de desarrollo de productos e inversiones
industriales ya no son anuales sino que tienen una perspectiva de varios
afos. Esto facilita que todo el personal se implique en el proyecto.

En su opinién, ¢cudl es el principal punto fuerte de la
asociacion entre Fassi y Marrel?
Por supuesto, las grias y los elevadores de gancho son productos que

45%

Ventas por exporta-
ciones en 2013

PROTAGONISTAS
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Jerome Semay, director general de Marrel

se complementan.

Ambas marcas se beneficiaran mutuomente. Fas-
si y Marrel fienen organizaciones industriales si-
milares: ambos producimos cilindros  hidraulicos
y piezas soldadas para nuestros elevadores de
gancho y grias. los frabajadores franceses e ifa-
lianos no son muy disfintos y pueden entenderse
entre si fécilmente. Por lo tanto, el punto fuerte de
esta asociacién es que tiene senfido para ambas
empresas y no fenemos que enfrentarnos a ningdn
choque cultural.

2014 esta demostrando ser un aio aje-
treado, ¢cudles son las prioridades y
cémo tienen previsto abordarlas?

Para nosotros las prioridades son adaptar nuestra
organizacién infemna para ofrecer el mejor apo-
yo a la red de Fassi y mejorar nuestra gama de
productos para satisfacer las demandas de todos
los clientes. El primer paso es conocer bien los
distintos requisitos especificos de los nuevos merca-
dos en los que nos disponemos a entrar y adaptar
nuestros productos como corresponda para poder
satisfacer las necesidades locales.

¢Cudles son las principales caracteristi-
cas que debera tener su personal para
prestar apoyo en esta importante fase?
Sin duda, la flexibilidad v la capacidad de respue-
sta serdn las claves en Marrel para apoyar este
ambicioso proyecto.
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Fassi se une

Si es cierfo que la unién hace la fuerza, cuando la unién con-
siste en dos jugadores del calibre de Fassi y Cranab, el resul
fado solo puede ser una victoria garantizada. Esfo se debe a
que los dos grupos ya ocupan la primera posicién en sus re-
spectivos sectores, las grias hidraulicas y los equipos forestales.
Fredrik Jonsson, director general del grupo Cranab, nos dirige
unas palabras.

¢Como se siente con esta nueva asociacion?

Es una sensacion muy buena. Empezamos muy bien con esfa
asociacién vy le vemos mucho potencial en todo tipo de dreas
como los productos, el marketing y la produccion. Estamos de-

Una nueva empresa competitiva
esta operando ahora a nivel
internacional, ofreciendo equipo

tecnologia para el sector
orestal a través de toda su
cadena: desde la reforestacion
r la explotacion controlada de
os bosques hasta la logistica de
la madera y la manipulacién de
materias primas.

seando empezar a trabajar conjuntamente con Fassi. Nos sen-
fimos realmente bien con nuestro socio ifaliano.

¢Por qué eligieron un socio como Fassi para afron-
tar este nuevo reto en el mercado?

Fassi es fuerte en el sector de los camiones y nosofros somos
fuertes en las maquinas forestales, por lo que las dos empresas
se complementan entre sf. Esfe es un mofivo. Ademds, se puede
decir que somos muy similares porque somos empresas de
propiedad familiar. Como consecuencia fenemos una mentali-
dad similar, si no la misma, aunque geogrdficamente estamos
muy distantes.

¢Cree que las empresas tienen antecedentes simi-
lares?

Si, creo que si, especialmente en lo que respecia a la histo-
ria y la mentalidad. Cuando nos dimos cuenta de que Fassi
representa a una antigua familia, empezamos a ver todas las
similitudes entre las dos empresas, que esfén orientadas hacia
el producto y la produccién.

Fabricamos las mismas maquinas y soldamos, pintamos y mon-
famos igual que Fassi. Por Ultimo, pero no menos importante,
fenemos la misma configuracién. Esfo significa que podemos
controlar la calidad, ser flexibles y si tuviésemos problemas,
podriamos cambiar las cosas con mucha facilidad. Ademdés,
fenemos capacidades internas que permiten a nuestros disefia-
dores inferactuar con la produccion.



51%

de Vimek

23
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En su opinién, ¢cudl es el principal punto fuerte de
la asociacién entre Fassi y Cranab?

Hay varios puntos fuertes, pero podemos decir que uno impor-
fante es la tecnologia. Estos conocimientos técnicos sobre grias
significan mucho para nosotros. Llevamos maés de 50 afios en
el negocio y Fassi también lleva en el negocio mucho tiempo.
Nos complementamos mutuamente y por eso tenemos grandes
oportunidades en el mercado. Ademds, nuestros canales de
disfribucion también nos ofrecen el alcance necesario para me-
jorar nuestra posicion.

¢Cual considera que es la principal oportunidad
de negocio?

No sé hasta qué punto conviene que los hagamos piblicos por
ahora, pero tenemos algunos planes interesantes para nuevos
productos, teniendo en cuenta que existe un aumento de la de-
manda de madera. Esté claro que en todo el mundo hay cada
vez mds personas que desean consfruir su casa de madera y
que utilizan papel a diario.

¢Se refiere al material que sirve para la produc-
cién tanto de energia como de muebles?

lo cierto es que cada vez hay mds gente que utiliza papel,
por ejemplo papel higiénico (pafivelos y toallitas de papel). Por
lo tanto, la fibra serd especialmente importante para resolver
muchos problemas que tenemos con la energia y también con
el medio ambiente.

¢Cree que el mercado esta abierto a nuevas solu-
ciones y esto nos ofrece oportunidades?
Dependemos de este desarrollo; sin embargo, centramos
nuestras esperanzas en el negocio de las grias. Debemos
ser capaces de ver las necesidades y las posibilidades de las
soluciones de grias siempre que podamos. Nos cenfraremos
especialmente en el uso més profesional de las grias, no solo
para frabajar en los bosques, sino también para manipular los
materiales que obfenemos de ellos.

PROTAGONISTAS

2014 estd demosirando ser un aio ajetreado,
¢cudles son las prioridades y cémo tienen previsto
abordarlas?

Por supuesto, nuestra prioridad es servir a nuestros clienfes lo
mejor que podamos. En ofras palabras, nuestro objefivo es
suminisfrar un producto de calidad en el momento adecuado y
con el coste adecuado. Sin embargo, también debemos fomar
las decisiones correctas en cuanto al desarrollo de productos,
ya que nuestro futuro desarrollo se basard en estas decisiones,
especialmente ahora que esfamos cooperando con Fassi.
Creo que la comunicacién entre los socios serd muy importante,
especialmente en relacién con los préximos eventos, por ejem-
plo la feria IFAT. Ese va a ser un gran evento para nosofros
porque, hasta ahora, nos hemos centrado principalmente en el
sector de la maquinaria forestal, pero ahora esfa cooperacion
con Fassi nos ofrece la oportunidad de enfrar cada vez més en
el mercado del reciclaje y también en ofros mercados.

Supongo que la feria IFAT no sera solo un evento
para presentar el grupo, sino también una opor-
tunidad para sondear el mercado y explorar nue-
vas posibilidades comerciales.

iSin duda! Eso seré muy inferesante desde cualquier perspec-
fiva.

¢Qué cualidades deberd tener su personal para
prestar apoyo en esta importante fase?

Estas dos empresas tienen mucha experiencia y conocimientos
técnicos, y gracias a eso tendremos nuevas oportunidades. Esta
es una buena oportunidad para entrar en nuevos mercados y
por lo tanfo para desarrollar nuevos productos.

Nuestros antecedentes son los conocimientos técnicos que car-
acterizan a ambas empresas.

Creo que el primer paso serd extremadamente importante, es-
pecialmente para el personal comercial, ya que ellos seran el
primer punto de contacto para cualquier nueva oportunidad. La
produccion, las compras y el disefio son importantes también,
pero por supuesto el marketing es lo que nos fraerd nuevas opor-
tunidades y aumentard nuestras posibilidades.

Fassi es fuerte en el sector de
los camiones y nosofros so-
mos fuertes en las maquinas
forestales, por lo que las dos
empresas se complementan
enfre si. Es una magnifica

colaboracion.
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Fassi no se pone limites. Su busqueda de la innovacion vy su
capacidad para anticiparse a las tecnologias vy las necesi-
daodes han permitido a la empresa acceder a mercados
nuevos e inexplorados. Estd llevando sus grias mas alla de
los camiones estandar hasta distintos tipos de maquinaria. En
toda Europa, Fassi prefende no dormirse en los laureles sino
aprovechar su posicién en el mercado v sus capacidades féc-
nicas para hacer crecer su negocio. La crisis financiera global
que comenzo6 en 2008 y produjo el hundimiento de grandes
bancos afecté de forma especial al sector de la consfruccion
en fodo el mundo. los fabricantes de grias y demds maqui-
naria de consfruccién nunca habian visto unos tiempos tan
dificiles. Sin embargo, para Fassi la crisis fue un esfimulo para

Para Fassi, el cambio que ha llegado
a los mercados se ha convertido en un
incentivo para buscar nuevos puntos
de venta. Las gruas diseihadas para
el mercado europeo se han adaptado
parcialmente a las necesidades
especificas de estos nuevos clientes,
pero su potencia y rendimiento nunca

han disminuido.

No.15-afio 2014 (OO

Apertura de nuevas
OPORTUNIDADES

El grupo se ha centrado en el
desarrollo de nuevos productos,
ampliando su oferta mas alla de

sus gruas cargadoras de camiones
tradicionales a nuevos sectores,

buscar nuevos puntos de venta y pero manteniendo los niveles de

nuevas oportunidades, y esta ac-
fitud positiva ya estd dando frufos.
Las grias de Fassi han empezado a
aparecer en sectores como el foresfal,
el marino, el logstico, el ferroviario y el militar.
Pero la innovacion de Fassi no se detiene ahi. El grupo se ha
centrado en el desarrollo de nuevos productos, ampliando su [ ]
oferta mas allé de sus grias cargadoras de camiones fradi-
cionales a nuevos secfores, pero manteniendo los niveles de
excelencia técnica que siempre han sido el sello de marca de
Fassi. Es esfe contexto el que propicié la reciente adquisicién
de Marrel y la asociacién con Cranab.

excelencia técnica que siempre han
sido el sello de marca de Fassi.




Nuevo CONTEXTOS

El nimero de aplicaciones estd aumentando en multiples
seclores: €l forestal, el marino, las energias renovables, la
logistica, el sector ferroviario y defensa. Este hecho se debe @
un impulso en innovacion v a la cercania respecio a los clientes

Marrel

El Grupo Fassi ha adquirido una participacién mayoritaria de
Marrel SAS, un conocido fabricante francés de elevadores
de gancho, cargadores de contenedores, volquetes de tijera
y cilindros hidraulicos. la empresa italiana ya es lider en
la produccion de grias cargadoras de camiones y por lo
fanfo esfe acuerdo representa una diversificacion, modesta
pero légica, mas profunda en el sector del equipamiento de
vehiculos industriales.  Ahora Fassi ofrecerd los productos de
Marrel junfo con sus propias grias arficuladas. La transaccion
se ha llevado a cabo en colaboracién con Milra SAS,
distribuidor e importador exclusivo de las grias Fassi para

Francia desde 1978.

Cranab2a
& marrel

Cranab

Lo empresa ifaliana se ha convertido en uno de los princi-
pales accionistas de Cranab, un importante productor de
grias sueco. Con Fassi Gru como inversor y socio, hay
una nueva fuerza en el mercado de equipos v tecnologia
forestales. Cranab también incluye los equipos de des-
monte de Slagkraft y Vimek, un productor de méquinas
forestales ligeras. La entrada de Fassi coincidid con una
reestructuracion en la que Cranab adquirid Bracke For-
est, un fabricante de equipos para reforestacién, regener-
acion y fala. Esta incorporacion significa que los equipos
de Fassi y Cranab cubren achora todo el ciclo vital del
arbol, desde la tala hasta el desbroce, haciendo hincapié
en la proteccién medioambiental y la gestion sostenible
de los recursos.
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Desde 1919 hasta
el presente, la
empresa france
ha inventado el
sistema de elevador
de gancho Ampiliroll,
las cargadoras de

contenedores y los

volquetes de tijera
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La hisforia del equipamiento de vehiculos industriales
pasa por una pequefa ciudad préxima a lyon, en
el centro de Francia. Aqui, en 1919, en el pueblo
de Andrézieux-Bouthéon, Marrel comenzd a inventar
nuevas soluciones para el sector, tecnologias revolu-
cionarias que han convertido a la empresa en lider
europeo. Muchas de las invenciones se produjeron
a lo largo de un periodo de medio siglo: el primer
cuerpo de volquete con brazo y cable; el sistema
de elevador de gancho Ampliroll; cargadores de
contenedores; y volquetes de fijera. Se disefiaron
sistemas hidréulicos para facilitar el frabajo del trans-
portista, que combinaban eficiencia, las mejores mo-
ferias primas, una larga vida dfil y bajos costes de
mantenimiento. Actualmente, a medida que se acer
ca su centenario, Marrel mantiene su tradicién de in-
novacién continua y se ha forjado un nombre que en
todo el mundo es sinénimo de productos avanzados
de calidad, un simbolo de progreso.

l 85 empleados

l planta de produccién

60 disfribuidores en todo el mundo
Superficie de 260@ mefros

Primera

Fundacion Marrel Marrel inventa

aparicién de ,
el elevador de
MILESTONES fele los sistemas inventa los oo
empresa de voleado volquetes de gancho Amp

Marrel fijera liroll

hidrdulicos




El UNIVERSO de Marrel

Nuevo CONTEXTOS

La produccién

En Marrel, la innovacion comienza con una idea y termina
con el producto acabado. la maquinaria de fabricacion de
Glima generacion garantiza la méxima eficiencia y, lo que es
md&s importante, una precision total durante todas las fases de
produccion. Esto permite a Marrel garantizar excelentes niveles
de ejecucion.

Los conocimientos técnicos

Casi un siglo de experiencia se alberga detrés
de los conocimientos técnicos de Marrel sobre
el procesamiento de la chapa metdlica. Solo se
utiliza el mejor acero para obtener la relacion
pesoTesistencia optima. Ademds, fue uno de
los primeros fabricantes de equipos industriales
que utilizb el acero de alfa resistencia a la
fension.

El montaje

El personal de Marrel estd altamente cualificado para ofrecer
un servicio de primera calidad también en la fase de montaje.
Todos los centros de servicio locales estén equipados con la
Ultima tecnologia que puede ofrecer el sector.

las SOLUCIONES

Ampliroll

Con su disefio eficiente y su sistema hidraulico de alta presién,
Ampliroll ofrece a los usuarios de elevadores de gancho la combi-
nacioén perfecta de eficiencia y productividad.

Cargadoras de contenedores

El disefio innovador y los materiales de alta calidad (acero de alta
resistencia a la tension) garantizan un alto rendimiento y una lar-
ga vida otil a las cargadoras de contenedores de Marrel.

Cilindros hidraulicos

Marrel fue una de las primeras empresas que exploté la potencia
de la presién hidraulica con la introducciéon de su sistema de vol-
cado ya en 1934.

Volquetes de tijera

Marrel también inventé los volquetes de tijera. La méaxima aten-
cién a los detalles méas pequeiios se combina con las mejores tec-
nologias para convertir los volquetes de tijera de Marrel en los
mejores del mercado.

Separacion de

Nuevo elevador

Marrel se

Marrel se actividades y de gancho con

establece en creacion de brazo arficulodo

EE. UU. la filial Bennes en la goma Ampl
Marrel roll de 3 foneladas

une al

Grupo Fassi
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Lider mundial en el

sector

Cranab 2

El notfe de Suecia ha producido
las  fecnologios  mds  modemas
para el transporte de madera vy la
logistica forestal. Cranab, un nombre
reconocido en fodo el mundo,
fiene sus raices en la provincia de
Vasterbotten, donde el paisaje esta
salpicado de bosques, lagos v rios.
Su sede cenfral se encuenfra en
Vindeln, no lejos de Umed (700 km
al norte de Estocolmo). Aunque estd @
un firo de piedra del golfo de Botnia,
se encuentra en el corazén de los
vastos bosques suecos. La ubicacion
geogrdfica de la empresa explica su
especializacién industrial. Es una zona
distinta de cualquier ofro lugar del
planeta y fue aqui donde hace mas
de 50 afos Cranab dio sus primeros
pasos  hacia el reconocimiento
infernacional. En Vindeln la empresa
se estructura en dos fébricas modernas
que dan frabajo a 150 empleados
en tofal. la empresa ha desarrollado
sus conocimientos fécnicos foresfales
después de décadas de estrecha
colaboracion con la industria y estas
relaciones siguen siendo sélidas. Los
operarios que ufilizan el equipo de
forma intensiva (o diario] pueden
ofrecer los mejores  comenfarios
e ideas para mejorarla Agencia
Foresfal Sueca, el organismo nacional
responsable de  la profeccion
medioambiental y la supervision de la
produccién, ha hecho una aportacion

fundamental al desarrollo de Cranab.
Esta cooperacién entre la cultura,
la profeccién de los bosques vy la
fecnologia modema  ha generado
unos  vasfos  conocimientos  que
constituyen la base del producio de

Cranab.

HITOS

Servicio técnico ABS

En 1963 los hermanos Rune 'y
Allon Jonsson fundan Cranab. La
produccion de grias habia empezado
antes cuando, en 1959, los dos
fundadores pasaron de simplemente
prestar servicios [eran los propiefarios
de un cenfro de servicio técnico ABS
en Vindeln] a fabricar palas para
las excavadoras ABS. Las primeras
siefe grias se fabricaron enfre 1959
y 1960; se tratoba de maquinas
sencillas que se componian de una
tuberia cilindrica (la pluma) que se
elevaba mediante un tubo hidraulico.
En 1961 se desarollaron grias
con plumas que se podian plegar y
estaban equipadas con una cuchara.
En los dos afios siguientes, la empresa
sigui¢ creciendo, embarcéndose en
un vigje que la llevaria a convertirse
en Cranab.

La fundacién de Cranab

1963 marcéd un punto de inflexién:
los hermanos Jonsson  decidieron
dedicarse a la fabricacién de groas v

sobre el terreno

La sinergia perfecta entre
los conocimientos técnicos
y la experiencia en tec-
nologias forestales



El nuevo milenio

El afio 2002 comenzo con ofro cambio de propiedad
para Cranab: Partek Corporation pasé a formar parte
de Kone. Este fue solo el principio de ofro periodo de
profundos cambios que volverian a poner a la familia
Jonsson, y especificamente a Fredrick Jonsson, el actual
director general, al frente de la empresa. Todo comenzé
en 2004 con la adquisicion de Valmet logging a
Kone por Komatsu. Como las grias no interesaban al
gigante japonés de las excavadoras, se presentd la
oportunidad para que Cranab se convirtiese de nuevo
en una empresa sueca: los lideres empresariales locales
Friedrik Jonsson (sobrino del fundador] y Hans Eliasson
compraron la empresa.

Cranab fuera de Suecia

Solo un afio después de su fundacion, Cranab ya habia
cruzado las fronteras suecas y comenzd a exportar
sus productos. El primer pedido de exportacion llegd
de Finlandia y era para una gria hidraulica forestal
con cuchara de carga. En 1967 la empresa fue més
alla, ya que se expandié fuera de los paises nérdicos
hasta Yugoslavia y Francia. En 1970, Cranab habia
conquistado aproximadamente el 85% del mercado
finlandés, y no ha dejado de crecer desde enfonces.
En la actualidad es uno de los mayores fabricantes de
grias para aplicaciones madereras.

empleados

afos de hisforia

dejaron el negocio del servicio técnico de excavadoras;
al mismo tiempo, un empresario llamado Karl- Ragnar
Astriom compré las acciones de Runne Jonsson,
haciéndose con el control de la empresa, que pasd

a llamarse Cranab. La empresa recién creada siguio
expandiéndose, tanto que en 1964 se construyd una
nueva fabrica mas grande (Cranab 1). A finales de
los afos 60 y principios de los 70, Cranab siguié
innovando, desarrollando siempre nuevas soluciones,
con modelos conocidos como SK3000, SK4000,
SK5000, SK7000 y SKQOOO. Este crecimiento hizo
necesaria la construccién de una segunda planta de

produccién (Cranab 2) en 1972.

Las adquisiciones

la especializacién de la empresa en el sector de las
grias continué y en 1974 Cranab fabrico su primera
gria de camion. Ese mismo afio, la empresa fue
adquirida por Jonsereds y solo cuatro afios més tarde
se transfirié de nuevo, en este caso a la multinacional
belga Hiab Foco. Pero la innovacién continud y en
1978 Cranab disefi¢ su primera gria de pluma
paralela. A comienzos de los afos 80, la empresa
volvio a ser de propiedad sueca para ser adquirida
posteriormente por Valmet loggings en 1988. Después
de solo seis afios, Valmet loggings fue comprada por
Sisu Corporation, que a su vez fue adquirida por la
mas grande Partek Corporation en 1996.

Un conocimiento profundamente ar-
raigado de los bosques y sus condi-
ciones, impregnado de una tradicién
de la vida en el bosque que se remon-
ta a muchas generaciones, asi como
una estrecha proximidad al propio
habitat, hacen que sea natural que
esta empresa comprenda mejor que
ninguna ofra las necesidades cam-
biantes de este mercado especifico.
Puede ver de cerca todos los dias los
beneficios que ofrecen sus productos
y fiene una oportunidad inigualable
de probar nuevas ideas y productos
a la vanguardia del sector. Cranab se
estructura en dos fabricas modernas
y bien equipadas y colabora estre-
chamente con los guardas forestales
suecos, especialmente en investiga-
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cion y desarrollo. Esta cooperacion
entre la cultura forestal, la tecnologia
moderna y el trabajo de desarrollo
avanzado es la mejor garantia de
que las gruas Cranab satisfaran las
necesidades especificas de este seg-
mento del mercado. Por ese motivo
Cranab suele hacer hincapié en que
el secreto de su éxito reside en la
atencién a los detalles. Actualmente
su personal altamente cudlificado uti-
liza maquinaria industrial de Gltima
generacion. Antes de llegar al mer-
cado, cada producto de Cranab debe
superar rigurosas pruebas. Estas
comprobaciones no solo garantizan
que cumplen las normadtivas actuales,
sino que se anticipan a las futuras
porque se han disefiado para durar.
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El objefivo era convertirse en lideres en el sector de las
tecnologias de corte de maleza, y el camino para conseguirlo
era disefiar y producir lo mejor y lo mds innovador. El mayor
éxito fue el lanzamiento de una nueva generacién de mayales
de dlta calidod. Esta es, en pocas palabras, la historia de
Slagkraft AB, una empresa sueca fundoda hace mas de
medio siglo en la ciudad de Vindeln. Estd especializada en
la produccién de maquinas que se utilizan para trabajos de
eliminacién y mantenimiento de la maleza (hierba y matorral)
que son tan importantes como los érboles. Esto es asf porque
en Suecia los bosques representan un activo importante y su
proteccion, desde todos los puntos de vista, se considera
primordial. Su experiencia de muchos afios y su firme impulso

No.15- afio 2014

= Slagkraft.
Excelencia

Innovacién al servicio del
sector forestal. La nueva
generacion de mayales de
corte que ha conquistado el
mundo

innovador le han permitido alcanzar el éxito también en las
exportaciones y se ha convertido en lider en su nicho en el
mercado infernacional. América del Norte y del Sur, Europa
Oriental y Occidental, Asia Oriental, Sudeste asidtico,
Oriente Medio y Africa son algunos de los mercados de
referencia de una fecnologia que estd triunfando en todo el
mundo. la maquinaria de la marca Slagkraft esté equipada
con una herramienta que es Unica: un dispositivo formado
por mayales, el SH, disefiado por la empresa. Simples pero
resistentes y féciles de mantener, estos mayales ofrecen un
servicio excepcional, el mejor en el sector forestal: un corte
preciso y limpio combinado con una mayor estabilidad y una
vida 0fil mas larga.



La serie SH se caracteriza por el disefio del nicleo, o cuerpo,
de la cuchilla. En comparacion con la versién anterior, esta
ligeramente elevado con los lados inclinados y no tiene cor-
reas de ajuste. Este cambio ha mejorado su eficacia de fun-
cionamiento y ha simplificado el mantenimiento. Ademas de
fener un mejor “agarre”, esfos nuevos mayales se adaptan
al terreno sin tener que ajusfar constantemente el equilibrado
del vehiculo en el que estén montados. Ademds, el nuevo
disefio ofrece un mejor agarre sobre ferrenos irregulares y
mds potencia. Esfo fambién ha hecho posible la eliminacion
de los ganchos de ajuste para corfar la maleza de forma
mas limpia. La serie SH estd disponible en cinco longitudes

de corte diferentes: 125, 150, 170, 190y 210 cm.

® Lo unidad motriz Craft 401 se basa en un motor lveco de 4
cilindros. La gria de pluma articulada SC45 con corfador de
impacto H150 tiene un alcance de 6,3 m. El Craft 401 tam-
bién se puede instalar en ofras grias y cortadores de impacto.
® |0 unidod motriz Craft 601 se basa en un motor Iveco de
6 cilindros y 129 kW. Llleva una gria de pluma articulada
SC85 con cortador de impacto H170 para alcanzar los 8,3
m. Puede insfalarse en todos los modelos de cortador de im-
pacio, desde el H125 hasta el H210.

® la unidad motriz Craft 603 también se basa en un motor
Iveco de 6 cilindros y 129 kW. Utiliza una pluma articulada
SC12 con corfador de impacto H170, lo que le da un alcance
de 10 m.

Un bastidor y MIL TRACTORES

El bastidor compacto de Slagkraft se ha disefiiado para
adaptarse a distintos tipos de tractores. Estd equipado
con su propia bomba y un depésito, que se conectan
directamente a la fuente de alimentacién del tractor a

través del PTO. Una vaélvula de control independiente
se conecta al sistema hidraulico del tractor, que ajusta
las sefales de presién. Las plumas articuladas de Slag-
kraft se seleccionan segin el tamaiio del tractor.
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Vimek. PEQUENAS

magquinas para
grandes bosques

Cuando el tamafo es importante: las
tecnologias compactas se ponen al servicio
del medio ambiente. Desde Suecia, soluciones

profesionales en un espacio minimo

EL NUMERO UNO

en magquinaria ligera

Vimek es lider global en la
produccion de equipos de
equeino tamaio para el sector
orestal, ya que llega a lugares
que son inaccesibles para otros

la tala de arboles da nueva vida a los bosques. Profege y
al mismo tiempo fortalece un recurso muy valioso para que
se pueda transmitir a las generaciones futuras.

Este sencillo concepto constituye la base del trabajo de
Vimek, lider en la produccion de equipos forestales ligeros.
No hace falta construir maquinas enormes para ser un gi-
gante. Al contrario, en el sector forestal las dimensiones
pequefias pueden ofrecer un valor afiadido importante, es-
pecialmente en el caso del raleo, un método que consiste
en talar drboles cuando el bosque es demasiado espeso
con el fin de favorecer el crecimiento selectivo. Fundada
a finales del siglo XX en lidvégen, en el norte de Suecia,
Vimek se ha hecho famosa en el mercado gracias a su

capacidad para prestar afencion a las necesidades de sus
clientes y satisfacerlas mediante tecnologias “répidas, sen-
cillas e inteligentes”. Este es el punto de partida para el
equipo avanzado, ligero y compacto, disefiado para satis-
facer las necesidades de los inversores forestales tanto en
el sector publico como en el privado.

Vimek fabrica herramientas para cortar, recoger y franspor-
tar madera en un ciclo que también favorece el crecimiento
de arboles mas resistentes con madera de mayor calidad.

Son mdquinas robustas, fiables y con pocas necesidades
de mantenimiento que, gracias a su bajo consumo de com-
bustible, tienen un impacto minimo en el medio ambiente
y su funcionamiento es més barato. El pequefio tamaiio



Altura desde el suelo

tfambién es esencial para la propuesta
del producto.

Cracias al tamafio compacto de los equi-
pos de Vimek, es posible penetrar en la
espesura del bosque, incluso en terrenos
irregulares, sin causar dafos a los arbo-
les mds fuertes ni perjudicar a sus raices,
es decir, sin dejar huellas.

Baséndose en esta especializacion, la
empresa exporta sus productos a todo
el mundo, con plena confianza en que
sus soluciones son adecuadas para fo-
das las condiciones medioambientales.
Vimek hace una valiosa confribucién a
la proteccion del medio ambiente que
logra una mejora tangible de la calidad
de los bosques.

Capacidad de carga

Nuevo CONTEXTOS

Motor CAT

Ligero y COMPACTO

MINIMASTER

Una nueva generacién de méquinas que
son extremadamente faciles de manejar
gracias a: traccion a las cuatro ruedas
y direccion asistida; neumdticos anchos
instalados en fabrica; palanca de control
con dos niveles opciondles. La distancia al
suelo de 40 cm y el fondo protector liso
protegen las partes mas vulnerables de las
magquinas, por lo que son perfectas para
trabajos pesados.

Del modelo 606 TTEX al 610

Vimek ofrece una amplia gama de
cargadoras, desde las mas ligeras (606)
a las mas pesadas (610). Esta Ultima es
también la mas potente, con una capacidad
de carga de 5000 kg, y esta equipada con
el motor Caterpillar de 60 HP més reciente.
Cuenta con una moderna transmisién

drostatica Bo Rexroth en combinacién
con el remolque y la groa.
Modelo 404 T5

Este modelo forma parte de una nueva
generacion de equipos de tala de arboles,
también con un motor Cat de 60 HP y
equipado con una moderna transmisién
hidrostatica Bosch Rexroth. El eje de
direccion delantero es mas ancho que la
maquina (1,80 m o 2,15 m). La cabina
del operador es espaciosa y cémoda,
e incorpora un asiento de caucho, una
nueva pantalla de control y un minimando
de control. Su doble direccion es
extremadamente maniobrable, mientras
que su bajo consumo de combustible y
su precio asequible convierten al modelo
404 T5 en una inversién relativamente
asequible.
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Tecnologias

que protegen el
MEDIO AMBIENTE

La sensibilidad respecto a los problemas medioambientales

LOS herrgmientgs OdeCUOdOS y el deseo de apoyar y profeger las zonas verdes son

. los valores fundamentales de Bracke Forest. Creada en
pO ra e| CUldOdO y |O Suecia en 1922, ha invertido a lo largo de los afios en

el desarrollo de tecnologias dedicadas a la regeneracion

regenerOC|On de |O flerra de la tierra. Bracke adopta un enfoque de conservacion

basado en el principio «la fierra primero», porque la

OyUdO naa |CO nzar e| preparacion del suelo es el primer paso hacia la silvicultura
el .z sosfenible.
eq Ul | l brlo entre |O prOTeCCK)n Bracke Forest ha crecido hasta convertirse en lider mundial
e| deSO rrO”O ](Ol,esi_cd en el disefio y la fabricacién de maquinaria y accesorios
y forestales, con fecnologias que combinan la tala de
arboles vy la regeneracion del suelo con métodos como la
escarificacion. Por ejemplo, fue la primera empresa que
fabricd maquinas que permiten la plantacién de césped
invertida, un méfodo que aumenta los volimenes de
crecimiento del 20 al 100 por cienfo en funcién del fipo
de suelo. Todo el desarrollo de productos se lleva a cabo
en estrecha colaboraciéon con las empresas forestales,
los contratistas y los organismos suecos de investigacion
forestal.
la fabrica estd sitvada en la ciudad de Bracke, justo
a las afveras de Ostersund, pero la calidad de los
productos de la empresa es tal que ahora llegan a todo el
mundo. Canadd y Finlandia son sus mayores mercados
de exportacion, pero la tecnologia estd atrayendo a
un nimero cada vez mayor de compradores en Asia,
el sur de Europa y Rusia. A pesar de ser una pequeia
empresa con apenas 20 empleados, Bracke Forest tiene
una gran vision y excelentes perspectivas de crecimiento
y desarrollo.
la gama de productos es a la vez diversa y muy
especializada.  Escarificadoras, zanjodoras, equipos de
plantacién y cabezales de tala: herramientas disefiadas
para garantizar la conservacién del suelo y del medio
ambiente sin poner en peligro los estandares técnicos y
econdémicos del desarrollo forestal.

Una empresa pionera en el
desarrollo de tecnologias
para la conservacion del suelo

20

empleados

Fundacién en

1922




Nuevo CONTEXTOS

SOLUCIONES Ricke Forest

Zanjadoras de disco
Disefiadas para maquinas forestales
y fractores agricolas, son perfectas
para la escarificacién en la mayoria
de condiciones de trabajo.

Mayales de zanjadora
Pofentes y versdtiles, se montan en
maquinas forestales de tamaio medio

o grande. Esfo las convierfe en espe-
cialmente adecuadas para lugares
homedos y cuando la alta maniobra-
bilidad es prioritaria.

Maquinas de plantacién

Maquinas que hacen posible realizar
la totalidad del trabajo de regenera-
cién, desde la escarificacion hasta la

plantacién, con un solo kit.

Maquinas para la tala de ar-
boles y para la produccion de
biomasas

Una sola maquina para silvicultura y
bicenergia, tala y recogida de arboles
y recoleccion de biocombustible para
las plantas de energia renovable.



los fabricantes de grias tienen que anficiparse cada vez
mas a las necesidades del mercado ofreciendo una gama
de productos cada vez més amplia, y por eso Fassi ha
lanzado la serie AZ: dos modelos de gria bivalva o de
almejo que se pliegan por complefo incluso con la almeja
hidraulica montada. Como respuesta a las peticiones de
los contratistas de servicios piblicos y las empresas de
fransportes especializadas, Fassi ha disefiado la F165AZ
y la mas pequeia F145AZ para mantener la plataforma
completamente despejada y aumentar al méximo el
espacio de carga. Esfas groas tienen una geometria distinta
de la de las grias cargadoras normales, lo que permite
ocultarlas sin tener que retirar la almejo u ofro accesorio de
carga instalado en las grias. Esta es una innovacién que
se anficipa a una nueva directiva europea que estipula que
los vehiculos que fransporten materiales inertes tendran que
llevar el cuerpo basculante cubierto o cerrado cuando estén
en transito. Cuando entre en vigor la normativa, serd ilegal
dejar la gria desplegada en horizontal a fravés del cuerpo
basculante con la almeja todavia instalada. El nuevo disefio
estd destinado a convertirse en una ventaja imporfante.

la geometria innovadora también permite que la pluma
exterior se pliegue de forma inversa (hacia arriba y también
hacia abajo) para reducir ain més las dimensiones totales
cuando la gria esté guardada. El disefio de esta nueva

generacion
esta aqui
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La F145AZ y la F165AZ estan
equipadas con dos extensio-
nes hidraulicas que les dan
un alcance de 8 metros. La
capacidad de elevacion es de
14,0 Tm y 15,7 Tm respecti-
vamente.

serie de grias se ajusta plenamente a la filosofia de la
empresa de ofrecer soluciones innovadoras que mejoren el
rendimiento sin poner en peligro la fiabilidad del producto.
Ademds, por primera vez es posible mover las plumas
medianfe un solo carro de cadena montado dentro de la
pluma exterior.

Cracias a este uso optimizado del espacio disponible,
todas las mangueras se instalan dentro de las secciones de
la pluma para aumentar la profeccion.

En las versiones estandar, la F165AZ y la F145AZ
estan equipadas con el distribuidor hidraulico modular
Hydrocontrol. También existen versiones con el distribuidor
proporcional compensado Danfoss y control remoto por

radio RCH/RCS con dispositivo GAS (Grab Automatic
Shake).

Este dispositivo cuenfa con software que confrola los
movimientos de la cuchara mientras descarga materiales.
De esfa manera los movimientos de apertura y cierre son
mds suaves, incluso a altas velocidades. Por dltimo, en otro
paso para personalizar los productos directomente segin las
necesidades del mercado, la base de la gria estd disponible
en dos versiones diferentes, en funcién de si la posicién de
conduccién del vehiculo estd a la derecha o a la izquierda.






WITH
C

la nueva F145AZ

Caracteristicas técnicas
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Capacidad de elevacién de hasta 14,0 Tm
Alcance hidréulico maximo de hasta 8,25 m
Dimensiones totales Lla. 1,08 m, An. 2,50 m, Al. 2,64 m
Unidad de control FX500

Distribuidor hidrdulico modular Hydrocontrol

Version activa (.0): sin articulacion Rotacion de 4150 con
cremallera y pifidn

14,0 tm

Carga

Alcance hidrdulico

8,25 m

F145AZ.0.22 y F165AZ.0.22

* FX500 *FEUM *MDL *CPM UHSS FWD cQ RPS
Flﬂl El!dmnlt I::rumujm Ulzra High ch“hldl Cant Qualiry Rack and Pindon
Eum-nl.rmdlun Serength Sueel System

I D D D 3 D 3

* Compulsory for EU market



Noticias sobre

PRODUCTOS

la nueva F1I65AZ

Caracteristicas téecnicas i

Capacidad de elevacion de hasta 15,7 Tm

Alcance hidrdulico maximo de hasta 8,25 m
Dimensiones totales la. 1,08 m, An. 2,45 m, Al. 2,64 m
Unidad de control FX500

Distribuidor hidréulico modular Hydrocontrol HC /D4
Version activa (.O): sin articulacion

Rotacién de 4150 con cremallera y piidn

15,7 tm

@eliele!

Alcance hidréulico

8,25 m

D850 D900 S800 S900 *FSC/H oTC GAS RCH/RCS OHT FS
Digital Multifunction | Digital Multifunction Multidunciicn Multidunction Fasd Stabiliy mhmmﬂe Grabﬂ-umrnm-c RAadia Remote Chutrigger
Distributor Bank Déstributor Bank Distributor Bank Distributes Bank Control  High Cantral Hydraulic Tilt

mmmmmmmm F'E‘rfn‘rm‘anc"-' m
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«La ola roja»
en el EXTRANJERO

Asistencia posventa
vy capacidad de
adaptacion: estas
son las claves del
éxito de Fascan
Infernational,
representante de

Fassi en los Estados
Unidos durante

22 anos. Bernie
Faloney, presidente
y director de la
empresa, nos ofrece
mds informacion

FASCAN

International

La empresa cuenta con
29 empleados y una
amplia cobertura na-
cional con una red de
ventas de mas de 60
concesionarios y mas
de 200 centros de ser-
vicio técnico

Se frata de una relacién que comenzd
hace més de 20 afos, que ha crecido
adaptandose a las cambiantes necesi-
dades del mercado y que actualmente
es incluso mds fuerte a pesar de las
recientes complicaciones econdmicas.
Esta es la colaboracion entre Fassi y
Fascan, su distribuidor norteamericano.
Entrevistamos al presidente y director
general Bemie Faloney, que explica
esta colaboracion empezando por su
capacidad para ir més alla: més allé
del sector de la construccion  hacia
nuevos campos como el pefrolero y
gasistico y el militar, y mas allé de las
ventas para ofrecer un servicio de mer-
cado completo y atencién posventa.

Fuera de Europa, los Estados
Unidos representan un mer-
cado estratégico importante
para Fassi. Las cifras llevan
creciendo desde 2007, lo que
demuestra que se han adopta-
do las estrategias y opciones
adecuadas. ¢Cudl es su secre-
to?

Antes de 2007, Fascan International
habia invertido mucho en el suministro
de grias Fassi a los sectores del merca-
do de la construccién residencial, como
techos, cimienfos, hormigén prefabri-
cado, suministro de paneles de yeso/
materiales de construccién y ofros. La
crisis financiera de 2007 obligé a Fas-
can a revaluar su cartera de clientes y
buscar nuevos mercados. la estrategia
es simplificar y ahorrar para sobrevivir
y buscar el crecimiento de las ventas sin
ninguna expansién de Fascan. Eso es
justo lo que hicimos.

La economia también ha cam-
biado. La crisis financiera sig-
nific6 que muchas empresas
del sector de la construccion tu-
vieron que cambiar de rumbo,
incluida Fascan. ¢Han podido

Bernie Faloney,
director general de Fascan

encontrar nuevos canales para
compensar la ralentizaciéon en
la construccion?

El secfor de la consfruccion, que para
Fascan era la principal fuente de ventas
de grias Fassi, no es que se ralentizara,
SE PARALIZO. Los Gnicos mercados que
todavia mostraban signos de vida es-
taban relacionados con los militares y
el petrdleo y el gas. Para acceder a
esfos mercados fuvimos que cambiar
nuestra forma de pensar, como hacia-
mos negocios, y ser innovadores con
la gria Fassi. Con la ayuda de Fassi,
me complace decir que no solo lo-
gramos sobrevivir a la crisis, sino que
crecimos durante ese periodo. Nuestra
recompensa fue que todavia estamos
aqui hoy, y ahora que los demds mer-
cados estan volviendo, estamos vendi-
endo mas grias Fassi. Esto muestra la
importancia de la diversificacion en los
sectores del mercado. Ofra estrategia
importante empleada por Fascan fue
concentrarse en la asistencia de pro-
ductos, que ha permitido obtener resul-
tados significafivos.

Fassi es cada vez mas global
y sensible a las diferentes de-
mandas de los distintos mer-
cados internacionales. ¢En qué
medida Fascan y el mercado
estadounidense han influido



29

empleados | distribuidores| cenfros de servicio
fecnico

en las decisiones tomadas por Fassi en ltalia?
Durante la recesion de 2008-2010, creo que tuvimos una
gran influencia en Fassi, especialmente con nuestra arma anfi-
IED [una herramienta de eliminacion de dispositivos explosivos
improvisados] para el ejército estadounidense. Hasta la fecha
Fassi y Fascan han suministrado més de 1800 de estas grias a
siefe ejércitos diferentes de distintas partes del mundo. También
ha habido algunas configuraciones de modelos nuevos de éxito
sugeridas por Fascan para adapfarnos a la evolucién de las
necesidades del mercado estadounidense.

¢Cudles son los productos de Fassi que se venden
mejor en el mercado estadounidense?

Los militares utilizan las groas Fassi que se han disefiado, con-
struido y montado segun las necesidades y fareas especificas
del ejército. Como consecuencia de esta personalizacion, Fas-
can ha registrado un gran aumento de las ventas de grias de

5Tma 21 Tm.

¢Qué es lo que el mercado estadounidense apre-
cia mas de Fassi, sus groas o su corazén italiano?
la calidad, la atencién a los detalles, la propiedad familiar, el
confrol de la cadena de suministro y la afencion al cliente son
cosas que nos distinguen de la competencia. Los compradores

60+|200+ 6000+

s veaios

de grias se sienten muy cémodos al saber que tienen acceso a
la alta direccién de Fassi.

Hemos visto entusiasmo en las ferias comerciales cuando los
futuros compradores de Fassi se dan cuenta de que se estan
reuniendo no solo con un distribuidor de Fassi, sino con las
personas clave que toman las decisiones en Fassi. Igual que
una grua Fassi le durard muchos afios al usuario, es necesario
invertir iempo para ver todos los resultados de los esfuerzos en
forma de beneficios. «las personas compran a personas» es un
conocido dicho en el mundo de los negocios, y el consumidor
esfadounidense desea que le traten como una persona y no
como un ndmero.

Fassi pone la innovacién de productos y la inves-
tigacion constante por encima de todo lo demas.
¢Qué espera ver Fascan en el futuro?

Lo que Fascan desea es contar con mds producios que encajen
a la perfeccién con las necesidades del mercado estadoun-
idense, que no fiene que coincidir necesariamente con el resto
del mundo. Algunos productos que, en mi opinién, beneficiar
fan a Fascan son: una gama mas amplia de grias especializa-
das para los militares estadounidenses, una gria para placas
de yeso mds larga y una gama més amplia de grias para
basuras y madera.
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27 anos como

PROTAGONISTAS

Los puntos

FUERTES

La calidad de

los productos, la
atencién al cliente y
la profesionalidad
son la clave de los
logros de Hans
Aumer GmbH

Franz Meilhammer,
presidente y propietario

de Hans Aumer GmbH

Una perspectiva del sector forestal
de alguien que estd en primera linea
todos los dias. Entrevista con Franz
Meilhammer, director general del
distribuidor alemén mas importante

de Cranab

Desde 1987, el nombre de Hans Aumer
GmbH ha sido garantia de calidad
y profesionalidad en toda Alemania,
y ahora espera hacerlo incluso mejor
gracias a la nueva colaboracién con
Fassi. Hans Aumer GmbH es uno de los
distribuidores alemanes més importantes
de Cranab. Franz Meilhammer, propietario
y presidente de la empresa, ofrece aquf
una perspectiva general del secfor forestal
en su pals y comenta los efecfos que
espera de esta nueva colaboracion. Con
la perspectiva privilegiada de alguien
que frabaja sobre el terreno todos los
dias, Meilhammer explica el presente v el
futuro de una empresa que lleva mas de
25 afios teniendo un papel importante en
el mercado.

Alemania es un ferritorio
importante para los productos
de Cranab. ¢Cudles son las
principales caracteristicas del
mercado aqui?

Alemania, con todos sus bosques,
represenfa un mercado imporfante para
Cranab. Sin embargo, creo que no

existen  diferencias  importantes  entre
hacer negocios aqui o en ofro pals, por
ejemplo en Suecia, donde se encuentra
la sede central de la empresa. La calidad
de los productos, el servicio eficiente y la
profesionalidad son y serdn siempre la
clave del éxito en Alemania, igual que
en cualquier ofro pais. En este sentido,
Cranab es una garantia.

é¢Cudles son los productos mas
solicitados? ¢Y en qué sectores
operan principalmente?

En Alemania, Cranab es sinénimo de
calidad y profesionalidad. lo que hace
que nuestras maquinas sean especialmente
apreciadas es su fiabilidad y su larga vida
atil. Si tuviera que mencionar un producto
en concreto, diria que estamos recibiendo
comentarios muy positivos sobre la nueva
serie de grias.

¢Qué piensa de esta nueva
asociacion entre Cranab y Fassi?
¢Abrira nuevas oportunidades
de crecimiento?

la asociacién entre dos empresas tan



La innovacion siempre
ha sido un punfo
fuerte importante de
Cranab, un objetivo
que se cumplirg
CON COMPromiso y
dedicacién

importantes en nuestro  secfor solo  puede tener
consecuencias positivas. la marca se hard cada vez
mas fuerfe y, como consecuencia, creo y espero que
nuestra cuota de mercado crezca ain mds.

¢Como evalva las oportunidades que le
ofrece esta asociacion?

Espero que esta asociacion traiga consigo muchas
oportunidades, especialmente en sectores especificos
en los que el Grupo Fassi es especialmente activo, por
ejemplo en el uso de aceros ulfrarresistentes.

En lo que respecta a su empresa, g¢qué
estan considerando para el futuro?

la innovacion siempre ha sido un punto fuerte
importante de Cranab, un objefivo que se cumpliré
con compromiso y dedicacién. Esta escrito con lefras
mayusculas en su ADN.

Todos los productos y todas las soluciones se estudian
hasta en los defalles mds nimios.

En Cranab, nada se deja al azar. Esta nueva asociacion
con el Grupo Fassi lo confirma. Es un momento muy
importante para la empresa; se estd escribiendo una
nueva pagina y tenemos la esperanza de que sea
el comienzo de una relacién larga y mutuamente
rentable.

SCHLESWIG-
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Hans Aumer GmbH
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Remolcadores compactss
pero extremadamente faciles
de manejar: 20 m de largo,

7,5 mde anchoy 3,3 m de
profundidad =
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Turquia ha recurrido a Fassi para mejorar la seguridad en
sus muelles y en alta mar. Dos remolcadores construidos
para el servicio turco de guardacostas se han equipado
con una gria F1TOAFM. Garp y Sark, los nombres de
estas dos embarcaciones, se enfregaron recientemente en
el astillero Besikias en Yalova, en el puerto de Estambul,
donde se encuentra la sede central del cliente.

Los remolcadores fueron disefiados por el constructor naval
canadiense Robert Allan Ltd (RAL) con los mdximos niveles
de calidad. Todos los controles y equipos son de Gltima
generacion, motivo por el cual se especificaron las grias
Fassi.

Garp y Sark son de pequefio tamafio y se disefiaron
especificamente para ser rapidos y faciles de manejar, dos
cualidades importantes en lo que respecta a las operacio-
nes de los guardacostas. El cliente solicitaba especialmen-
te velocidad y agilidad.

los remolcadores alcanzan velocidades de avance de
11 nudos y de marcha atrés de 7 nudos, las maximas
velocidades posibles para remolcadores de este tamaro.
Ademds, gracias a una baja linea de flotacién y un calado
limitado, pueden llegar a los lugares de acceso més dificil.
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Ambos miden 20 metros de largo, 7,5 metros de ancho y
3,3 mefros de profundidad, con un calado de 3 metros vy
una linea de flotacién méxima de 6 metros.

la gria Fassi F110AFM.0.22 se ha instalodo a popa
junto con un cabrestante y un gancho de remolque de 27
toneladas.

Rasim Otomotiv Lid.

Rasim Otomotiv es una empresa familiar que se fundé en 1993
en Ostim, la zona industrial de la ciudad turca de Ankara.
Mehmet Rasim, su fundador, lleva trabajando en el negocio
de las groas desde 1969 y, con sus aios de experiencia, se le
considera uno de los principales expertos en este campo de
Turquia. Dedicada a la reparacién, el mantenimiento y la venta
de gruas, incluidas grias usadas, su empresa es sinénimo
de fiabilidad y profesionalidad en todo el pais. Gracias a su
reputacion y sus profundos conocimientos del mercado, Rasim
Otomotiv se convirtié en el distribuidor exclusivo de Fassi para
Turquia en 2007. La empresa opera como Rasim Makina Vinc y
cuenta con oficinas comerciales en Ankara y Estambul.



Caracteristicas técnicas

Versiéon activa (.0): sin articulacion
Rotacién de 390° con cremallera y pifién
Sistema de unidad de control FX500

Distribuidor hidréaulico modular Hydrocontrol

Dimensiones

La. 0,78 m
An. 2,30 m
Al. 2,20 m

-

Alcance

8,10 m

Capacidad
de carga

10,70 tm
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Un 25 aniversario

9 s p La grua y el camién simbolizan
== ) B {f} los logros de la empresa
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Fassi UK Ltd
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Capacidad de carga

56,27 tm

Dimensiones fotales

La. 1.59 m, An. 2.50 m, Al. 246 m

Alcance normal

16,40 m

26 Blick Road Heathcote Industrial Estate

Warwick Cv34 6Ta
United Kingdom

iNo se trata de unas bodas de plafa
cualquieral El transportista por carretera
del Reino Unido Axle Haulage se hizo
un regalo Unico para celebrar sus 25
afos en la carrefera: una gria cargado-
ra F6OORA.2.26 pintada en plata plo-
fino metalizado. la groa, montada en
un camién de dltima generacion pintado
del mismo color, recorre las carreteras
del Reino Unido como simbolo de un
logro imporfante de una empresa que
ha logrado diferenciarse de sus com-
petidores a lo largo de los afios. Tiene
una imagen fuerte que rompe moldes y
se ilustra con esfa compra que llama la
afencién por donde pasa. Con una flota
mixta y moderna que opera desde seis
centros por todo el pafs 24 horas al dia
los 7 dias de la semana, Axle Haulage
se ha convertido en una de las princi-
pales empresas del mercado de frans-
porte por carretera en el Reino Unido.

Un lider que recurre a un lider: esta

es la logica que estd detras de la in-
version de la empresa en los productos
de Fassi. la FGOORA.2.26 es una gria
impresionante, capaz de levantar hasta
16 toneladas de forma fiable vy segura
en cualquier situacién. Es el equipo per
fecto para una empresa que, gracias a
una gestién confinua y sensata, ha lo-
grado florecer a pesar de la reciente
crisis econémica. la grua llegéd al Reino
Unido directamente desde lialia, impor-
tada por Fassi UK, filial e importador ofi-
cial del grupo. Fassi UK es una empresa
consolidada que lleva operando en el
Reino Unido desde 1979, apoyada
por una red de disfribuidores que cubre
fodas las regiones. la gria especial
del aniversario fue suministrada a Axle
Haulage por Walker Crane Services, un
distribuidor de Fassi desde 19906. las
dos empresas llevan afios colaborando
y esfe encargo especial de plafino re-
fuerza atn mas esfa relacion.



Caracteristicas técnicas

Suministro electronico/hidraulica




® Puntos de interés: Marrel, Cranab, Slagkraft, Vimek, Bracke Forest ® En primera linea desde EE. UU. y Alemania ® Casos précficos de Fassi




