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4 ’ von Kran-, Hebe- und Waldmaschin entechnik fir den
Weltmarkt, Firmeninhaber Giovanni Fassi erléutert
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Jerome Semay, Geschdfisfihrer von Marrel und Fredrik
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EVOLUTION

Unternehmenskultur trifft Darwin

Es Uberrascht nicht, dass grundsatzlich alle Unterneh-
men am Markt bestehen und Gberleben wollen. Auf
den Punkt gebracht ist das Hauptziel im Geschaft zu
bleiben. Es gab Unternehmen welche die Geschich-
te der Weltwirtschaft nachhaltig pragten, jedoch
heute vom Markt verschwunden sind. Es gibt auch
Falle von Uber einem Jahrzehnt sehr erfolgreichen
Unternehmen, welche dann in die Insolvenz gingen.

Zu Uberleben von der Griindung an ist Bestandteil
aller unternehmerischen Entscheidungen. Es reicht
nicht schéne Produkte zu haben, Tausende von Kun-
den oder Uber ein umfassendes weltweites Vertriebs-
netz zu verfigen, wenn man nicht in der lage ist
Herausforderungen anzunehmen und Hindernisse zu
Uberwinden. Anpassung an die sich veréndermnden
Rahmenbedingungen heif3t das Credo mit dem Ziel
zu wachsen und seine Position im  Markt auszubau-
en. Paradoxerweise findet sich Darwins Prinzip der
Evolution der Art in der Wirtschaft wieder. Allgemein
gesagt, sie funkfioniert auf die gleiche Weise.

Nur die Arten, die Gber eine starke Féhigkeit zur An-
passung und Entwicklung, aber auch Koexistenz mit
anderen Llebensformen verfigen werden es schaffen
in einer klimatisch und &kologisch sich wandelnden
Umwelt zu Gberleben. Ein vergleichbares Szenario
lGuft in der Wirtschaft, vor allem in Zeiten wie diesen,
in denen alle Angelegenheiten komplexer und  frag-
mentierte werden und auch harter umkémpft sind.

Bei Fassi sind wir uns dessen bewubt. Innovationen
liegt uns sozusagen in den Genen. Wir wissen wie
wichtig eine sténdige Weiterentwicklung unserer ,Ar-
ten”, also unserer Produkte ist. Doch Innovationen
wie wir es hier im Artikel in dieser Ausgabe beschrei-
ben ist mehr als ein rein technologischer Prozess fur
ein neues Produkt. Es ist vielmehr ein allgemeiner
Prozess der alle Aspekte berihrt. In einem gewissen
Sinn missen wir uns selbst jedem Tag veréndern, um
zu Uberleben. Wir missen vorgegebene VWege hin-
terfragen, Grenzen neu definieren, um sie schlieflich
zu Uberwinden und neue sowie bessere Postionen
einzunehmen. Innovation ist fur uns immer wieder
die Herausforderung sich stéindig zu erneuern. Dafir
haben wir uns als Unfernehmen von Beginn an ent
schieden. Diesem Anspruch wollen wir ohne Verlust
an Identitét nachgehen, und uns auf keine schlechten
Kompromisse einlassen, gefreu nach demTitel unse-
res Magagzines Without Compromise.
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Das Mulhi

DIMENSIONALE
Unternehmen

Die weitere Entwicklung hin zu einem inter-
nationalen Unternehmen mit vielseitigen Pro-
dukten, fir unterschiedliche Branchen und
Mérkte ist unsere Mission. Geschdaftsfihrer
Giovanni Fassi wird diesen Prozess erldutern

Fassi in der WELT

Die Fassi-Gruppe agiert in mehr als 60
Léndern und in jedem dieser Lander ist
es uns gelungen Chancen zu ergreifen.
Die verschiedenen Unternehmen der
Gruppe erfilllen die unterschiedlichsten
Anforderungen und schaffen einen multi-
dimensionalen Auftritt unter Einhaltung
unserer hohen Standards.




GLOBALE dimension
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' Fassi in der Welt

Wenn man eine Vorstellung von dem hat was hinter dem
Horizont liegt, sind das Visionen. Klare Ziele zu definieren
und den Weg festzulegen, um diese Ziele zu erreichen nennt
man Strategie. Nie zufrieden zu sein, jeden Tag auf dieses
Ziel hin zu arbeiten bedeutet eine innovative Berufung. All
das ist der Geist der Fassi Gruppe, an die uns der Geschafts-
fihrer Giovanni Fassi immer wieder erinnert. Damit ist ein
Szenario fur die wichtigen Schritte nach vorne geschaffen
auf dem Weg zu einem multi-dimensionalen und infernatio-
nal aufgestellten Unternehmen.

Lassen Sie uns nun starten. Was bedeutet ein mul-
ti-dimensionales Unternehmen?

Wir haben lange und hart gearbeitet auf dem Weg von einem
Single-Produkt, einem SingleMarkt- und einem  Single-Bran-
che-Unternehmen hin zu einem Multi-Produkt-, Multi-Markt und
Multi-national aufgestellten Unternehmen mit globaler Reichwei-
fe.

Lassen Sie uns einige Details dieser bedeutenden
Transformation anschauen ...

Wir waren schon immer bereit fir Veranderung und Dynamik.
Schon vor einer ganzen Weile begannen wir international in

Giovanni Fassi, CEO Fassi Gruppe



Q Fassi jingste Expansion

neuen Markten zu gehen. Die Erfolge befligellen uns weitere
Markichancen in anderen Teilen der VWelt, vor allem in den Ent-
wicklungslandern zu nutzen. In vielen Absatzmarkten haben wir
uns als starker Markiteilnehmer efabliert. Wir haben hart dafir
gearbeitet, um neue Mdarkte zu erschlieen und neue Entwicklun-
gen hervorzubringen.

Heute ist Fassi ein global aufgestelltes Unternehmen
Genau - und dies hat es uns erméglicht als Ausgleich fir
den Rickgang auf den traditionellen Markten neve Wachs-
tumsregionen zu erschliefen. Es hat sich bewdhrt, flexibel
und wachsam zu sein bei der Bewdltigung der Probleme im
infernationalen Konfext.

Welche MaBBnahmen hat die Gruppe unternom-
men, um sich neue Bereiche zu erschlie3en neben
der traditionellen Bindung zum Bau?

In zunehmend wichtigen Bereichen wie Energie, Marine, Pefro-
chemie und viele mehr konnfen wir, neben dem Bau mit seiner
spezifischen Konjunkiur, Fuss fassen. Auch der militcérische Be-
reich bleibt interessant fir uns. Es war die Zusammenarbeit mit
allen unseren Vertriebspartnern, die es uns erméglichten neue
Wege aufzuzeigen fir weiteres Wachstum.

GLOBALE dimension

\Was bedeutet
MULTI-DIMENSION

Fassi ist spezialisiert auf die
Herstellung eines einziges
Produkis fir eine Branche:
Der hydraulische Kran fiir die
Bavindustrie. Die allgemeine
wirtschaftliche Schwache hat
sowohl den Wohnungs- als
auch den Industriebau ge-
démpft. Die Fassi-Gruppe
begegnet dieser Entwicklung
mit neuen Produkten und
neuen Mérkten wie Ol&Gas,
Marine, Militar und Forstwirt-
schaft. Diese Strategie hat
dazu gefishrt Partnerschaften
mit Marrell, fihrend in der
Herstellung Abrollkippern so-
wie Kippvorrichtungen und
Cranab, filhrend bei Maschi-
nen fir die Forstwirtschaft,
einzugehen.

Multi-Dimension bedeutet sich
wandelnden Bediirfnissen
der weltweiten Mérkte mit
entsprechenden  Produkten
anzupassen. All das geht mit
Werten wie Topqualitat, Pro-
fessiondlitat und Innovation,
mit denen die Fassi Gruppe
grof geworden ist.
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Fassi Kran Verkaufe in 2012

Naher Osten

8,77%

Mittel - und Stiidamerika
3,95%

Asien

13,36%

Als internationale Firma mit Zugang zu neu-
en Markten und einem erstklassigen Produkt
hydraulische Krane kamen dann die strategi-
schen Vereinbarungen mit Marrell und Cranab
hinzu, was neue Perspektiven eroffnete.

Was sind die wichtigen Grinde Fassi in diese
Richtung zu fihren?

Zukunftsvorsorge, vor allem. Bekannt ist, das auf internatio-
naler Ebene das wirtschaftliche und soziale Umfeld extrem
komplex geworden ist. Alle Richtwerte als wichtige Faktoren
in bezug auf die kommerzielle und strategische Ausrichtung
haben sich in den letzten Jahren verdndert oder sind nicht
mehr vorhanden. Als Unternehmen missen wir uns diesem
Wandel entschlossen stellen. Konsolidierung alleine reicht
nicht. Die jingsten Investitionen in Marrell und Cranab
helfen unser Unternehmen zu &ffnen fir ein extrem breites
Spekirum an Produkten fir das Recycling, die Umwelt- und
Holzwirtschaft.

Recycling, Umwelt- und Holzwirtschaft sind eng
verbunden mit Energie und Nachhaltigkeit.
Alle Bereiche verzeichnet ein starkes Wachstum

™ ’\
-

Osteuropa

14,74%

Westeuropa

18,70%

In der Tat, wir brauchen ein neues Geschaftsmodell, das
sich in die gleiche Richtung, wie die Welt um uns und spe-
ziell Europa bewegt.

Man denke nur an die Richtlinien der Européischen Gemein-
schaft, die auf genaue Ziele zur Reduzierung von Abfall zie-
len, was sich direkt auf das Wachstum des Energiemarktes
auswirkt verbunden mit Recycling und energetische Abfall-
verwertung.

Wir kénnen jetzt eine breite Palefte an Lésungen fir Logistik,
Handling und Verarbeitung der Wertstoffe anbieten.

Im Groflen und Ganzen, was war der Ansatz
von Fassi in Richtung dieser neuen Geschafis-
felder?

Es ist mir wichtig zu betonen, dass sich weder Fassi, Marrell
noch Cranab grundlegend gedndert haben. Die Investitio-
nen sollen nicht unserer Identitat zerstéren.

Wir haben in die Herzen der jeweiligen Unternehmen ge-
schaut, um die Umsetzung von MaPnahmen zur Verbesse-
rung der gegenseitigen Starken einzuleiten, indem wir Res-
courcen und Strategien gemeinsam nufzen und anwenden.
Man bedenke das jedes Unternehmen Markifihrer in seinem



Bereich ist. Es ist ein Zusammenschluss starker Ein-
zelunternehmen. Das sollte man nicht unterschétzen.
Ich m&chte noch einmal darauf hinweisen, dass wir
uns enfschieden haben erneut in Europa zu investie-
ren, hier wo wir geboren und aufgewachsen sind.
Das ist die Wiege unseres Modells fir Geschatte.

Kurz, Fassi beschaftigt sich mit Innovati-
on im weitesten Sinne des Wortes, nicht
nur Produkt- und Prozessinnovation,
sondern auch Innovation durch neue Ge-
schafte. Aber was ist die Ubergreifende
Vision, die das alles zusammfasst?

Es ist ganz einfach. Wo wir auch immer sind und
was wir gerade machen, wir haben immer die
Grundsdtze von Quadlitét, Leistung und Innovation
zu wahren.

Dies sind die besonderen Merkmale des Fassi-Geis-
tes. Und wir wollen unseren starken Willen, sich
immer wieder neuen Herausforderungen zu stellen,
nicht vergessen.

Dies hat es uns erméglicht neue Wege in einzel
nen Bereichen zu gehen, mit der ganzen Kraft aus
der Tradition unserer Marke. Auch wenn heute in
unserem Unternehmen viele Sprachen gesprochen
werden und es weltweit in verschiedenen Bran-
chen aufgestellt ist, so zeigt seine DNA immer noch
die gleiche Persanlichkeit mit dem Motto ,Without
Compromise”.

Recycling, Umwelr
und Holzwirtschaft
sind eng verbunden
sind mit Energie
und Nochhoﬁ’igkeif,
Starkes VVachstum

in allen Bereichen. ..

GLOBALE dimension

DAS MULTI-SEKTOR UNTERNEHMEN
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Fassi INVESTIERT
in Marre' Wir spielen aut der gleichen

Anders und doch &hnliche Kulturen, unterschiedliche Se”e, um Zu ge\/\/|nnen : FOSS|

aber sich ergdénzenden Produkte und ein einziges . 50

Ziel: Sie wollen an die Spitze des Marktes. Dies Und d|e ]ErOnZOSBChe /\/\Orrel

ist eine gute Grundlage fur die Zusammenarbeit h b . o - l’]
zwischen Fassi und Marrel. Die traditionsreiche scnreloen eine neue Se”-e N nrer
franzésische Firma ist auf Wechselaufbauten for I"] h

Lkw spezialisiert. Fassi Italien und die Milira SAS, G@SC ichfe. von Jerome Semgy,
dem Generalimporteur von Fassi fir Frankreich in- G I"]H' ]Eh b . /\/\ |
vestierten gemeinsam bei Marrel. Eine Partnerschaft escharsiunrer oel arre
mit Vorteilen fur alle Beteiligten. Auf der einen Seite

kann Marrel seine Position auf infernationaler Ebene

Das franzosische
Unternehmen

ist international,
vor allem in
Europa und

den Vereinigten
Staaten, gut
eabliert. 2013 lag
der Exportanteil
bei 45 % vom
Umsatz.

durch die welweiten Prasenz der Fassi Gruppe ver
bessem, andererseits bekommt Fassi einen besseren
Zugang im Recycling- und Entsorgungssekior, wo
Marrel gut efabliert ist. Jerome Semay, Geschafffiih-

rer bei Marrel berichtet Gber das enorme Potential

dieser Transaktion, nebenbei wird eine neue Seite R

in der Geschichte beider Unternehmen geschrieben. 32 mllllonen }
Wie erleben Sie diese neue Partnerschaft € Umsatz 2013

in ihrer Karriere als FGhrungskraft?

Der Zusammenarbeit mit den neuen Akfiondren war

nafirlich ein ganz spezieller Moment, aber die An-




Gute

GESCHAFTSCHANCEN

Fassi hat eine weltweite Préasenz
durch sein dichtes und aktives
Netzwerk. Dies ist eine einzigarti-
ge Chance fir Marrel Fuss in neven
Landern zu fassen oder seine Posi-
tion dort zu verbessern wo bereits

vertreten ist.

Auf der anderen Seite ist Marrel
gut in der Recycling- und Abfall-
wirtschaft aufgestellt und kann
Fassi helfen hier starker in Ge-
schaft zu kommen.

passungphase verlief sehr schnell. Ich bin davon iberzeugt, dass diese
Partnerschaft eine fantastische Gelegenheit fir Marrel ist in den verschie-
denen Bereichen zu wachsen. Es ist sehr aufregend diese Entwicklung
begleiten zu kénnen.

Welches Unterschied macht es zu einem Industrieunter-
nehmen anstatt einer Fiananzgruppe zu gehéren?

Der wesentliche Unterschied ist, dass unsere Akfiondre Fassi und Miltra
wichtige Akteure in der Kran- und Hebetechnik fir Nutzfahrzeuge sind.
lhre Kenntnis des Marktes, ihr Know-how und ihre Marken sind wert
volle Ressourcen fir Marrel. Auch wenn wir immer noch groPen Wert
auf unsere Key Performance Indikatoren legen, so kénnen wir nun die
strategische Ausrichtung auf eine langfristige Basis stellen. Die Produktent-
wicklung und Investitionsplanung Icuft nun nicht mehr icéhrlich sondern
langfristiger, was gut ist, zumal nun alle Mitarbeiter mit einbezogen sind.

45%

Exportanteil 2013

PROTAGONISTEN

s, S i
Ampliroll

i

Jerome Semay, Geschdftsfihrer beiMarrel

Wie liegen die Stdrken in der Partner-
schaft zwischen Fassi und Marrel?

Krane und Hakenwechselgerate sind sich ergan-
zende Produkte. Beide Marken profitieren von der
jeweils anderen. Fassi und Marrel haben ahnliche
industrielle Strukturen.

Beide produzieren Hydraulikzylinder und ge-
schweifite Teile, wir Hakengerdte und Fassi fir
Krane. Franzosen und ltaliener sind sich Nahe und
verstehen einander schnell.

Darin liegt die Starke dieser Partnerschaft, weil
es Sinn fir Beide macht, ganz ohne einen Kultur-
schock.

2014 ist ein sehr arbeitsreiches Jahr, wo
sind die Prioritéiten und wie wollen Sie
diese umsetzen?

Prioritaten sind fur uns die Anpassung der internen
Organisation in das Fassi Netzwerk und Steige-
rung unseres Produktangebotes, um alle Kunden
bedienen zu kénnen.

Der erste Schriftt wird die Anpassung von lokalen
Besonderheiten auf unsere Produkiangebot sein.

Was sind die wichtigsten Anforderung
an ihre Mitarbeiter, um sie zu unterstit-
zen in dieser wichtigen Phase?

Flexibilitgt und Reakfionsfahigkeit werden die
Schlisselworter bei Marrel zur Unferstitzung dieses
ehrgeizigen Projekis sein.



WIT%S

25

ROMISE

Nr.15 - yahr 2014

schlief3t

sich Fassi an

Wenn es wahr ist, daB Einigkeit stark macht, dann ist die
Verbindung zweier Unternehmen vom Kaliber Fassi und
Cranab ein StartZiel Sieg. Auf dem Spielfeld gelten die
beiden Unternehmen fir sich bereits als Champion in ihrer
Sparte, hydraulische Krane und forstwirtschaftliche Gerdte.
Nun noch ein paar Worte von Fredrik Jonsson, Geschdfts-

fohrer der Cranab-Gruppe.

Ein neues wettbewerbsfahiges
Unternehmen agiert jetzt

auf internationaler Ebene,

um Ausristungen und
Maschinen fir die gesamte
Wertschopfungskette in der
Forstwirtschaft anzubieten:
Von der Aufforstung Gber
eine kontrollierte Nutzung der
Wailder bishin zur Logistik der
Holz-Rohstoffe.

Wie leben Sie die neue Partnerschaft in ihrer
Karriere als FGhrungskraft?

Das Gefihl von einem italienischen Partner ist ein sehr gutes
Gefthl. Wir hatten einen guten Start in diese neue Partner-
schaft und wir sehen in ihr viele Maglichkeiten in verschie-
denen Aspekten wie z. B. auf Produktebene, im Marketing
und der Produktion. Wir sind sehr an die Zusammenarbeit
mit Fassi interessiert. Ich habe ein sehr gutes Gefihl.

Warum die Entscheidung fir Fassi als Part-
ner, angesichts der neuen Herausforderung im
Marki?

Da Fassi ist stark bei Nutzfahrzeugen. Wir sind stark bei
Maschinen in der Forstwirtschaft. Die beiden Unternehmen
ergdnzen sich gegenseitig, was ein Grund dafir ist. AuBer-
dem sind wir uns sehr &hnlich. Beides sind Familienunter-
nehmen mit dhnlicher Auffassung und Unternehmenskuliur,
obwohl wir, geographisch gesehen, weit entfernt vonein-
ander sind.

Also denken Sie die Geschichte der beiden Un-
ternehmen ist es ahnlich?

Ja, ich glaube schon, vor allem wenn es um die Geschichte
und Mentalitat geht. Als wir merkten, dass Fassi ein altein



51%

Vimek AR
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Vertriebspartner
weltwerit

gesessenes Familieunternehmen ist, fielen uns viele Ahnlich-
keiten zwischen den beiden Unternehmen auf. Beide sind
produkt- und produktionsorientiert ausgerichtet. Wir machen
zum Teil die gleichen Maschinen. Wir schweifen, lackieren
und montieren und haben last but not least einen Ghnlich
Hintergrund. Wir sind auf Qualitat ausrichtet und agieren fle-
xibel wenn ein Problem auftritt. Wir kénnen Dinge auf kurzem
Wege und schnell veréndern. Dariber hinaus haben wir viel
Know-how und unsere Konstruktion tauscht sich eng mit der
Produktion aus.

Wo liegt nach ihrer Meinung die Stdrke dieser
Partnerschaft zwischen Fassi und der Cran-
ab-Gruppe?

Es sind verschiedene Fakforen, sehr wichtig ist uns unser Kran
Know-how, das bedeutet uns sehr viel. Wir sind mehr als
finfzig Jahre am Markt und Fassi ist genauso lange dabei.
Wir ergénzen einander. Aus diesem Grund sehen wir grofie
Chancen am Markt. Gemeinsam haben wir mehr Schlagkraft
im Vertrieb.

Wo sehen sie bedeutende Potentiale im Ge-
schaft?

Ich weif nicht, ob wir das hier alles erwdhnen sollten, aber
wir haben einen sehr interessanten Plan fir neue Produkte,
basierend auf der Tatsache, dass es ein grofes Interesse
an Produkten, die aus nachhaltig bewirtschafteten Wéldemn
stammen, gibt. Es gibt immer mehr Menschen, die wollen
ihre Hauser aus Holz bauen und Papier im Alltag verwenden.

Holz ist vielseitig - ein Energielieferant aber
auch fir Mébelproduktion geeignet...

Mehr und mehr Menschen verwenden Papier wie WC-Papier
zum Beispiel, auch Holzfasern sind interessant zur Llésung vie-
ler Probleme, beispielsweise als nachhaltiger Energielieferant
zum Schutz der Umwelt.

PROTAGONISTEN

Meinen Sie der Markt versteht heute schon wo-
von sie sprechen bzw. die Herausforderungen
mit Problem intellegent umzugehen ?

Wir sind von dieser allgemeinen Entwicklung abhangig und
werden unsere Ansfrengungnen im Krangeschéft verstérken.
Wir wollen in der lage sein die Bedirfnisse und Anforde-
rungen von Morgen mit Kran lésungen zu erfillen. Deshalb
werden wir sehr konzentriert die Entwicklung beobachten.
Es geht letztlich um Walder und um die beste Art und Weise
darin zu arbeiten.

2014 ist sicherlich ein sehr arbeitsreiches Jahr,
was sind lhre Prioritdten und wie wollen Sie sie
umgehen?

Unsere Prioritat ist natirlich dem Kunden das Beste zu biefen.
In anderen Worten, wir arbeiten an der Bereitstellung und
Lieferung von qualitativ hochwertigen Holzkranen die ihren
Preis Wert sind. Dazu missen wir vorher die richtigen Ent
scheidungen treffen in bezug auf Entwicklung von Produkten.
Heute legen wir die zukinftige Struktur fest. Das ist besonders
wichtig vor dem Hintergrund der Kooperation mit Fassi.
Kommunikation zwischen den Partnern ist sehr wichtig. Bisher
waren wir ausschlieBlich auf Waldmaschinen konzentriert.
Die Zusammenarbeit mit Fassi hilft uns in der Kreislauf- und
Recyclingwirtschaft Fuss zu fassen.

Die ndachste IFAT Ausstellung wird also das Er-
eignis zur EinfGhrung der Gruppe?

Absolut! Das wird bei den Perspekfiven fir uns sehr inferes-
sant werden.

Was sind die wichtigsten Anforderungen an die
Mitarbeiter, um Sie in dieser wichtigen Phase zu
unterstitzen?

Beide Unternehmen haben viel Erfahrung und Know-how.
Dies ist eine gute Gelegenheit fir uns neue Markte anzu-
gehen. Neue Produkte werden folgen. Unser Hintergrund ist
das Know-how gerade auch bei unseren Mitarbeitern. Ein
erster Schritt ist die Kommunikation mit allen Mitarbeitern also
Produktion, Einkauf, Entwicklung und natiirlich auch das Mar-
keting missen umfassend iber die Chancen der Kooperation
informiert werden. Nur so kénnen Ideen zuriickflieBen.

Mit Fassi ist eine sehr gute
Zusammenarbeit der beiden
Untemehmen maglich. Fassi
ist stark bei Nutzlahrzeugen
und wir sind stark bei Mo

schinen in der Forstwirtschaft
- eine gute Erganzung fur
beide.
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Die neuen
PERSPEKTIVEN

Fassi setzt sich keine Grenzen bei der Innovar
fionskraft und fchigkeit. Technologien und An-
wenderbedirfisse haben dem Unternehmen
Zugang zu neuen und noch nicht erschlossenen
Méirkien geebnet fir Krane auf Nutziahrzeugen
und diversen Arbeitsmaschinen.

Die Verénderung in den Méarkien - vor dllem
die Probleme in der Bauwirtschaft — sind for
Fassi ein starker Anreiz auf Suche nach neuen
Absatzméglichkeiten.  Positive Ergebnisse sind
bereits sichtoar. Krane von Fassi sind dabei in

Fassi - die Verdnderung auf den
Markten fGhrt zur Suche nach neuen
Absatzméglichkeiten. Die Krane fir den
europdischen Markt wurden teilweise
an die speziellen Bedirfnisse der
Branche angepasst, sind aber in ihren
wesentlichen Merkmalen unverédndert.

Bereichen wie Forstwirtschaft, Marine, Logistik,
Eisenbahn und Verteidigung Fuss zu fassen. Die
Innovationskraft von Fassi ist ungebrochen. Der
Fokus der Fassi Gruppe hat sich auf die Ent
wicklung und Produkfion von neuen Technolo-
gien eingestellt. Nicht mehr nur Krane, sondem
auch ergdnzende Produkie werden in der be-
kannten Fass-Qualitat hinzukommen.

Dieser Ansafz spiegelt sich in dem kirzlichen
Erwerb Marrel und der Parinerschaft mit Cran-
ab wider.

Nr15-yahr 2014 (OO

Die Gruppe setzt sich einen
neuen Fokus bei Entwicklung und
Produktion von neuen Technologien.
Nicht mehr nur Krane, sondern
auch Produkte, die es bisher nicht
im Programm waren kommen in
der bewdhrten Qualitéat wofir die
Marke Fassi steht.



Neuve SZENARIEN

FUr Fassi wachst die Zahl der Anwendungen durch
neue Branchen: Forstwirtschaft, Marine, erneuerbare
Energie, Logistik, Eisenbahn und Verteidigung. Dank
der Innovationskraft und Nahe zum Bedarf der
Kunden ist dies moglich

Marrel

Fassi hat einen maPgeblichen Anteil an der Marrel SAS,
einem traditionsreichen  franzosischen  Hersteller  von
Abroll-  und  Absetzkippern,  Scherenkippvorrichtungen
und Hydraulikzylindern erworben. Der Markifihrers bei
Lkw-Kranen erweitert damit sein Produktprogramm  fiir
den Nutzfahrzeugsekior durch Wechselaufbauten. Damit
kann der Vertrieb von Fassi seinen Kunden neue Produkfe
anbieten. Die Ubernahme von Marrel wurden gemeinsam
mit der Milira SAS, seit 1978 Generalimportuer fur Fassi

Krane in Frankreich, durchgefihrt.

Cranaba
& marrel

Cranab

Die Fassi Gruppe ist jefzt einer der Hauptaktiondre bei
Cranab, dem schwedischen Hersteller und MarktfGhrer
bei Holzkranen. Dies ist besonders interessant da Cran-
ab kirzlich die Marken Slagkraft und Vimek Gbernommen
hat. Das sind Hersteller von Maschinen fiir die Aufforstung
und Bewirtschaftung von Wéldern. Dies biefet einen star-
ken Einstieg, gerade auf internationaler Ebene, in die
Forstwirtschaft mit Maschinen fir eine umweltgerechte und
nachhaltige Bewirtschaftung von Waldemn.
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1919 gegrundet entwi-
ckelte dg NZOS In=
ternehmen mit “Ampliroll”
den weltweit ersten Abroll-

kipper. Absetzkipper und
Scheren- Klppmecl!:amken
kommen hinzu.
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Die Geschichte des Fahrzeugbauers beginnt in einen
kleinen Ort in der Nahe von Lyon in Frankreich. 1919
in Andrézieux-Bouthéon gegriindet, begann fir Marrel
eine rasante Entwicklung durch fir seine Zeit revolu-
tiondre Erfindungen im Fahrzeugbau. Heute ist das
Unternehmen ein fihrender Anbieter in Europa.

l Produktionsplan
60 Handler weltweit
26 000 m?2 Produkfionsflache

Viele der Entwicklungen entstanden in den letzten 50
Jahren: ScherenKippmechanik fir Kipper, Ampliroll der
erste Abrollkipper weltweit und Absetzkipper. Alle Sys-
teme sollen die Arbeit erleichtern bzw. die Effizienz der
Cerdte verbessern. Die Produkte zeichnen sich durch
lange lebensdauer und niedrige Betriebskosfen aus.
Rasch gewachsen gilt Marrel als innovationsfreudiges
Unternehmen, das auf Qualitat besondere Wert legt.
Es bietet modernste und hochwertige Produkte.

Marrel erfindet Marrel erfindet

Erstes hydrouli- das Sche- den Ampliroll
sches Kippsystem

Grindung
der Marrel

SAS

& & b

renKipp-System Abrollkipper
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Die PRODUKTE

Ampliroll

Der Ampliroll ist durch sein geflliges Design kombiniert mit hohem
Arbeitsdruck ein zuverléassiger Abrollkipper mit hoher Effizienz und
Produktivitdit.

Absetzkipper

Die Absetzkipperfamilie umfasst 2 leistungsstarke Baureihen,
ist aus hochfesten Feinkornstahl gefertigt und fir eine hohe Ein-
satzdauver ausgelegt.

O/\/\orre UNIVERSUM

Neue SZENARIEN

Die Produktion

Innovation ist bei Marrel ein Prozess von der Idee bis zum
fertigen Produkt. Produktionstechnik auf dem neuesfen Stand
sichert eine hohe Effizienz, aber vor allem die héchste Prézision
in allen Produktionsphasen, kurz ein hervorragender Standard.

Das Know-how

Die franzdsische Firma verfigt ber eine lang-
ichrige Erfahrung und Know-how bei der Ver-
arbeitung von Blech. Aus diesem Grund nutzt
es die besten Stahle fir ein optimales Leis-
tungs-/ Gewichtsverhdliis bei den Produkten.
Marrel war eines der ersten Unfernehmen das
hochfeste Feinkornstchle einsetzte.

Das Team
Cut ausgebildete und qualifizierte Mitarbeiter sichemn eine hohe
Qualitét der Produkte bzw. sorgen fir einen erstklassigen After-
Sale-Service.

Hydraulikzylinder

Bereits 1934 stellte Marrel, als eines der ersten Unternehmen einen
hydraulisch arbeitenden Kipper vor. Heute wird ein umfassendes
Programm an Zylinder angeboten.

Scherenkippmechanik

Marrel ist der Erfinder der Scheren-Kippmechanik fiir Kipper
und arbeitet stéindig an der Weiterentwicklung. Es umfasst
Kippvorrichtungen fir Hinter-, Zwei- oder Dreiseitenkipper.

Marrel USA
wird gegrin-

det

Teilung und
Crindung der
Bennes Marrel
Tochtergesell

schaft

Neuve 3 t Marrel kommt
Abrollkipper mit zur Fassi Grup-
Knickarm pe

1998
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Wehltweit fUhrend

bei Maschinen fur

die

Im Norden von Schweden werden
modernste Holzkrane fur die Logistik
sowie Arbeitsmaschinen fir die
Forstwirtschaft - gefertigr.  Weltweit
anerkannte Lésungen sind mit dem
Namen Cranab verbunden.

Das Unternehmen hat seine Wurzeln
im hohen Norden des landes,
umgeben von Waldern, Seen und
Flussen, nur einen Katzensprung vom
Bottnischen Meerbusen entfernt. Der
Hauptsitz befindet sich in Vindeln,
nicht weit von Umed (700 km
nordlich von Stockholm), im Distrikt
Vasterbotten  dem  Zentrum  der
riesigen schwedischen Waldregion.
Die geographische lage des
Unternehmens erklart seine Berufung
zur Herstellung von Forstmaschinen.
In dieser einzigartigen Region in
der Welt, startete vor mehr als vor
finfzig Jahren das Unfernehmen
und ist heute infernational anerkannt
for sein besonderes Know-how.
Erfahrung und Know-how in der
Forstwirtschaft und der enge Kontakt
zu den Anwendern sind der Garant
for eine stetige Verbesserung und
Weiterentwicklung der Produkte.

Verteilt auf 2 modeme Werke
in Vindeln sind dort insgesamt
150 Mitarbeiter beschéftigr. Das
Unternehmen  arbeitet zudem eng
mit der schwedischen Forstbehérde
zusammen, um Maschinen fir eine

Cranab2a

umweltschonende und nachhaltige
Bewirtschaft von Waldern zu bauen.
Dies ist Basis und Verpflichtung  fur
Spitzenprodukte von Cranab.

MEILENSTEINE

ABS - Service

Cranab wurde 1963 von den
Jonsson-Bridern Rune und Allan
gegrindet. Bereits 1959 hatten die
Unternehmensgrinder schon erste
Krane gebaut. Zu dieser Zeit fihrten
sie allerdings noch ein Service-
Center fur die Hydraulikbaggerfirma
ABS., wolfir sie auch Baggerloffel
fertigten. Die ersten sieben Krane
wurden zwischen 1959 und 1960
hergestellt. Es waren sehr einfache
Maschinen, bestehend aus einem
Rohr als  Kranarm und  einem
Hydraulikzylinder ~ zum ~ Heben.
Ab 1961 war der Kranausleger
bereits faltbar und mit einem Greifer
ausgerustet. Aufgrund des sfefigen
Wachstums wurde 1963 die Firma
Carnab gegrindet.

Die Griindung der Cranab

Das Jahr 1963 markierte einen
Wendepunkt: Auf der einen Seite,
die Jonsson Briider wollten weiterhin
Krane herstellen, auf der anderen
Seite kaufte der Unternehmer Karl
Ragnar Aastrém die Firmenanteil von
Rune Jonsson und damit das wurde
das Unternehmen dann umbenannt

am Markt

Die perfekte Synergie aus
Know-how und Erfahrung
bei Maschinen fir die
Forstwirtschaft.



Das neue Jahrtausend 2002 gab es einen weiteren
Figentimerwechsel bei  Cranab: Die  Partek
Corporation wurde ein Teil von Kone. 2004 viel
Valmet loggings an Komatsu. Diese Verdénderung
ermdglichte  der  Grinderfamilie  und  speziell
Fredrick Jonsson, dem aktuellen Geschéftsfihrer
den Wiedereinstieg ins Unternehmen. 2005 wurde
Cranab wieder eine schwedische Firma.  Friedrik
Jonsson ein Neffe des Griinders und Hans Eliasson,
ein orfsansdssiger Unfernehmer im Bereich der
Forstwirtschaft Gbernahmen Cranab.

Cranab auf3erhalb von Schweden

Nur ein Johr nach der Grindung exportierte Cranab
seine Produkie bereits. Die erste Exportlieferung war
ein Auftrag aus Finnland.

Es war ein Hydraulikkran mit Greifer fir die
Forstwirtschaft. Ab 1967 exportierte man  schon
auberhalb von Skandinavien nach Jugoslawien und
Frankreich. 1970 hatte Cranab in Finnland einen
Markanteil von ungeféhr 85%. Das Wachstum wollte
nicht aufhéren. Heute ist Cranab einer der weltweit
groBten Hersteller von Kranen fir den Holzumschlag.

Jahre Geschichte  Mitarbeiter

in Cranab. Die neu gegrindete Unternehmen wuchs
weiterhin stetig, so dass 1964 eine neue und
groBere Produktionsstétte (Cranab 1) gebaut wurde.
Zwischen dem Ende der 1960er und den frihen
1970er Jahren stellte Cranab viele Innovationen vor
und entwickelte immer wieder neue Lésungen, die

schlieBlich zu den wohlbekannten Modellen wie
dem SK3000, dem SK4000, dem SK5000, dem
SK7000 und dem SKQOOO. Dieses Wachstum mit
deutlicher Steigerung der Marktanteile fihrte zum
Bezug einer zweiten Produkfionsstatte (Cranab 2)

im Jahre 1972.

Die Akquisitionen

Die Spezialisierung des Unternehmens auf dem
Kran Sektor lauft weiter und im Jahre 1974 stellte
Cranab seinen ersten LkwKran vor. In gleichen
Jahr wurde die Firma von Jonsereds gekauft und
nur 4 Jahre nach diesem Eigentimerwechsel an
den belgischen multinationalen Hiab Foco Konzern
verauBert. Die Innovationskraft blieb ungebrochen.
1978 wurde der erste Kran mit Parallel-Ausleger
entwickelt und vorgestellt.

In den 1980er Jahren wurde die Firma wieder
schwedisches Eigentum und 1988 von Valmet
loggings erworben. Nur sechs Jahre spater kam
Valmet Lloggings zur Sisu-Corporation, die 1996
wiederum von der gréBeren Partek Corporation
Gbernommen wurde.

Die fundierten Kenntnisse Uber Wald
und Forst und die Néhe von Cranab
zum Lebensraum Waldes schufen
ein tiefes Verstandnis der sich wan-
delnden Bediirfnisse in diesem spe-
ziellen Markt und fihrte zur Entwick-
lung und Erprobung neuer Produkte.
Cranab verteilt sich auf zwei modern
ausgestatteten Werke und arbeitet
mit schwedischen Wald-Rangern
vor dallem wdhrend der Entwick-
lungs- und Erprobungsphase eng
zusammen. Diese Zusammenarbeit
in Verbindung mit dem Einsatz mo-

derner Technologien ist die beste
Garantie dafir, dass Cranab Krane
alle Anforderungen in diesem spe-
ziellen Segment bestens erfiillen,
letztlich auch durch sein Liebe zum
Detail. Den hoch qualifizierten Mit-
arbeitern helfen neueste Maschinen
in der Produktion. Cranab Produkte
missen strenge Tests vor der Markt-
einfihrung durchlaufen. Die Kontrol-
len des schwedischen Unternehmens
erfilllen nicht nur aktuellen sondern
bereits avisierte und hértere Bestim-
mungen der Zukunft.

S

r——

Labeia
Liwired



WITHQUT
COMPROMISE

Nr.15 - yahr 2014

der

Craft 601 ,, ©
WElr Ry il

Als fohrendes Unfernehmen im Bereich der Pflege von Ge-
holzen aufzusteigen war das Ziel. Die Konsfruktion und
Herstellung der besten und innovativsten \Werkzeuge war
der Weg zur Erreichung dieses Ziels.

Die Schaffung einer neuen Generation von high-quality Bo-
denpflegemaschinen wurde zum gréften Erfolg. Dies ist in
aller Kirze die Geschichte der Slagtkraft AB, einer schwe-
dische Firma die vor mehr als einem halben Jahrhundert in
Vindeln gegrindet wurde.

Mit seinem besonderen Fokus auf die Umwelt und einer
engen Beziehung zur waldreichen Region fihrten zur Her
stellung von Maschinen zur Bodenpflege im Unterholz. In
Schweden sind die Waélder ein wichtiger Aktivposten und

Innovation im Dienste
der Forstwirtschaft. Eine
neue Generation von
Bearbeitungsmaschinen
erobert die Welt.

ihr Schutz und die Pflege ein unverzichtbares Anliegen .
Durch langjéhrige Erfahrung und starke Innovationskraft er-
arbeitete sich das Unternehmen eine fihrende Position als
Anbieter auf dem internationalen Markt. Nord- und Stidame-
rika, Ost und Westeuropa, Ostasien, Sudostasien, dem
Nahen Osten und Afrika sind heute die Absatzmérkte. Die
Maschinen der Marke Slagtkraft Maschinen sind mit einem
einzigartig robusten Schneidwerkzeug ausgestattet: Hieraus
entwickelte man die Baureihe SH. Sie ist einfach, robust und
leicht zu pflegen.

Sie bieten eine auBergewshnliche guten leistung in der
Forstwirtschaft: Einen prézisen und sauberen Schnitt kombi-
niert mit Stabilitat und langere Llebensdaver.



Die Uberragenden Einsatzeigenschaften dieser neuen
Schneidmaschinen sprechen fir sich.

Dariber hinaus biefet das neue Design eine bessere Anpas-
sungsfahigkeit  bei unebenem Boden und gleichzeitig mehr
leistung. Dadurch ist es maglich geworden , dass ein Fih-
rungshaken entfallen kann und trotzdem eine saubere Arbeit
im Unferholz geleistet wird.  Die neue SH-Serie ist in funf
verschiedenen Schnittlangen mit 125, 150, 170, 190 und
210 cm erhdltlich.

® Die Craft 401 basiert auf einem IVECO 4-Zylinder Motor.
Mit SC45-Gelenkarm ausgestattet mit H150 Schneidgerdt
betrégt die Reichweite 6,3 m. Die Craft 101 lgsst sich auch
an andere Krane und Schlagschneider montieren.

® Die Craft 601 basiert auf einem IVECO &-Zylinder Motor
mit einer Leistung von 129 kW. Mit SC85 Gelenkausleger
und H170 Schneidgerat betrégt die Reichweite 8,3 m.

Die Craft 601 kann in Verbindung mit der SC85 Kran alle
Schneidfraser vom H125 bis zu zum H210 aufnehmen und
bedienen.

*Die Craft 601 basiert auf einem IVECO 6-Zylinder Motor
mit einer leistung von 129 kW. Mit SC12 Gelenkarm und
H170 Schneidgerat betragt die Reichweite 10 m.

Ein Rahmen fir TAUSEND TRAKTOREN

Der kompakte Anbaurahmen von Slagkraft lésst sich
leicht an Tragertypen anpassen.
Er ist ausgestattet mit eigenem Hydraulikkreislauf wel-
cher Gber die Zapfwelle am Traktor betrieben wird.

Eine separates Ventil steuert den Druck im System.
Die Grofle des Traktors definiert die Auslegerlénge der
Slagkraft Ausristung.
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KLEINE Maschinen

fUr grofie Walder

Wenn Grolde zahlt: kompaktes Technologien im
Dienst der Umwelt. Professionelle Losungen aus
Schweden, mit minimalem Platzbedarf.

Spitze bei Leich’rmaschinn

ur DEN FORST

Vimek ist ein weltweit fUhrendes
Unternehmen in der Herstellung leichter
Forstmaschinen die Orte erreichen wo
andere nicht hinkommen.

Das Ausholzen von Waldern bringt neues Leben hinein
und ist gleichzeitig ein wertvolles Hilfsmittel Rescourcen
in die nachste Generation weiterzugeben.

Diesem einfachen Gedanken liegt die Téatigkeiten von Vi-
mek zu Grunde, dem Markifihrer bei der Herstellung von
leichten Forstmaschinen.

Man mub nicht unbedingt riesige Maschinen bauen, um
ein Riese zu sein, im Gegenteil. In der Forstwirtschaft sind
geringe Abmessungen oft ein wichtiger Mehrwert, vor al-
lem beim Durchforsten in zu dicht gwordenen Waldern.
Cegrundet am Ende des zwanzigsten Jahrhunderts in
Llidvagen, im Norden von Schweden, hat Vimek sich mit

schnellen, einfachen und intelligenten Maschinenldsungen
einen Namen gemacht. Die Fahigkeit auf Kundenwiinsche
zu horen und einzugehen ist ein weiterer Erfolgsgarant.
Dies ist der Ausgangspunkt fir das leichte und kompakte
Equipment des Unternehmens fir Menschen die beschlos-
sen haben in der Forstwirtschaft zu investieren, egal ob
im offentlichen und im privaten Sekfor.

Forsttechnik der Firma Vimek ist in enger Kooperation mit
Kunden und Handlern auf der ganzen Welt entwickelt
worden. Vielleicht liegt es daran, dass die Maschinen so
nutzerfreundlich, langlebig, einfach bedienbar, leistungs-
stark oder auch umweltfreundlich sind.



Bodenfreiheit

Ein weiterer Fokus des Unternehmens
liegt im Bau GuBert kompakter und sehr
gelandegangiger Maschinen in allen
Baureihen. Nur so ist das Arbeiten in
dicht stehenden Gehdlzen wirtschaft-
lich und umweltschonend realisierbar.
Schwache Hoélzer kénnen beim Durch-
forsten so einfach und schnell entfernt
werden, ohne die starken B&ume zu be-
schadigen.

Mit diesen Starken und der Speziali-
sierung des Unternehmens auf diesen
Sektor sind die Maschinen von Vimek
auf der ganzen Welt gefragt. Sie helfen
die Qualitat der Walder zu verbessern,
weil sie hocheffektiv und umweltscho-
nend ihre Arbeit verrichten.

Tragfchigkeit

Neue SZENARIEN

CAT - Motor

leicht und KOMPAKT

MINIMA R

Eine neue Generation von Maschinen, die
sich extrem einfach bedienen lésst dank:
Allradantrieb mit Servolenkung, ab Werk
mit breiten Reifen und Joystick mit 2 op-
tionalen Einstellungen. Aufgrund der Ser-
volenkung, einer Bodenfreiheit von ca.
40 cm und einem Doppel-Bremssystems,
welches ebenfalls den Trailer bremst, lasst
sich der Minimaster hervorragend mané-
verieren und ist perfekt fir seinen Einsatz
abgestimmt.

Vom Modell 606 TTEX bis zum 610

Vimek bietet eine breite Palette an Ladema-
schinen, vom leichten 606 bis zum mdchti-
gen Modell 610, welches mit einer Tragfé-
higkeit von 5.000 kg, ausgestattet mit einem
60 PS CAT-Motor der neuesen Generation
die leistungsstarkste Maschine ist. Sie ist mit
einem hydrostatischen Antrieb von Bosch
Rexroth ausgestattet.

TDas erweiterte Harvestermodell 404 T5
ist ausgeriistet mit einem neuen umwelt-
freundlicheren Motor sowie einem neuen
Aggregat.

Die Kabine bietet einen angenehmen Fahr-
komfort. Extrem niedrige Betriebskosten
sowie ein geringer Wartungsaufwand
sorgen fir eine gute Wirtschaftlichkeit.
Dieses Modell ist Teil einer neuen Generati-
on von Baum-Erntemaschinen.

Die vordere Lenkachse ist breiter als die
Maschine (1,80 m oder 2,15 m). Durch
eine neue und moderne Steuerung mit
Anzeigedisplay und Joystick lasst sich die
Maschine gut manévrieren und lenken. Ein
niedriger Verbrauch und der erschwingli-
che Preis machen das Modell 404 T5 zu
einer vergleict ise kostengiinstigen
Investition.
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trifft auf

Die richtige Balance zwischen
Schutz und der Entwicklung
des Waldes. Werkzeuge fur

Pllege und Regeneration

@ BRACKE FOREST

Ein Pionier in der Entwicklung von

Technologien zur Pflege von Béden.

20

Mitarbeiter

1922

Grindung
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» Technologie

UMWELI

Seit 1922 stellt Bracke Forest Gerdte und Maschinen fir
die Forstwirtschaft her. Beim Bau der Maschinen achtet das
Unternehmen auf einen maglichst schonenden Umgang
von Boden und Umwelt, ohne dabei auf technische und
wirtschaftliche Effizienz in der Forstwirtschaft zu verzichten.
So war Bracke Forest der erste Hersteller von Maschinen,
mit denen umgedrehte Schollen zu Pflanzhigeln aufgewor-
fen werden. Diese Methode erhdht den Volumenzuwachs
ie nach Bodentyp um 20 bis 100 %. Dadurch erhalt die

Pflanze mehr Licht und Wasser.

Die Nahrstoffversorgung und die Wurzelentwicklung wer-
den verbessert. Gleichzeitig verringert sich das Risiko des
Ausfrierens mit Frostschaden und Insekfenbefall. Die gute
Vorbereitung des Bodens ist die Grundlage fir eine nach-
haltig ausgerichtete Forstwirtschaft. Sie schafft die Voraus-
setzung dafir, dass Pflanzen und Saatgut Gberleben und
gut wachsen. Die gesamte Produktentwicklung erfolgt in
enger Zusammenarbeit mit forstwirtschaftlichen Unterneh-
men, Auftraggebern und schwedischen Forstwissenschaft-
lern.

Die Fabrik liegt im nordschwedischen Bracke etwas au-
Berhalb von Ostersund. Der grobte Teil des Absatzmarkis
befindet sich auBerhalb Schwedens. Die wichtigsten aus-
landischen Kunden sind im nérdlichen Nadelwaldgurtel
angesiedelt, z. B. in Kanada und Finnland. Allerdings
wachst auch das Inferesse in Asien, Sideuropa und Russ-
land von Jahr zu Jahr. Bracke Forest beschaftigt 20 Mitar-
beiter. Die Forstmaschinen lassen sich in drei Kategorien
einteilen: Bodenaufbereiter mit Hochleger und Graben-
zieher, Pflanz- und Saatmaschinen und Fall- und Energie-
holz-Sammelaggregate.



Neue SZENARIEN

Brake Forest LOSUNGEN

Scheibenegge
Das Cercit eignet sich fur die Bodenaufbereitung im schweren
Celande mit vielen Steinen und Reisig.

Hochleger

Die Bracke Hochleger sind fir mitielgroPe oder grofe Forwar
der ausgelegt. Durch seine Flexibilitdt ist die AusrUstung eine gute
Wahl in schwierigem Geldénde.

Pflanzmaschinen
BrackeMaschinen erméglicht eine effekiive Bodenaufbereitung
und Pflanzung auf jeder Art von Untergrund.

Maschine zum Baumschneiden und Produktion von
Biomasse

In einer Maschine vereint sind Baumschnitt und Einsammeln mogr
lich, was ein hocheffektives Ernten wertvoller Sortimente, wie z.B.
auch Biomasse erlaubt.
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Es wird immer wichtiger schnell auf Marktbedirfnisse zu re-
agieren, ja sie vielleicht sogar vorher zusehen. Die neue
AZ-Serie ist ein Schritt in diese Richtung. Aktuell gehen zwei
Kran Modelle an den Start, die mit angebauter Zusatzaus-
ristung zusammenlegbar sind.

Sie sind die Antwort auf Anforderungen aus dem Markt
nach einer schnellen Logistik im Einsatz. Mit dem F165AZ
und dem kleineren F145AZ kann die Pritsche des Lkw frei
bleiben.

Die AZ Krankonstruktion hat eine neuartige Geometrie im
Vergleich zu herkémmlichen Ladekranen. Dies ermaglicht
erst ein Zusammenlegen mit angebautem Zubehdr wie bei-
spielsweise einem Mehrschalengreifer. Diese Lésung beriick-
sichtigt eine kommende europdische Richtlinie die vorsieht
das ladung, zum Beispiel Schitigut auf der Pritsche beim
Transport auf der Strafle  abgedeckt werden muss bzw. die
Pritsche geschlossen sein muss. Sobald die nationalen Vor-
schriffen wirksam werden und das Ablegen eines Kranes
mit Zusatzausristung Uber der Pritsche untersagen kénnte
dieses Feature ein inferessante Vorteil sein. Dank ihrer in-
novativen geometrischen Lésung, der umgekehrten Faltung

Der F145AZ und F165AZ
verfigen Gber zwei
hydraulische Ausschibe,
eine Reichweite von 8 m und
Tragfdahigkeit von 14,0 tm
bzw. 15,7 tm.

des cuBeren Auslegers, sind die zusammengefalteten Kra-
ne ungewohnlich kompakt gegeniber vergleicherbaren
herkommlichen Modellen. Das Krankonzept der neven AZ
Serie spiegelt voll und ganz die Philosophie von Fassi wider
mit innovative Lésungen zu einer Verbesserung der Leistung
beizutragen, ohne dass dabei Kompromisse in der Zuverlas-
sigkeit eingegangen werden mussen.

Alle Hydraulikschlduche sind innerhalb des Kranes verlegt.
Im Einsatz und auch im Transportzustand sind die Schldu-
che damit bestens geschitzt. In der Standardversion ist der
F165AZ und der F145AZ mit einem Ventilblock von Hydro-
control ausgestattet. Optional ist auch eine Proportinalsteu-
erung von Danfoss erhdlilich, wie auch eine Funksteuerung
des Typs RCH / RCS, einschlieBlich GAS (Grab Aufomatic
Shake) -Funkfion. GAS ist eine software-basierte Steuerung
und Uberwachung eines Zwei- oder Mehrschalengreifers
am Kran. Sie sorgt fir geschmeidigere und ziigige Arbeifs-
laufe einschlieBlich einer ,Schittelfunktion” zur Unterstitzung
der Restentleerung des Greifers. Die AZ Kranreihe ist in ent-
sprechender Aufbauversion sowohl fir rechts- als auch fir
linksgelenkte Nutzfahrzeuge erhélilich.
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i Technische Merkmale

Technische Merkmale

Tragfahigkeit bis 14,0 tm

Max. hydraulische Reichweite bis 8,25 m

Abmessungen L 1.08 m , B 2.50 m, H2.64 m
FX500-Stevereinheit

Steverblock von Hydrocontrol

Aktive Version [ .0): Zahnstangenschwenkwerk 415° Drehung

Hubkraft

14,0 tm

Hydraulische Reichweite

8,25 m

F145AZ.0.22 & F165AZ.0.22

* FX500 *FEUM *MDL *CPM UHSS FWD cQ RPS
Flﬂl El!dmnlt I::rumujm Ulzra High ch“hldl Cant Qualiry Rack and Pindon
Eum-nl.rmdlun Serength Sueel System

I D D D 3 D 3

* Compulsory for EU market
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Technische Merkmale i

Tragfahigkeit bis 15,7 tm

Max. hydraulische Reichweite bis 8,25 m

Abmessungen L 1,08 m, B 2,45 m, H 2,64 m
FX500-Stevereinheit

HC/D4 Steuerblock von Hydrocontrol

Akfive Version (.0): Zahnstangenschwenkwerk 415° Drehung

Hubkraft

15,7 tm

Hydraulische Reichweite

8,25 m

D850 D900 S800 S900 *FSC/H oTC GAS RCH/RCS OHT FS
Digital Multifunction | Digital Multifunction Multidunciicn Multidunction Fasd Stabiliy mhmmﬂe Grabﬂ-umrnm-c RAadia Remote Chutrigger
Distributor Bank Déstributor Bank Distributor Bank Distributes Bank Control  High Cantral Hydraulic Tilt

mmmmmmmm F'E‘rfn‘rm‘anc"-' m
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"Die rote Welle”

nach UBERSEE

Guter Kundendienst
und die Fahigkeit
zur Anpassung:
Dies sind der
Schlissel zum
Erfolg von

Fascan, seit 22

Jahre Fassi’s
Niederlassung in
den Vereinigten
Staaten, so

Bernie Faloney,
Prasident una
Geschaftstihrer des
Unternehmens

FASCAN

International

Das Unternehmen
hat 29 Mitarbeiter
und ist mit einem
Netz von mehr als
60 Handlern und
Uber 200 Service
Centern gut aufge-
stellt.

Die Partnerschaft begann vor iber
20 Jahren, entwickelte sich positiv
und ist heute starker denn je frotz
der aktuell komplexen wirtschaftli-
chen Situation. Wir sprachen iber
die Zusammenarbeit zwischen Fassi
und Fascan mit dem nordamerikani-
schen Vertriebspartner.

Président und Geschéftsfihrer Ber-
nie Faloney erklart uns in einem
Interview die Hintergrinde der Zu-
sammenarbeit sowie die Perspekti-
ven: Neben der Bauwirtschaft konn-
ten mit der Ol und Gasindustrie und
dem Militar neue Absatzmérkte er-
schlossen werden. Das beachtliche
Serviceangebot erleichterte  den
Einstieg in diese Branchen.

Der US-Markt ist fir Fassi ein
strategischer Markt gleich
nach der Europdischen. Seit
2007 ist der Absatz gestie-
gen und belegen die richti-
gen Entscheidungen getrof-
fen zu haben. Hat sich der
Einsatz gelohnt?

Vor 2007 hat Fascan viele Krane
in die Bauindustrie an Dachdecker,
Betonfertigteil-Unternehmungen,
Gebdaudeausrister und andere ge-
liefert. Die Finanzkrise von 2007
brachte einen Abschwung in der
Branche und wir bei Fascan Inter-
national mussten uns nach neuen
Absatzméglichkeiten und Markten
umsehen. Unsere Strategie war
JLean & Mean” um zu berleben.
Wir mussten mit der gleichen Mann-
schaft mehr Wachstum und Umsatz
generieren. Genau das haben wir
dann auch geschafft.

Generell hat sich die Wirt-
schaft gedndert. Die Bau-
branche war durch eine
starke Krise erschittert und
Unternehmen wie Fascan

Bernie Faloney Prasident und
Geschdéftsfuhrer von Fascan

mussten sich neu orientie-
ren. Wie hat ihr Unterneh-
men die Situation bewadiltigt
und neue Kundenkreise wie
die US Armee erschlossen?
Die Baubranche war fir Fascan
der bedeutendste Absatzmarkt fir
Krane von Fassi. Die Entwicklung
ging nicht langsam nach unfen. Es
war auf einmal einfach Schluss.
NICHTS GING MEHR. Die einzi-
gen Markfe wo sich noch etwas tat
waren die Ol & Gasindustrie und
beim Militar. Fir den Zugriff auf die-
se Markte mussten wir unser Denken
andern was wir auch gemacht ha-
ben. Ich bin froh sagen zu kénnen,
dass wir nicht zuletzt mit Hilfe von
Fassi den Umschwung hinbekom-
men haben. Wir berlebten nicht
nur wirtschaftlich sondern zusam-
men mit dem wieder kommenden
Bausektor erzielten wir in diesem
Zeitraum sogar ein  Wachstum,
denn wir verkaufen nun mehr Fas-
si Krane. Dies zeigt die Bedeutung
der Diversifikation in Markisegmen-
fe. Eine weitere wichtige Strategie
von Fascan war die Konzentration
auf den Produkt Support, was gute
Resultate brachte.

Fassi wird mehr und mehr
global, 6ffnet sich der Inter-
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™ Mitarbeiter | Handler

nationalisierung seines Unternehmens, um un-
terschiedliche Mdrkte zu bedienen. Wie sehen
Sie ihre Einflussméglichkeiten bei Fassi?
Wéhrend der Rezession von 2008-2010, hatte ich den Ein-
druck, dass wir eine Menge Einfluss bei Fassi hatten, vor
allem bei unseren anti-lED Projekt fir das US-Militar. Bisher
haben Fassi/Fascan mehr als 1.800 dieser Krane weltweit
an sieben verschiedenen Armeen verkauft. Es gab auch viele
von Fascan vorgeschlagene Modellanderungen, um sie an
den US-Markt anzupassen.

Welche Fassi Produkte laufen am besten im US-Marki?
Bei Militar werden speziell entwickelte und von Fassi gebau-
te Krane eingesetfzt, um bestimmte anspruchsvolle Aufgaben
zu erfillen. Wie bereits erwdhnt haben wir bei verschiede-
nen Kranmodellen Anpassungen bekommen, wie sie der US-
Markt wiinscht. Dies hat bei Fascan zu einer starke Zunahme
im Verkauf von Kranen in der 5 bis 21 tm Klasse gefihrt.

Welche Eigenschaften schatzt der US-Markt an Kra-
nen mit einem italienischen Herzen, wie die von Fassi?
Qualitat, Liebe zum Detail, das Familienunternehmen, die Si-
cherheitseinrichtungen und unser Kunden-Support heben uns

Service Center

Fassi U.S.A.

60+|200+ 6000+ .

Kane seit 1992 verkauft =~

wohltuend von unseren Mitbewerbern ab. Die KranKunden
wissen es zu schdtzen, dass sie schnell Kontakt bis ins Fassi
TopManagement bekommen kénnen.

Die Kran-nteressenten merken schnell und finden es prima,
dass sie nicht mit dem Handler sprechen kénnen sondemn auch
mit wichtigen Entscheidungstragern bei Fassi. Ein Fassi Kran ist
beim Kunden eine Investition fir viele Jahre, wo sich das Gerat
im taglichen Einsatz bewehren muss.

Menschen kaufen von Menschen” lautet ein bekanntes Sprich-
wort und die USKunden wollen als Person behandelt werden
und nicht wie eine anonyme Nummer.

Bei Produktinnovation und der Forschung liegt Fas-
si vorne. Was erwartet Fascan von der Zukunfi?

Wir bei Fascan hétten gere mehr auf die Anforderungen des
US-Marktes abgestimmte Gerdte, auch wenn sie sich vom Rest
der Welt unterscheiden.

Ein paar Produkie die uns meiner Meinung nach sehr nutzen
kénnten ware ein spezielle Baureihe an Sonderkranen fur die
US-Streitkrafte, einen Kran mit groBer Reichweite zur Aufstel-
lung und Montage von Werbeflachen und Baureihen fir die
Branchen Ml und Holzkrane.
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MITSTREITER

seit 27 Jahren

Die STARKEN

Qualitatsmarken und
Kompetenz gegeniiber
dem Kunden sind der
Schlissel for den Erfolg
der Hans Aumer GmbH

Franz Meilhammer, Inhaber
und Geschdftsfiihrer bei
der Hans Aumer GmbH

Die Gegenwart und Zukunft
der Forstwirtschaft, gesehen
von jemandem, der Tag fur

Tag in vorderster Reihe agiert.
Interview mit Franz Meilhammer,
Geschaftstihrer beim wichtigsten
deutschen Cranab Handler

Seit 1987 ist die Hans Aumer GmbH ein
Garant fir Qualitét und  Professionalitét
in ganz Deutschland. Die Parinerschaft
mit Fassi brachte noch einen zusdtzliche
positiven Schub. Franz Meilhammer ist In-
haber und Geschaftsfihrer bei der Hans
Aumer GmbH, dem wichtigsten deutschen
Héandler von Cranab. Er bietet einen Uber-
blick iber die Forstwirtschaft in seinem
land und den Perspekiiven dank dieser
neuen Kooperation. Mit dem Blickwinkel
des Branchenkenners und dem téglichen
Kontakt zu den Anwendern erldutert Meil-
hammer Gegenwart und Zukunft seines
Unternehmens, das seit Gber 25 Jahren ein
Uberaus bedeutender Markiteilnehmer ist.

Deutschland ist ein wichtiger
Markt fir Cranab Produkte. Was
sind die Aktivitéten in diesem
strategisch wichtigen Markt?

Deutschland ist mit seinen Waldern und
Forsten ein wichtiger Markt fir Cranab.
Aber ich glaube, dass es keine grofen
Unterschiede zwischen Geschdften hier
oder in einem anderen land wie Schwe-
den zum Beispiel, wo sich der Hauptsitz
des Unternehmens befindet, gibt. Qua-
litativ hochwertige Produkte, einen effizi-

enten Service und Professionalitat ist ein
Schlissel zum Erfolg, wie auch in jedem
anderen Land, denke ich. In diesem Sinne
ist Cranab ein Bank fir uns, wie man so
sagt.

Was sind die am meisten gefrag-
ten Produkte? Und in welchen
Bereichen sind Sie iiberwiegend
tatig?

In Deutschland ist Cranab ein Synonym for
Qualitat und Professionalitat. Alle unsere
ausgelieferten Maschinen laufen zur Zu-
friedenheit der Kunden und zeichnen sich
durch eine lange Lebensdauver aus. Wenn
ich ein Produkt hervorheben sollte, wiirde
ich sagen, dass wir zur neven Kranreihe
sehr viele positive Rickmeldungen bekom-
men.

Wie beurteilen Sie die neue Part-
nerschaft zwischen Cranab und
Fassi? Erwarten Sie mehr Még-
lichkeiten fir ihr Geschaft?

Die Partnerschaft zwischen zwei so wichti-
gen Anbietern in unserer Branche kann nur
positive Auswirkungen haben. Die Erfolge
dieser Parnerschaft werden sich erst nach
und nach einstellen, aber dafir garantiert



Fassi in der WELT

Innovation in
Verbindung mit
Zielstrebigkeit und
Engagement sind die
Stérken von Cranab.

SCHLESWIG-
HOLSTEIN

kommen. Ich hoffe natirlich, dass wir unsere Marktanteile HAMBURG
ausbauen kdnnen.

. MECKLENBURG-VOPROMMERN

BREMEN

Wie beurteilen die Auswirkungen dieser Part-

nerschaft auf die Unternehmen? NIEDERSACHSEN
Ich erwarte einiges von dieser Partnerschaft mit ihrer Ful- .
le an Maglichkeiten auf bestimmten Gebieten. Die Fassi ’ BERLIN
Cruppe beispielsweise ist besonders aktiv im Einsatz von i

hochfesten Feinkornstahlen. i

BRANDENBURG

Wie beurteilen Sie die Zukunft der Unterneh-
men vor diesem Hintergrund? .
Innovation in Verbindung mit Zielstrebigkeit und Engage- HEsSEN THORINGEN
ment sind die Starken von Cranab. Sie sind auf einer héhe-

ren Ebene in der Unternehmens DNA hinterlegt. Ich schéatze

die liebe bis zum kleinsten Detail in den Produkten des Un-

ternehmens. Bei Cranab wird nichts dem Zufall Gberlassen. RHENLAND-

Diese Partnerschaft mit der Fassi Gruppe ist eine weitere

Bestatigung dafir. Es ist ein sehr wichtiger Moment fur bei-

de Unfernehmen. Eine neue Seite in ihrer Geschichte wird savern
geschrieben werden. Wir wiinschen uns den Beginn einer

langen und fir beide Seiten profitablen Beziehung.

. SACHSEN
NORDRHEIN-WESTFALEN

SAAPLAND,

 BADEN-
WURTTEMBERG

Hans Aumer GmbH

Gewerbering 25, 94060 Pocking, Germany
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Kompakt und einfach zu
handhabende Schlepper: 20
m lang, 7,5 m breit tnd-3;
hoch Gber Wasserkante
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Fassi Krane, unverzichtbare Helfer wenn es im Sicherheit in
den Docks und auf offener See geht. Je ein F110AFM Kran
wurden auf zwei Schleppern der Tirkischen Kistenwache
installiert. Garp und Sark, so die Namen der Schlepper, die
auf der Besiktas Schiffswerft in Yalova gebaut wurden, sind
vor kurzem im Hafen von Istanbul in Dienst gestellt worden
, wo das Hauptquartier des Kunden ansdssig ist.

Die beiden Schlepper wurden von der Robert Allan Ltd
(RAL), einer kanadische Spezialfirma auf diesem Gebiet,
entwickelt. Ob klein oder grof, ob fir Handwerk oder
Industrie, Fassi Produkte sind innovativ und zuverl@sslich in
jedem Einsatzumfeld. Dies ist der Grund, warum Fassi Kra-
ne ausgewdhlt wurden.

Carp und Sark sind kleine Schiffe die speziell im Hinblick
auf eine extrem einfache Bedienung und Handhabung hin
entwickelt wurden. Qualitaten die auch Fassi Krane bie-
ten kénnen. Auf diese Eigenschaften legte der Auftragge-
ber groPen Wert. Die beiden Schlepper erreichen eine
Geschwindigkeit bis 11 Knoten bzw. 7 Knoten in Rick-
wartsfahrt. Das ist die héchstmégliche Geschwindigkeit fir
Schlepper dieser Grofe.

Durch ihren geringen Tiefgang, kénnen sie an sonst schwer

Nr.15 - yahr 2014

erreichbare Stellen eingesetzt werden. Beide sind jeweils
20 Mefer lang, 7,5 Meter breit und 3,3 Meter hoch mit
Aufbauten. Die Fassi F1TOAFM.0.22 Kran ist heckseitig
nstalliert und verfiigt iber eine Winde mit einem 27-Ton-
nen Zughaken.

Rasim Otomotiv Lid.

Das Familienunternehmen wurde 1993 in Ostim einem
Industriegebiet von Ankara gegrindet. Sein Griinder, Mehmet
Rasim hat langjéhrige Erfahrung, ist er doch seit 1969 in der
Branche. Heute ist das Unternehmen ein Referenzpunkt auf
nationaler Ebene. Ob Reparatur, Wartung und Verkauf von
Kranen, einschliellich Gebrauchtgerdtens, sein Unternehmen
ist ein Synonym fiir ZuverlGssigkeit und Professionalitét in der
Tirkei. Wegen seines sehr guten Rufes und der griindlichen
Kenntnis des Marktes wurde das Unternehmen 2007 exklusiver
Distributor von Fassi in der Tirkei. Markenzeichen der Firma
ist Rasim Makina Vincent mit Vertriebsbiros in Ankara und
Istanbul.



Technische Merkmale

Aktive Version (.0):
Zahnstangenschwenkwerk 390 ° Drehung
FX500-Steuereinheit

Steuerblock von Hydrocontrol

Abmessungen

LO,78 m
B230m
H2,20 m

-

Reichweite

8,10 m

Tragfahigkeit
10,70 tm
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zum 25. Jahrestag

et T 3 =) Kran und Lkw als Symbol
' Fé:) Q.E:’ eines wichtigen Ereignisses.
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Fassi UK Ltd

Warwick Cv34 6Ta
United Kingdom

Viel mehr als eine silberne Hochzeit!
Das britische Unternehmen Axle Haulo-
ge ist spezialisiert auf Giterkraftverkehr
und hat sich zum 25-jahrigen Betriebsju-
bildum mit einem Platin Silber Metallic
lackiertem Fahrzeug etwas Besonderes
gegonnt. Auch der Fassi FG60RA.2.26
ist in Platin Silber Metallic lackiert. Ein-
gesetzt wird dos Kranfahrzeug, der
neuesten Generation im gesamten Ver-
einigten Kénigreich und ein Symbol des
Erfo?ges dieses Unternehmens. Durch
leistung und Exklusivitat will sich das
Unternehmen von seinen Mitbewerbern
unterscheiden.

Die Investition ist dieses Fahrzeug unter-
streicht diesen Anspruch abermals. Eine
umfangreiche und vielféltige Fahrzeug-
flofte in Verbindung mit einem guten Ser-
vice steht 24 Stunden am Tag und 7
Tage die Woche bei Axle Hou?oget for
Einsdtze bereit.

Dies hat Axle Haulage zu einem bedeu-
fenden Unternehmen auf dem brifischen
Markt gemacht. Spitzenklasse zu Spit-
zenklasse: Das ist die logik, die hinter

L1.59m, W250m, H246 m
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Tragfchigkeit

56,27 tm

Cesamiabmessungen

Hydraulische Reichweite

16,40 m

26 Blick Road Heathcote Industrial Estate

der Unternehmensphilosophie steht und
sie bezieht sich auch auf die verwende-
ten Produktet. Der Fassi FOOORA.2.26
ist ein beeindruckender Kran, der bis zu
16 Tonnen heben kann. Er ist zuverlds-
sig, umfassend ausgestattet und arbeitet
virtuos in jeder Situation.

Trotz des wirtschaftlich schwierigen Um-
feldes ist es dem Managemen gelungen
das Unternehmen erfolglich weiter zu
entwickeln.

Der Kran kam direkt aus ltalien nach
England, importiert von Fassi UK, ei-
nem Tochterunternehmen der Fassi
Gruppe und offizieller Importeur. Fassi
UK ist ein efabliertes Unternehmen und
seit 1979 auf dem britischen Markt t&-
fig. Ein gut ausgebautes Vertriebsnetz
mit guten Handlern in der Region, wie
Wol%er Kran Services, das seit 1996
mit Fassi zusammenarbeitet baute den
FOOORA.2.26 auf das Jubildumsfahr-
zeug auf. Axle Haulage und Walker
Kran Services kennen sich schon viele
Jahre und arbeiten gut zusammen, wie
man an diesem ,Geschenk” sehen kann.
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Elektronisch-hydraulische Versorgung




® Fokus: Marrel, Cranab, Slagkraft, Vimek, Bracke Forest ® Blick auf Markte USA und Deutschiland ® Geschichte der Unterehmen




